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Resumen Ejecutivo
El Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Unidon Europea (AACUE), en vigor
desde 2013, constituye uno de los instrumentos de integracioén birregional méas ambiciosos
firmados por Centroamérica (Esquivel, 2020). Este acuerdo busca no solo facilitar el
intercambio de bienes, sino también profundizar el didlogo politico y promover la
cooperacion para el desarrollo (AACUE, Articulo 2, 2012). A una década de su
implementacion, surge la necesidad de evaluar su impacto real sobre el comercio entre ambas
regiones, especialmente ante las persistentes asimetrias estructurales, las exigencias técnicas
europeas y los nuevos desafios en la economia global, tales como la transicion hacia una
economia verde y digital.
Centroamérica, como region en desarrollo y altamente dependiente del comercio exterior,
enfrenta limitaciones estructurales que dificultan una participacion equitativa en los
mercados internacionales (Trejos, 2009). La alta concentracién de exportaciones en unos
pocos productos y paises, las brechas logisticas y tecnoldgicas, asi como una
institucionalidad fragmentada, constituyen desafios recurrentes para los paises
centroamericanos al momento de aprovechar acuerdos comerciales como el AACUE. Si bien
el comercio entre ambas regiones ha mostrado una evolucion positiva desde la firma del
acuerdo, esta ha sido heterogénea, beneficiando en mayor medida a paises como Costa Rica,
Guatemala y Honduras, mientras que El Salvador y Panama presentan un menor dinamismo
comercial con dicha region.
Esta tesis adopta un enfoque mixto que articula evidencia cuantitativa, a través de un modelo
gravitacional, y con un analisis cualitativo basado en entrevistas semiestructuradas aplicadas
a actores clave involucrados en la negociacion, implementacion y aprovechamiento del
AACUE. Esta aproximacion permitié no solo estimar el impacto del acuerdo sobre las
exportaciones centroamericanas, sino también identificar las percepciones, retos y
oportunidades desde una perspectiva institucional, empresarial y académica.
El anélisis busco responder a cuatro objetivos especificos: (i) describir el comportamiento y
contexto comercial antes y después de la firma del acuerdo; (ii) estimar el efecto del AACUE
en las exportaciones centroamericanas asi como factores economicos, culturales y

geograficos que las determinan; (iii) establecer el aprovechamiento del AACUE por los



paises de la region; y (iv) formular recomendaciones de politica econdémica para promover
una insercién comercial mas inclusiva y sostenible en el mercado europeo.

Los resultados cuantitativos muestran que el AACUE tuvo un efecto positivo y
estadisticamente significativo en las exportaciones de la region, con un incremento promedio
estimado de 184.88% desde su entrada en vigor. No obstante, los beneficios se distribuyen
de manera desigual, con impactos mayores en Honduras, Costa Rica y Nicaragua, y
resultados limitados o incluso negativos en El Salvador y Panama. Estas diferencias reflejan
tanto disparidades estructurales como capacidades institucionales dispares entre los paises
centroamericanos.

Mientras que el analisis cualitativo, las entrevistas revelan que el aprovechamiento del
acuerdo ha estado condicionado por barreras no arancelarias, exigencias técnicas, ausencia
de articulacion publico-privada y limitada preparacion institucional. Los actores consultados
coinciden en la necesidad de fortalecer las capacidades productivas, mejorar la
infraestructura logistica y reenfocar la cooperacion internacional hacia la implementacion
efectiva del acuerdo. Asimismo, se resalta la urgencia de incorporar nuevos temas como la
sostenibilidad ambiental, la transformacion digital y el uso de inteligencia artificial en la
agenda birregional.

Esta tesis propuso una serie de recomendaciones diferenciadas por niveles de intervencion
(micro, meso y macro), orientadas a fortalecer la competitividad regional, facilitar el
cumplimiento normativo y modernizar la agenda birregional con una vision de desarrollo
sostenible, resiliente e inclusivo. El documento se estructura en tres capitulos. El primero
aborda los aspectos introductorios, incluyendo los antecedentes, justificacion, planteamiento
del problema y objetivos. Mientras que el segundo capitulo contiene el marco tedrico que
fundamenta el andlisis y describe la metodologia utilizada. En los capitulos tres, cuatro y
cinco se presenta los resultados del andlisis cuantitativo y cualitativo, seguido de un apartado
de recomendaciones de politica econdmica y, finalmente, las conclusiones generales del
estudio, que resumen los hallazgos y proponen lineamientos para el disefio de politicas

comerciales e institucionales en la region.



Executive Summary

The Association Agreement between Central America and the European Union (AACUE),
in force since 2013, stands as one of the most ambitious biregional integration instruments
signed by Central America, owing to its biregional nature (Esquivel, 2020). This agreement
seeks not only to facilitate the exchange of goods but also to deepen political dialogue and
promote development cooperation (AACUE, Article 2, 2012). A decade after its
implementation, it is necessary to assess its actual impact on trade between the two regions,
particularly in light of persistent structural asymmetries, stringent European technical
requirements, and emerging global economic challenges, such as the transition towards a
green and digital economy.

As a developing region highly dependent on foreign trade, Central America faces structural
constraints that hinder equitable participation in international markets (Trejos, 2009). The
high concentration of exports in a few products and countries, logistical and technological
gaps, and a fragmented institutional framework are recurring challenges for Central
American nations in fully leveraging trade agreements such as the AACUE. Furthermore,
while trade between the two regions has shown a positive trend since the agreement's
enactment, this growth has been uneven, favoring countries such as Costa Rica, Guatemala,
and Honduras, whereas El Salvador and Panama have exhibited less commercial dynamism
with the EU.

This study adopts a mixed-methods approach that combines quantitative evidence, through a
gravity model, with qualitative analysis based on semi-structured interviews conducted with
key stakeholders involved in the negotiation, implementation, and utilization of the AACUE.
This approach allows for both the estimation of the agreement’s impact on Central American
exports and the identification of perceptions, challenges, and opportunities from institutional,
business, and academic perspectives.

The analysis seeks to address four specific objectives: (i) to describe the trade patterns and
context before and after the agreement’s implementation; (ii) to estimate the effect of the
AACUE on Central American exports, along with the economic, cultural, and geographic
determinants; (iii) to determine whether the agreement has been fully leveraged by countries
in the region; and (iv) to provide policy recommendations aimed at fostering a more inclusive

and sustainable commercial integration with the European market.



Quantitative results indicate that the AACUE has had a positive and statistically significant
effect on the region's exports, with an estimated average increase of 184.88% since its
enforcement. However, the benefits are unevenly distributed, with greater impacts observed
in Honduras, Costa Rica, and Nicaragua, and limited or even negative outcomes in El
Salvador and Panama. These disparities reflect both structural differences and varying
institutional capacities among Central American countries.

Qualitative analysis, through interviews, reveals that the agreement’s benefits have been
constrained by non-tariff barriers, technical requirements, weak public-private coordination,
and limited institutional preparedness. Respondents consistently emphasized the need to
strengthen productive capacities, enhance logistical infrastructure, and refocus international
cooperation on the effective implementation of the agreement. Furthermore, they highlighted
the urgency of incorporating new topics, such as environmental sustainability, digital
transformation, and the use of artificial intelligence, into the biregional agenda.

This thesis puts forward a series of recommendations differentiated by levels of intervention
(micro, meso, and macro), aimed at enhancing regional competitiveness, facilitating
regulatory compliance, and modernizing the biregional agenda with a vision of sustainable,
resilient, and inclusive development. The document is structured in three chapters. The first
addresses introductory elements, including background, justification, problem statement, and
objectives. The second chapter presents the theoretical framework that underpins the analysis
and outlines the methodology used. The third chapter provides the results of both the
quantitative and qualitative analysis, followed by policy recommendations and, finally, the
general conclusions, which summarize the findings and offer guidance for the design of trade

and institutional policies in the region.
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Introduccion

El comercio internacional se ha consolidado en las ultimas décadas como un pilar esencial
del crecimiento econdmico, la diversificacion productiva y la atraccion de inversion en paises
en desarrollo. En el caso de Centroamérica, un conjunto de economias caracterizadas por su
tamafio reducido, elevada apertura externa y alta dependencia de unos pocos mercados y
productos, la politica comercial ha desempefiado un papel estratégico para promover la
insercion en cadenas globales de valor y estimular la competitividad regional. El libre
comercio ha sido considerado por autores como Bhagwati (2004) una fuerza capaz de reducir
la pobreza y generar oportunidades, siempre que vaya acompafiado de politicas adecuadas.
La literatura sefala que el comercio internacional permite a los paises en desarrollo acceder
a mercados mds amplios, generar economias de escala, promover la transferencia de
tecnologia y facilitar el aprendizaje mediante la interaccion con socios comerciales mas
desarrollados (Bacchetta et al., 2012). En el caso centroamericano, este proceso de apertura
se consolid6 desde finales del siglo XX, fuertemente influido por las reformas estructurales
del Consenso de Washington (Trejos, 2009). Sin embargo, la dependencia del comercio
exterior también ha hecho a la region particularmente vulnerable a choques externos, lo que
exige estrategias de integracion y resiliencia (Castro et al., 2020).

Los esfuerzos por avanzar hacia la integracion regional se remontan a hitos como la creacion
de la ODECA en 1951, el Tratado General de Integracion Econdémica Centroamericana en
1960 y el Mercado Comun Centroamericano. Posteriormente, tras periodos de retroceso por
los conflictos armados, los Acuerdos de Esquipulas y el Protocolo de Tegucigalpa de 1991
dieron origen al SICA, marco en el que se consolid6 el regionalismo abierto (Garcia et al.,
2021; CEPAL, 1994). Este proceso sento las bases para la firma de acuerdos preferenciales
que han buscado potenciar la competitividad regional y facilitar la insercion en la economia
global.

En este marco, la firma del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea
(AACUE) en 2012 marc6 un hito histdrico al ser el primer tratado birregional de la UE. El
acuerdo se estructura en tres pilares interdependientes (comercio, didlogo politico y
cooperacion) con el objetivo de promover el desarrollo y una relacion equilibrada entre
ambas regiones (AACUE, Articulo 2, 2012). Mas alla de la reduccion arancelaria, la UE ha

canalizado cooperacion en areas como facilitacion del comercio, movilidad logistica y



fortalecimiento de cadenas de valor (Ansion et al., 2020). Esto lo distingue de acuerdos
meramente mercantilistas, pues incorpora dimensiones estratégicas como la integracion
institucional y la sostenibilidad (Alonso et al., 2019; Esquivel, 2020).

No obstante, la evidencia empirica sobre los efectos del AACUE a nivel regional es todavia
limitada. La mayoria de estudios se concentran en dindmicas bilaterales, lo que impide
capturar plenamente las sinergias regionales (Esquivel, 2020; Govaere, 2011; COMEX,
2013). De hecho, autores como De la Torre y Garcia (2016) advierten que el impacto real de
los acuerdos depende no solo de su disefio formal, sino también del grado de implementacion
efectiva y de las capacidades institucionales de cada pais.

Ante esta brecha, la presente investigacion combina un enfoque cuantitativo, basado en el
modelo gravitacional estructural y estimado mediante Poisson Pseudo-Maxima
Verosimilitud (PPML), siguiendo las recomendaciones de Santos Silva y Tenreyro (2006),
Bacchetta et al. (2012) y Yotov et al. (2016), con evidencia cualitativa obtenida de entrevistas
a negociadores, académicos y representantes del sector privado. Este disefio metodologico
permite estimar rigurosamente el impacto del AACUE en las exportaciones y, al mismo
tiempo, identificar los factores estructurales, institucionales y logisticos que condicionan su
aprovechamiento.

El objetivo general es evaluar el impacto del AACUE en el comercio bilateral entre
Centroamérica y la Union Europea entre 2000 y 2022, considerando el uso efectivo de las
preferencias arancelarias, la evolucion de los flujos exportadores y la diversificacion de
mercados y productos, con el fin de formular recomendaciones de politica comercial que
promuevan una insercion internacional mas equitativa y sostenible para Centroamérica

La tesis se organiza en siete capitulos. El primero desarrolla el contexto, la justificacion y los
objetivos de la investigacion. El segundo presenta el marco tedrico y metodoldgico,
profundizando en la evolucion del modelo gravitacional y la légica del enfoque mixto. Los
capitulos tercero, cuarto y quinto analizan, respectivamente, la evolucion del comercio, los
determinantes economicos, geograficos y culturales de las exportaciones, y el grado de
aprovechamiento del AACUE. Mientras que el sexto capitulo ofrece recomendaciones de
politica comercial regional orientadas a fortalecer la competitividad, la resiliencia y la

sostenibilidad de la inserciéon de Centroamérica en el mercado europeo. Finalmente, el



séptimo capitulo sintetiza las principales conclusiones del estudio y sugiere lineas de
investigacion futura para profundizar en el analisis.

En sintesis, esta investigacion pretende contribuir al debate académico y de politica publica
sobre la efectividad de los acuerdos comerciales en economias en desarrollo. Al integrar
estimaciones econométricas robustas y percepciones cualitativas de actores clave, el estudio
busca no solo evaluar lo ocurrido durante la primera década del AACUE, sino también
extraer lecciones que orienten futuras estrategias de insercion internacional en un contexto

de transicion verde, digitalizacion del comercio y tensiones geopoliticas crecientes.



CAPITULO I. CONTEXTO GENERAL DE LA INVESTIGACION Y
PROBLEMATIZACION

“El libre comercio no es simplemente una teoria académica;
es una poderosa fuerza de bienestar que puede reducir la pobreza
y generar oportunidades.”

(Jagdish Bhagwati, 2004).

1.1 Antecedentes

El comercio internacional permite a los paises en desarrollo acceder a mercados mas grandes,
aprovechar sus ventajas comparativas y generar economias de escala. Ademas, promueve la
transferencia de tecnologia, el aprendizaje mediante la interaccidon con socios comerciales
mas desarrollados, y la generacion de empleo. Bacchetta et al. (2012) argumentan que el
comercio puede ser una herramienta poderosa para fomentar el desarrollo econdmico
sostenible, siempre que esté acompanado de politicas adecuadas que mitiguen los efectos
adversos sobre sectores vulnerables.

Centroamérica ha impulsado una estrategia de apertura comercial desde las ultimas décadas
del siglo XX, adoptando de manera progresiva politicas orientadas a la liberalizacion del
comercio exterior y a la atraccion de inversion extranjera directa (Trejos, 2009). Esta apertura
ha estado fuertemente influenciada por la implementacion del Consenso de Washington, el
cual promovid reformas estructurales como la liberalizacion comercial, la desregulacion y la
privatizacion de sectores clave de la economia.

La region centroamericana, compuesta por economias pequefias y abiertas, ha centrado su
estrategia comercial en el fortalecimiento del sector exportador. El comercio representa una
proporcion significativa del PIB de los paises de la region, lo que la hace especialmente
vulnerable a los choques externos. Como sefialan Castro et al., (2020), esta dependencia del
comercio internacional requiere politicas resilientes y mecanismos de integracion que
permitan enfrentar los desafios globales de forma coordinada.

De acuerdo con Garcia et al., (2021) luego de la disolucion de la Republica Federal
Centroamericana en el siglo XIX, se impulsaron esfuerzos por integrar a los paises
centroamericanos, iniciando con la creacion de la Organizacion de Estados

Centroamericanos (ODECA) en 1951, seguida por la firma del Tratado General de



Integracion Econdmica Centroamericana (TGIEC) en 1960, el cual dio paso a la creacion del
Mercado Comun Centroamericano (MCCA). Estos hitos sentaron las bases para una
integracion mas profunda, que cred instituciones como la Secretaria del Consejo Monetario
Centroamericano (SECMCA), el Banco Centroamericano de Integracion Econdémica (BCIE)
y la Secretaria de Integracion Econémica Centroamericana (SIECA).
El proceso enfrentd retrocesos durante las décadas de conflictos armados, pero fue
revitalizado a partir de los acuerdos de Esquipulas I y II, y con el lanzamiento del Plan de
Accion Econdmico (PAECA) en 1990. El protocolo de Tegucigalpa de 1991 dio origen al
Sistema de Integracion Centroamericana (SICA), marcando una nueva etapa conocida como
regionalismo abierto. Este enfoque promovié la interdependencia econdmica mediante
acuerdos preferenciales, apertura y desregulacion, con el objetivo de aumentar la
competitividad regional y facilitar la insercion en la economia global (Comisiéon Econémica
para América Latina y el Caribe (CEPAL), 1994).
El andamiaje institucional conformado tiene como propdsito reducir los costos de transaccion
del comercio, armonizar politicas publicas, aumentar la confianza entre los Estados y
contribuir al desarrollo econdémico sostenible. La SIECA, por ejemplo, cumple un rol técnico
estratégico, consolidando posiciones comunes en negociaciones internacionales, reduciendo
la asimetria informativa y promoviendo la eficiencia institucional (Garcia et al., 2021). Este
marco institucional ha sido clave en la suscripcion de acuerdos como el DR-CAFTA, el
tratado con México y el Acuerdo de Asociacion con la Unién Europea (AACUE); este ultimo
objeto de estudio.

1.1.1 Instrumentos de apertura comercial: el papel de los acuerdos en la insercion

econdomica de Centroamérica

A partir de las ultimas décadas del siglo XX, los paises centroamericanos han impulsado una
estrategia de insercion en la economia global mediante la firma de acuerdos comerciales
bilaterales y multilaterales. Esta estrategia ha buscado aprovechar las ventajas del comercio
internacional para promover el crecimiento econdmico, facilitar el acceso a mercados mas
amplios, atraer inversion extranjera directa y fomentar la competitividad regional. En este
marco, los acuerdos comerciales se han convertido en instrumentos clave de politica exterior

y desarrollo econdmico.



Entre los principales acuerdos suscritos por la region se encuentran el Tratado de Libre
Comercio entre Republica Dominicana, Centroamérica y Estados Unidos (DR-CAFTA), los
tratados con México, Chile, Panama y Colombia, asi como el Acuerdo de Asociacion entre
Centroamérica y la Union Europea (AACUE). Estos tratados no solo han reducido aranceles,
sino que han incorporado disciplinas més amplias, tales como normas sobre inversion,
servicios, propiedad intelectual, competencia, y sostenibilidad, reflejando un modelo de
“regionalismo abierto” promovido desde los afios noventa (CEPAL, 1994).

La implementacion de estos acuerdos ha representado un avance en la institucionalizacion
de las relaciones econdmicas internacionales de Centroamérica y ha exigido a los paises
adaptar sus marcos regulatorios, fortalecer su institucionalidad comercial y modernizar sus
sistemas productivos. No obstante, el aprovechamiento de estos instrumentos ha sido
desigual entre paises y sectores, debido a diferencias en capacidades productivas, logisticas,
institucionales y de articulacion publico-privada (Sanchez-Ancochea, 2006).

En este contexto, surge la necesidad de analizar no solo el contenido formal de los acuerdos,
sino su efectividad como herramientas de desarrollo. La evaluacion de su impacto se vuelve
esencial para identificar oportunidades, corregir asimetrias y formular recomendaciones de
politica que permitan mejorar la insercidon internacional de la region bajo criterios de
sostenibilidad, inclusion y resiliencia.

e El Sistema Generalizado de Preferencia (SGP) en Centroamérica

Durante la década de los noventa, los acuerdos entre la Comunidad Europea y el grupo de las
excolonias europeas de Asia, Pacifico y Caribe (APC) tuvieron un impacto significativo.
Dichos compromisos tuvieron base a las Convenciones de Yaoundé en los afios 60 y
continuaron con las convenciones de Lomé hasta el 2000, aumentando el nimero de
excolonias involucradas. Estos acuerdos proporcionaron ventajas comerciales como la
eliminacion de aranceles y restricciones cuantitativas para las exportaciones de los paises del

APC hacia Europa (Cordero, et al., 2009).

La Comunidad Europea otorgaba preferencias comerciales de manera auténoma y unilateral
a paises en desarrollo, distintas de las ofrecidas al grupo ACP, a través del SPG, beneficiando
a Centroamérica a través de este. La Unidon Europea actualizaba este programa cada diez

anos, siendo la tltima renovacion en 2005 con la introduccion del SPG Plus. Este nuevo



sistema consolid6 los cinco regimenes anteriores (general, laboral, ambiental, para paises
menos desarrollados y anti-narcotrafico) en tres: un régimen especial con reduccion de
aranceles para productos no sensibles, uno sin aranceles para los menos desarrollados,
excepto en armas, y otro que fomenta el desarrollo sostenible y la gobernabilidad, exigente
con los estandares internacionales en derechos humanos, laborales y ambientales (Cordero,

et al., 2009, pp.19-20).

El Cuadro 1.1 presenta un panorama general de las exportaciones centroamericanas hacia la
Unioén Europea, destacando el peso de los 25 principales productos de exportacion y el grado
de aprovechamiento de los regimenes preferenciales previos al Acuerdo de Asociacion, en
particular el Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) y la Clausula de Nacion Mas
Favorecida (NMF). En promedio, los 25 productos mas exportados representan el 93.7% del
total exportado a la UE, lo que refleja una alta concentracion exportadora. Costa Rica lidera
en valor absoluto de exportaciones, asi como en uso del SGP (66.1%), mientras que paises
como El Salvador y Honduras muestran un bajo nivel de aprovechamiento del régimen
preferencial (16.8% y 28.1%, respectivamente). Este comportamiento desigual sugiere
diferencias estructurales y capacidades institucionales heterogéneas entre los paises de la
region. Asimismo, la significativa participacion del régimen NMF en las exportaciones
totales evidencia que, en varios casos, los productos se exportaban bajo condiciones
arancelarias no preferenciales, lo que podria indicar barreras técnicas, falta de conocimiento
sobre los beneficios del SGP o debilidades en la articulaciéon publico-privada para su

aprovechamiento.

Cuadro 1.1
Exportaciones centroamericanas hacia la Union Europea y aprovechamiento del SGP
y NMF

(En millones de dolares americanos y porcentajes)

Exportaciones Exportaciones Exportaciones Exportaciones Exportaciones Aprovechamiento

totales hacia de los 25 (%) NMF SGP SGP (%)



la Unién principales

Europea productos®

Costa Rica 1,145.0 1,051.0 91.8 339.7 694.7 66.1
El 165.0 160.0 97.0 90.7 26.9 16.8
Salvador

Guatemal 185.0 174.0 94.1 104.7 50.8 29.2
a

Honduras 339.0 329.0 97.1 191.8 92.5 28.1
Nicaragua 108.0 105.0 97.2 64.0 339 32.3
Total 1,942.0 1,819.0 93.7 790.9 898.8 494

Nota: *En esta investigacion Vazquez (2007) parte del supuesto de que todos los productos exportados por
Centroamérica que se encuentran en la lista de preferencias se acogen al régimen preferencial establecido.
Asimismo, se han tomado en cuenta solamente los 25 principales productos de exportacion que representan una
media del 93.7% de las exportaciones totales hacia la UE.

Fuente: Tomado de Vazquez (2007, pag. 137) con base en la SIECA.

El SGP es una iniciativa unilateral de la Union Europea que ofrece a los paises de "tercer
mundo" un mejor acceso a su mercado. Este sistema facilita la entrada a la mayoria de los
paises en desarrollo al mercado europeo a través de tres diferentes configuraciones,
establecidas segun la clasificacion de la UE. Inicialmente, en el marco del SGP general, se
imponen aranceles a cerca de 7,200 productos de paises en desarrollo. De estos,
aproximadamente 3,300 productos son considerados no sensibles y pueden ingresar al
mercado de la UE sin aranceles, mientras que los otros 3.900 productos son clasificados como
sensibles y aunque estan sujetos a aranceles, estos son reducidos para los paises en desarrollo

(Comision Europea, 2024; Voorend, 2011).

En relacion con los paises centroamericanos, aproximadamente el 70% de sus exportaciones
hacia la Union Europea calificaban para beneficiarse del régimen SGP Plus. No obstante,
solo alrededor del 50% de estas efectivamente utilizaban dicho esquema, como se observa
en el Cuadro 1.1. Segiin Vazquez (2007, p. 137), esta baja utilizacion se debe a varios
factores: en primer lugar, la naturaleza unilateral e indefinida del SGP Plus genera
incertidumbre en los exportadores; en segundo lugar, los beneficios arancelarios ofrecidos
son, en muchos casos, marginales frente al régimen de Nacion Mdas Favorecida (NMF); y
finalmente, productos clave como los textiles solo contaban con una exoneracion arancelaria

del 20%. Asimismo, el autor sefiala que este esquema se limita a preferencias arancelarias,



sin modificar otras exigencias comerciales, lo cual reduce su atractivo practico para los

exportadores de la region.

Antes de la entrada en vigor del Acuerdo de Asociacion, el principal instrumento comercial
ofrecido por la Unién Europea a los paises centroamericanos era el Sistema Generalizado de
Preferencias (SGP). Sin embargo, su aprovechamiento fue relativamente limitado, con un
promedio regional cercano al 50%. Destaca Costa Rica como el pais con mayor uso del
régimen (66.1%), en contraste con El Salvador, que apenas alcanz6 un 16.8% (Vazquez,
2007, p. 16). Entre las causas de esta baja utilizacion se encuentran la naturaleza unilateral,
revocable y temporal del SGP, lo que generaba incertidumbre sobre su continuidad y reducia
los incentivos a su uso efectivo (Durdn Lima et al., 2008). Ademads, la lista de productos
beneficiados era definida exclusivamente por la Unidon Europea, lo que excluia muchos
bienes con alto potencial exportador para la regiéon, como productos agricolas sensibles o
manufacturas textiles, cuya cobertura arancelaria alcanzaba apenas un 20% (Mata & Cordero,
2009). Finalmente, el esquema se centraba Unicamente en preferencias arancelarias, sin
abordar otras barreras comerciales no arancelarias, lo cual limitaba su impacto real sobre las

exportaciones centroamericanas (Vazquez, 2007, p. 138).

1.1.2  El Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Unién Europea (AACUE)
Como parte del proceso de apertura comercial e integracion regional iniciado en las ultimas

décadas del siglo XX, Centroamérica ha firmado diversos acuerdos estratégicos con socios
extrarregionales. Entre estos, el Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Unidon
Europea (AACUE), firmado en 2012, representa un hito fundamental. Se trata del primer
acuerdo birregional de este tipo suscrito por ambas partes, lo que refuerza no solo el vinculo
comercial, sino también el didlogo politico y la cooperacion para el desarrollo (Esquivel,
2020).

El AACUE se estructura en tres pilares interdependientes: el comercial, el de didlogo politico
y el de cooperacion. Aunque los pilares politicos y de cooperacion atn no han sido
plenamente ratificados por todos los paises centroamericanos, la colaboracion de la UE con
la region ha sido constante. Esta cooperacion se ha canalizado hacia areas estratégicas como
la facilitacion del comercio, la union aduanera, la movilidad logistica y el fortalecimiento de

cadenas regionales de valor.



De acuerdo con el Articulo 2 del AACUE (2012), sus objetivos incluyen “promover el
desarrollo y el bienestar integral de Centroamérica” y “fomentar el crecimiento
socioecondmico y una relacion equilibrada entre ambas regiones”. En linea con estos
propositos, la Union Europea destin6, entre 2014 y 2020, alrededor de 120 millones de euros
a programas de cooperacion con Centroamérica, consoliddndose como su principal donante
(Ansion et al., 2020). Dichos recursos han contribuido al fortalecimiento institucional, la
mejora de infraestructura comercial y la armonizaciéon normativa.

Mas alla de sus implicaciones econdmicas, el AACUE posee un importante componente
estratégico y simbolico, al representar el compromiso de la Union Europea con el desarrollo
integral y sostenible de la region. A diferencia de otros tratados mas acotados, este acuerdo
abarca una gama mas amplia de temas, lo cual lo posiciona como un instrumento integral de
asociacion birregional.

En forma de resumen, el proceso de apertura comercial e integracion regional en
Centroamérica ha estado marcado por importantes avances institucionales y una estrategia
progresiva de insercion en la economia global mediante acuerdos preferenciales. No
obstante, las profundas asimetrias estructurales entre los paises, las limitaciones logisticas y
las capacidades institucionales desiguales han condicionado el aprovechamiento efectivo de
dichos instrumentos. En este contexto, el AACUE se presenta como un caso emblematico
por su caracter integral y birregional, asi como por las oportunidades y desafios que plantea
para la region. La siguiente seccion examinan la justificacion, el planteamiento del problema

y los objetivos de la presente investigacion.
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1.2 Justificacion

En las ultimas décadas, la apertura comercial se consolidd como una herramienta
fundamental para promover el crecimiento econdmico, la mejora de la productividad y la
reduccion de la pobreza en los paises en desarrollo, asimismo, desarrollaron un papel clave
(Kuwayama et al., 2007; Mata, 2013; Trejos, 2009). En este contexto, los acuerdos
comerciales desempefiaron un papel clave al institucionalizar dicha apertura bajo marcos
juridicos y normativos que definen las reglas del juego del comercio internacional (Trejos,
2009). Especificamente, Alonso, et al. (2019) explicaron que los acuerdos comerciales de
nueva generacion, como los Acuerdos de Asociacion, transcienden la eliminacion de
aranceles e incorporan aspectos como la cooperacion, politica, la integracion institucional y
desarrollo sostenible.

El disefio del AACUE respondi6 a una vision integral del desarrollo (Esquivel, 2020), lo que
plante6 la necesidad de analizar sus impactos no solo en términos comerciales, sino también
en cooperacion e integracion regional. Desde una perspectiva tedrica, este tipo de acuerdos
requiri6 enfoques mas complejos que los utilizados para acuerdos bilaterales tradicionales,
pues implican relaciones asimétricas, diferencias institucionales, y un enfoque
multidimensional del comercio. En consecuencia, resultd tedricamente relevante evaluar si
un instrumento de caracter birregional como el AACUE contribuyd efectivamente a
promover la integracion comercial centroamericana y a mejorar sus relaciones con la Union
Europea.

A pesar de su importancia estratégica, existen pocos estudios empiricos que analicen de
manera integral los efectos economicos del AACUE a nivel regional. La mayoria de las
investigaciones como lo son Esquivel (2020); Govaere (2011); Ministerio de Comercio
Exterior de Costa Rica (COMEX) (2013) se concentraron en el analisis de las relaciones
bilaterales entre un pais centroamericano y la Union Europea, lo que impidié capturar
dindmicas comunes o sinergias regionales. Lo anterior respondid, en parte, a los desafios
metodoldgicos asociados al estudio de regiones heterogéneas, donde coexisten distintos
niveles de desarrollo, estructuras productivas y capacidades institucionales, estructuras
productivas y capacidades institucionales. Ante este vacio, esta investigacion propuso una

evaluacion basada en un modelo de gravedad estructural estimado mediante la técnica de
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maxima verosimilitud Pseudo de Poisson (PPML), una herramienta recomendada por su
capacidad para manejar los flujos comerciales nulos, corregir sesgos de heterocedasticidad y
generar estimaciones incluso en muestras pequefias (Bacchetta et al., 2012; Yotov et al.,
2016).

Desde una perspectiva metodologica, el uso del modelo gravitacional estructural permitié
incorporar multiples dimensiones que afectan el comercio bilateral, tales como el PIB, la
distancia, vinculos culturales y posicion geografica. La técnica PPML permite ademés una
mayor precision en la estimacion de efectos marginales del AACUE sobre las exportaciones,
controlando por las particularidades de cada pais (Bacchetta et al., 2012; Yotov et al., 2016).
En el Cuadro 1.2 se construy6 una revision de literatura referente a evaluaciones de acuerdos
comerciales a nivel mundial, latinoamericano y centroamericano; en especial se abordaron
trabajos vinculados con la metodologia de modelos de gravedad, esto debido a la rigurosidad
y robustez de sus resultados como expresaron Bacchetta et al., (2012) en la guia practica para

el analisis de politica comercial y Yotov et al., (2016) en la guia avanzada del andlisis de

politica comercial, ambas guias pertenecientes a la OMC.

Cuadro 1.2
Sistematizacion de evaluaciones ex -post de Acuerdos Comerciales
por regiones geograficas)

Autores Objetivo Método Hallazgos
A nivel mundial
Martinez - Evaluar los determinantes Modelo de  Se encontré que para algunos periodo y
(2000) de los flujos comerciales gravedad paises los acuerdos comerciales resultaron
entre 47 paises. tener un impacto no significativo para los
- Determinar el impacto de flujos comerciales, no obstante, para otras
los acuerdos preferenciales variables dicotomicas propias de los modelos
entre bloques y areas entre de gravedad se obtuvieron los signos y
1980 y 1999. magnitudes esperadas de acuerdo con la
evidencia empirica.
Anderson, - Determinar los factores que Modelo de  Anderson et al encontraron que los flujos de
et al. estimulan el  comercio gravedad comercio bilaterales estan determinados por
(2003) internacional los costos relativos del comercio y no solo

absolutos. Asimismo, encontraron evidencia
empirica de la reduccion en el comercio
cuando existen fronteras entre paises, asi
como la magnitud de esta reduccion que
demostro la sobreestimacion de este efecto
en investigaciones anteriores.
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Cardamone

- Examinar documentos que

Revision de

La principal conclusion es que los Acuerdos

(2007) evaluan el impacto de los literatura Comerciales fomentan el comercio y que
acuerdos comerciales en el existen problemas al momento de estimar
comercio bilateral modelos gravitacionales, tales como:

- La variable ficticia que se utiliza para
representar los acuerdos comerciales captura
otros efectos.

- Los resultados no son concluyentes, son
heterogéneos en cuanto a magnitud y sentido
entre paises y periodos de estudios.

- Tienen problemas econométricos de
estimacion lo que ocasiona que los
pardmetros sean sesgados.

Santos, et - Determinar las causas de la Revision de  Los autores demostraron que uno de los

al., (2006)  heterogeneidad entre los literaturay  principales problemas en las estimaciones de
resultados de los modelos modelos de los modelos de gravedad es la existencia de
gravitacionales gravedad heterocedasticidad, por tanto, los parametros

seran sesgados, asi que proponen el uso de
Pseudo Maxima Verosimilitud de Poisson
(PPML) para estimar modelos de gravedad.

Bacchetta - Elaborar una guia de Revisionde Ambos trabajos se realizaron por

et al., evaluacion  practica  de literatura, investigadores dentro de la Organizacion

(2012) y politica comercial modelos de  Mundial de Comercio (OMC), en los cuales

Yotov et gravedad, se reconoce el poder de los modelos de

al., (2016) modelos de  gravedad para describir el flujo comercial

equilibrio bilateral y birregional y se recomienda el uso
general y de PPML propuesta por Santos et al. para
parcial obtener estimaciones robustas.

A nivel latinoamericano

Trejos - Proponer instrumentos para Revision de  Trejos propuso indicadores de comercio para
(2009) la evaluacion del impacto de literatura el andlisis del impacto del comercio
acuerdos comerciales internacional como: Participacion de
internaciones para paises productos de alta y baja tecnologia,
pequeios de América Latina. participacion en el comercio mundial,
diversificacion o concentracion de
exportaciones e importaciones, etc.,
asimismo, propuso el uso de modelos de
gravedad, de equilibrio parcial y equilibrio
general computable.
Lopez, et - Determinar si los acuerdos Modelos de  Lopez et al. encontraron que los efectos de
al. (2008) comerciales  afectan al gravedad los TLC en Chile son significativos al
comercio internacional de contrario que en México, lo cual se debe a la
México y Chile longevidad de los mismos en Chile, en esta

linea, destacan que el papel del comercio
internacional no deberia ser preponderante
en comparacion a problemas mas
transversales como son la redistribucion del
ingreso y disminucion de los niveles de
pobreza.
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Duran et al. - Medir el impacto comercial Modelo de  Se evidenci6 que los efectos de los TLC no
(2007) y el bienestar econdmico de Equilibrio  tienen efectos duraderos, ni destacables sobre
la suscripcion de un acuerdo  General el PIB pero si sobre las exportaciones, en
comercial entre Colombia, Computable especial en manufactura livianas, asi como
Ecuador y Perti con los un alza en las importaciones, asimismo, los
Estados Unidos. investigadores encontraron que el efecto neto
de la suscripcion de un TLC sobre el
bienestar es negativo pero heterogéneo entre
sectores, asi que podria darse una
transferencia entre ganadores y perdedores.
A nivel centroamericano
Vazquez - Determinar los factores Modelode  Vazquez implement6é modelos a nivel
(2011) que estimulan el comercio gravedad regional y por pais, los cuales mostraron
internacional resultados heterogéneos entre si, ademas que
los resultados por pais exhiben signos que no
corresponden con teoria (a excepcion de
Costa Rica), por ejemplo, para algunos
paises la distancia entre el pais destino de las
exportaciones resulta tener una relacion
positiva con respecto a las exportaciones, es
decir, a mayor distancia més comercio.
Rojas, et - Estudiar el efecto del DR-  Modelo de  Los autores concluyeron que el DR-CAFTA
al., (2023)  CAFTA en el comercio gravedad ha contribuido a aumentar el bienestar y los
internacional y bienestar niveles de comercio de la mayoria de sus
econdmico de los habitantes miembros, aunque también se encontraron
de la region SICA evidencia de efectos adversos en Costa Rica
y Republica Dominicana.
Bone, et - Determinar los factores Modelo de  Bone et al. estimaron varios modelos de
al., (2014)  que estimulan el comercio gravedad gravedad con especificaciones y métodos

internacional de Nicaragua,
asi como los impactos en
términos de crecimientos de
exportaciones, creacion o
desviacion de comercio de
la suscripcion del DR-
CAFTA y otros acuerdos
comerciales.

distintos, siendo algunos de esos métodos
Minimos Cuadrados Ordinarios, Tobit,
PPML, a través de los cuales concluyeron
que existe evidencia robusta acuerda del
aumento en el crecimiento de las
exportaciones como resultado de la entrada
en vigor de acuerdos comerciales, asimismo
encontraron potenciales socios comerciales
para Nicaragua.

Fuente: Elaboracion propia.

A partir de lo anterior, esta investigacion contribuye a llenar un vacio empirico con evidencia

cuantitativa sobre los impactos reales del AACUE desde un enfoque birregional, lo que anade

valor respecto a los estudios existentes que se concentran en dindmicas nacionales aisladas.
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Desde una justificacion practica, evaluar los efectos del AACUE resulta pertinente para
valorar si este instrumento ha logrado cumplir sus objetivos, asi como identificar cuellos de
botella, barreras no arancelarias persistentes y oportunidades para mejorar la implementacion
del acuerdo. La evidencia generada no solo podra informar procesos de renegociacion y toma
de decisiones en materia de politica comercial, sino también contribuir al disefio de
estrategias de insercion internacional mas efectivas y cohesionadas. Esta evaluacion permitio
identificar brechas en la implementacion del acuerdo y formular recomendaciones orientadas
a mejorar su aprovechamiento, en linea con los intereses estratégicos de los paises
centroamericanos.

Desde una perspectiva aplicada, esta investigacion no solo aporta evidencia empirica sobre
el desempeiio comercial del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea
(AACUE), sino que también contribuye a identificar los factores que han facilitado o limitado
su aprovechamiento entre los distintos paises de la region. Al analizar patrones de
exportacion, barreras técnicas, capacidades institucionales y condiciones estructurales, el
estudio permite comprender las razones detras del uso desigual del acuerdo y brinda una base
solida para formular recomendaciones de politica econémica orientadas a mejorar la
insercion comercial de Centroamérica en el mercado europeo.

Estas recomendaciones son especialmente relevantes para organismos multilaterales,
instituciones regionales como el SICA y la SIECA, asi como para los formuladores de
politicas publicas en los paises miembros. En un contexto de crecientes desafios globales
(como la transicion verde, la digitalizacion del comercio y la necesidad de cadenas de valor
mas resilientes), la evidencia generada en esta investigaciéon puede servir como insumo
técnico para disefiar estrategias que promuevan un modelo de desarrollo mdas equitativo,

inclusivo y sostenible para la region centroamericana.
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1.3 Planteamiento del problema

La relacion comercial entre Centroamérica y la UE ha experimentado una evolucion
constante, pasando por un contexto de incertidumbre como fue el SGP a la construccion de
un marco juridico vinculante cimentado sobre tres pilares: comercial, didlogo politico y
cooperacion, que a su vez busca promover el desarrollo sostenible, la integracion regional y
el fortalecimiento institucional (AACUE, Articulo 2, 2012; Esquivel, 2020). No obstante,
mas de una década después de su implementacion, persisten dudas sobre la eficacia real del
acuerdo para alcanzar sus objetivos declarados. En este estudio, dicha eficacia es entendida
como la capacidad del AACUE para incrementar significativamente las exportaciones
centroamericanas hacia la Unién Europea, promover la diversificacion de productos y

mercados, y facilitar la atraccion de inversion extranjera directa.

La Figura 2.1 muestra la evolucion de las tasas de crecimiento anual de las exportaciones
centroamericanas hacia la Unién Europea entre 2001 y 2022. A lo largo del periodo, se
evidencia una marcada volatilidad en el comportamiento de las exportaciones, reflejo de
factores tanto internos como externos que han influido en el desempefio comercial de la
region. Las variaciones no siguen un patrén constante, lo que sugiere la presencia de choques

exogenos y condiciones estructurales diferenciadas entre los paises.

En particular, destacan dos momentos criticos en la serie: la caida registrada entre 2012 y
2013, atribuida principalmente a la crisis econdmica europea, la reducciéon en los precios
internacionales de productos basicos, fendémenos climaticos que afectaron la produccion
agricola regional y una transicion anticipada hacia el nuevo marco comercial del AACUE
(Salazar, 2017). En contraste, el afio 2021 exhibe el crecimiento més pronunciado del
periodo, asociado a la recuperacion econdmica posterior a la pandemia de COVID-19, que
impuls6 una reactivacion de las exportaciones en varios sectores estratégicos para

Centroamérica.
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Figura 2.1
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la SIECA (2024b).

Aunque las estadisticas muestran que las exportaciones centroamericanas hacia la UE han
crecido a una tasa promedio anual de 7.14% desde la entrada en vigor del AACUE, una cifra
similar al crecimiento durante el régimen del SGP (7.19%), estos datos agregados ocultan
importantes disparidades entre paises. El Cuadro 3.2 muestra el crecimiento promedio anual

de las exportaciones de los paises centroamericanos a la UE, antes y durante el AACUE:

Cuadro 3.2

Crecimiento de exportaciones previo y durante el AACUE
(porcentajes)

Crecimiento promedio anual Costa Rica  El Salvador  Guatemala Honduras Nicaragua Panama Centroamérica

Antes del AACUE 6.0% 4.0% 4.3% 18.5% 5.6% -0.7% 7.2%

Durante el AACUE 52% -0.5% 12.2% 7.0% 4.6% 15.9% 7.1%

Fuente: Elaboracion propia con datos de la SIECA (2024b).

El andlisis de estos datos revela una dinamica desigual. Se evidencia que paises como
Guatemala y Panama muestran un aumento significativo en su tasa de crecimiento de
exportaciones hacia la UE durante el AACUE, otros como Honduras, El Salvador, Costa Rica
y Nicaragua registran un menor dinamismo. En el caso de El Salvador, incluso se observa
una caida del -0.5%, en contraste con el 4.0% registrado en el periodo previo. Asimismo,

aunque el promedio regional se mantiene relativamente constante, las disparidades
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nacionales reflejan limitaciones en la capacidad de los paises para aprovechar de forma

homogénea los beneficios del acuerdo.

A casi diez afios de la entrada en vigor del AACUE, resulta pertinente realizar una evaluacion
del desempefio comercial del acuerdo, entendido como el uso efectivo de las preferencias
arancelarias ofrecidas, los flujos comerciales generados y el grado de aprovechamiento
diferencial entre los paises centroamericanos. Esta evaluacion busca identificar tanto los
beneficios alcanzados, tales como el incremento de exportaciones o la diversificacion de
destinos, asi como las posibles pérdidas o efectos adversos, entre ellas la concentracion de
beneficios en determinados paises o sectores, la exclusion de productos clave del acceso
preferencial, la desviacion de comercio y los altos costos de cumplimiento normativo que
limitan el acceso efectivo al mercado europeo. Reconocer estas dindmicas es clave para
entender los desafios estructurales de la region y para orientar politicas que promuevan una
insercion comercial mas equitativa y sostenible. A continuacion, a través de la pregunta de

investigacion se sintetiza la problematica planteada:

(En qué medida el Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea
(AACUE) ha influido en el desempefio comercial' de las exportaciones centroamericanas

entre 2000 y 2022.
Otras preguntas derivadas de la investigacion son:

1. (Como ha evolucionado el comportamiento y contexto comercial de Centroamérica

antes y después de la suscripcion del AACUE entre ambas regiones?

2. (Cudl es el efecto de factores econdmicos, culturales y geograficos en las

exportaciones de Centroamérica hacia la Uniéon Europea en el contexto del AACUE?

3. (En qué medida se ha aprovechado o no el AACUE para potenciar el comercio de

Centroamérica?

4. Basandose en el andlisis del aprovechamiento comercial del AACUE, ;qué
recomendaciones de politica econémica se pueden formular para promover las

exportaciones centroamericanas en la Union Europea?

I'Se entiende como el uso efectivo de preferencias arancelarias, el crecimiento de los flujos exportadores y su
diversificacion

18



1.4 Objetivos

1.4.1 Objetivo general

Evaluar el impacto del AACUE en el comercio bilateral entre Centroamérica y la Union
Europea entre 2000 y 2022, considerando el uso efectivo de las preferencias arancelarias, la
evolucion de los flujos exportadores y la diversificacion de mercados y productos para la
realizacion de recomendaciones de politica comercial que promuevan una insercion

internacional mas equitativa y sostenible para Centroamérica.

1.4.2 Objetivos especificos

1. Analizar la evolucion del contexto y comportamiento comercial de Centroamérica
con la Unién Europea antes y después de la suscripcion del AACUE, que permita el
entendimiento de los cambios en la relacion comercial entre ambas regiones.

2. Estimar el efecto de factores econdmicos, culturales y geograficos sobre las
exportaciones de Centroamérica hacia la Union Europea y su influencia en la
dindmica comercial en el marco del AACUE.

3. Contrastar el grado de aprovechamiento del AACUE por parte de los paises
centroamericanos, a partir de los efectos observados en sus flujos comerciales con la
Unioén Europea, con el fin de identificar patrones de uso diferencial del acuerdo.

4. Formular recomendaciones de politica comercial orientadas a mejorar la insercion de
Centroamérica en el mercado europeo, basadas en la evidencia empirica sobre el

aprovechamiento del AACUE vy los factores que lo condicionan.

19



CAPITULO II: MARCO TEORICO Y METODOLOGICO

2.1 Marco teorico

El analisis del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE)
requiere una aproximacion tedrica que permita comprender tanto las razones que motivan la
firma de acuerdos comerciales como sus efectos observables en los flujos de exportacion.
Esta investigacion parte del supuesto de que las relaciones comerciales no se explican
unicamente por las ventajas comparativas tradicionales, sino que estan condicionadas por
una multiplicidad de factores econdmicos, geograficos, institucionales y culturales que
inciden en la forma en que los paises aprovechan los acuerdos comerciales.

En este marco, el presente apartado desarrolla los principales enfoques tedricos que sustentan
la investigacion, organizados en funcion de su relevancia para los objetivos propuestos. Se
inicia con una breve revision de las teorias clasicas y neoclasicas del comercio, que ofrecen
una base conceptual para entender los patrones de intercambio. Posteriormente, se abordan
los fundamentos de la integracidon econdmica y la politica comercial, asi como los marcos
analiticos utilizados en la evaluacion ex post de acuerdos como el AACUE. A continuacion,
se presenta el modelo gravitacional estructural, que constituye el eje tedrico-metodoldgico
del estudio, destacando sus principales determinantes y supuestos. Finalmente, se examinan
los factores que influyen en la dindmica comercial bajo el AACUE, y que serdn integrados
en el andlisis empirico, con el fin de vincular la teoria con la evidencia observada en los
paises centroamericanos.

La Figura 2.1 sintetiza las principales corrientes tedricas que soportan el estudio del comercio
internacional desde la perspectiva de la economia internacional. El esquema parte de una
division general entre finanzas y comercio internacional, focalizandose en este tltimo como
eje central de la investigacion. En primer lugar, se destacan las teorias clasicas y neoclasicas,
donde se abordan conceptos fundacionales como la ventaja absoluta y comparativa (Smith,
Ricardo), asi como el modelo Heckscher-Ohlin, que explica los flujos comerciales en funcion
de las dotaciones factoriales. En segundo lugar, se incluye la politica comercial, entendida
como el conjunto de herramientas utilizadas por los Estados para regular el comercio, cuya
evaluacion ex post permite medir el impacto de acuerdos como el AACUE. En este ambito,

destacan los modelos gravitacionales estructurales, ampliamente utilizados en la literatura de
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evaluacion comercial, por su capacidad para estimar el efecto de acuerdos bilaterales o
multilaterales sobre los flujos de exportacion, controlando por factores econdmicos,
geograficos y culturales.

Finalmente, el esquema incorpora las teorias modernas del comercio y la globalizacioén, como
la teoria de la competencia imperfecta y la nueva geografia econdmica, que permiten analizar
fendémenos mas complejos, como el comercio intraindustrial y la similitud entre paises,
factores cada vez mas relevantes en un contexto como el que plantea la relacion birregional

entre Centroamérica y la Unioén Europea.

Figura 2.1
Esquema del marco tedrico
Economia
Internacional
I
| ]
Finanzas Comercio
Internacionales Internacional
I
| ] I ]
Teorias modernas
Teoria clasica Teoria neoclasica Politica Comercial del comercio y
globalizacion
I
| ]
Ventaja absoluta y| y . Teoria de la La nueva
ventaja marginalisa | | politios comercial competencia geografia
comparativa g p imperfecta econdmica
|| Modelo Evaluaciones Teoria de similitud|
Heckscher-Ohlin expost de paises
Comercio
intraindustrial

Fuente: Elaboracion propia.

2.1.1 Breve evolucion del pensamiento comercial

El pensamiento econémico sobre el comercio internacional ha sido abordado histéricamente
por distintas escuelas que buscaron responder a una pregunta central: ;por qué comercian los
paises y qué beneficios se derivan de ello? Entre las mas influyentes destacan la escuela
clasica britanica y la escuela liberal francesa, cuyos principales exponentes fueron Adam

Smith, David Ricardo, John Stuart Mill y Jean-Baptiste Say. Estas corrientes sentaron las
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bases del analisis comercial al desarrollar los primeros modelos de intercambio internacional,
basados en el principio de la especializacion.

Adam Smith, considerado el fundador de la escuela clasica britanica, formuld la teoria de la
ventaja absoluta como critica al pensamiento mercantilista de la época. Segiin Smith (1776),
un pais deberia especializarse en la produccion de aquellos bienes que pudiera producir de
forma mas eficiente, es decir, con un menor costo absoluto. Esta teoria se sustentaba en varios
supuestos clave: la existencia de un solo factor de produccion (el trabajo), el valor del trabajo
como medida del costo, y la especializacion productiva en funcion del costo absoluto mas
bajo.

Posteriormente, David Ricardo amplié este razonamiento con la teoria de la ventaja
comparativa, el autor argument6 que incluso si un pais no posee ninguna ventaja absoluta,
aun puede beneficiarse del comercio si se especializa en producir aquellos bienes que pueda
generar con menor costo relativo. Esta formulacion mantuvo los supuestos ricardianos (un
solo factor, escasez de recursos, necesidades ilimitadas, dos bienes), pero introdujo el
concepto de oportunidad relativa como fundamento del intercambio. Segin Dorobat (2015,
p. 111), esta ventaja se refleja en los bienes que requieren menos horas de trabajo en términos
relativos.

No obstante, estas teorias descansaban sobre supuestos altamente restrictivos, lo cual motivo
el surgimiento de nuevos enfoques mas realistas. La revolucion marginalista, impulsada por
autores como Vilfredo Pareto, complejizo la teoria ricardiana al introducir el concepto de
utilidad marginal y eliminar el enfoque del valor trabajo. Pareto (1895) formul6 el primer
modelo matematico del principio de costos comparativos para dos paises y dos bienes,
aportando una base mas analitica al comercio internacional (véase también, Gonzalez, 2011).
En esa misma linea, Haberler (1935) reformul¢ la teoria de la ventaja comparativa utilizando
el costo de oportunidad como medida clave, lo que permitié incorporar multiples factores de
produccion y reconocer que el trabajo no es homogéneo. Segiin Dorobat (2015, p. 111), estos
avances abrieron paso a la construccion de modelos mas complejos que consideraban
multiples paises y bienes.

Sobre esta base se desarroll6 la teoria de las dotaciones factoriales de Heckscher y Ohlin. Eli
Bertil Ohlin planteé que las diferencias en las dotaciones de factores productivos (capital y

trabajo) explican la estructura del comercio: los paises exportan aquellos bienes cuya
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produccion es intensiva en el factor relativamente abundante. Esta formulacion fue
ampliamente aceptada hasta que Leontief (1956) , al aplicar el modelo a Estados Unidos,
descubrid que el pais exportaba bienes intensivos en trabajo e importaba bienes intensivos en
capital, contradiciendo la prediccion teorica. Este hallazgo se conoce como la paradoja de

Leontief (Gonzélez, 2011, p.109).

Figura 2.1.2
Breve historia del pensamiento del comercio internacional

4

Teoria neoclasica
Vilfredo Pareto (1894).

Eli Heckscher (1919).
Teoria clasica Bertil Ohlin (1933).
L. . Gotfried Haberler (1935).
La escuela clasica britanica Ludwig von Mises (1949)
Adam Smith (1776). ’
David Ricardo (1817).
John Stuart Mill (1848).

La escuela liberal francesa
Jean-Baptiste Say (1803).
Frederic Bastiat (1845).

Paul Leroy-Beaulieu

Fuente: Elaboracion propia con base en Dorobag (2015, p.126)

La Figura 2.1.2 sintetiza la evolucion historica del pensamiento del comercio internacional
en dos grandes corrientes teoricas: la teoria cldsica y la teoria neoclasica. La primera se
vincula a las escuelas clasica britanica y liberal francesa, cuyos representantes (como Smith,
Ricardo y Say) introdujeron los conceptos fundacionales del intercambio entre naciones. La
segunda corresponde al pensamiento neoclasico, donde autores como Pareto, Heckscher,
Ohlin y Haberler complejizaron los modelos iniciales al incorporar elementos como la
utilidad marginal, el costo de oportunidad y la heterogeneidad factorial.

En resumen, la evolucion del pensamiento comercial ha pasado de modelos estaticos, basados
en ventajas absolutas y comparativas, a teorias mas sofisticadas que integran multiples
factores y permiten una explicacion mas realista del comercio internacional. Estas teorias
clasicas y neoclésicas ofrecen fundamentos esenciales para entender el origen del comercio
entre paises, pero resultan limitadas al analizar acuerdos regionales modernos como el

AACUE. Por ello, se hace necesario complementarlas con enfoques contemporaneos e

23



instrumentos empiricos que consideren elementos geograficos, institucionales y de politica

comercial, los cuales seran desarrollados en las siguientes subsecciones.

2.1.2 Integracion econdmica y acuerdos comerciales

Tras revisar la evolucion del pensamiento econdomico sobre el comercio internacional, es
pertinente situar los acuerdos comerciales preferenciales dentro del marco de la integracion
econdémica contemporanea. A medida que las teorias modernas reconocen la influencia de
factores institucionales, geograficos y tecnoldgicos en los flujos comerciales, los acuerdos
regionales han cobrado protagonismo como instrumentos estratégicos para promover la
insercion internacional. La firma del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union
Europea (AACUE) se enmarca precisamente en esta logica, por lo que resulta fundamental
comprender las motivaciones, efectos esperados y limitaciones de este tipo de acuerdos,
tomando como punto de partida los aportes de Viner (1950) y Baldwin (1993) sobre los
impactos de la creacion y desviacion de comercio y las ganancias dindmicas asociadas a la
integracion.

Asi, la integracion econdmica se refiere al proceso mediante el cual dos o mas paises
coordinan politicas y eliminan barreras al comercio con el objetivo de alcanzar una mayor
eficiencia en la asignacion de recursos, facilitar el intercambio de bienes y servicios, y
fomentar un desarrollo econdémico conjunto. Balassa (1961) defini6 la integracion econémica
como un estado y un proceso, en el cual se eliminan progresivamente las barreras al comercio
entre naciones y se armonizan politicas econdmicas e institucionales. Este autor argumenta
que la integracion no solo implica la liberalizacidon comercial, sino también la construccion
de estructuras institucionales comunes que favorezcan la cooperacidon entre los paises
participantes.

Seglin Balassa (1961), la integracion economica puede adoptar diversas formas, organizadas
en una secuencia jerarquica que refleja distintos grados de profundidad y compromiso entre
los paises involucrados. El primer nivel es la zona de libre comercio, en la cual los paises
eliminan los aranceles y otras restricciones al comercio entre ellos, pero cada uno mantiene
su propia politica comercial frente a terceros paises. Un ejemplo cldsico de este tipo de
acuerdo es la Asociacion Europea de Libre Comercio (AELC).

El segundo nivel es la unidon aduanera, donde ademas de eliminar las barreras internas al

comercio, los paises adoptan una politica comercial comun frente a terceros, es decir,
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establecen un arancel externo comun. Este tipo de integracion permite un mayor grado de
coordinacién, aunque también requiere una mayor cesion de soberania en materia comercial.
Un caso emblematico es la Union Aduanera del Mercosur.
El tercer estadio de la integracion es el mercado comun, que incluye la libre circulacion no
solo de bienes y servicios, sino también de factores de produccion como el trabajo y el capital.
La unién econdémica representa un nivel ain mas avanzado, donde ademas de integrarse los
mercados de bienes, servicios y factores, los paises coordinan sus politicas econdmicas,
monetarias y fiscales. En este nivel se promueve una armonizacion de las regulaciones
macroecondémicas, como ocurre en la Union Europea tras la adopcion del euro por varios de
sus miembros.
Finalmente, el grado mas alto de integracion econdmica es la union politica, en la cual se
transfiere autoridad a instituciones supranacionales que toman decisiones vinculantes en
areas clave como la politica exterior, la seguridad y la legislacion interna. Aunque pocos
bloques han alcanzado este nivel, la experiencia de la Union Europea representa el modelo
mas cercano a esta etapa en la practica internacional.
En sintesis, la integracion econémica implica una serie de compromisos crecientes entre los
paises participantes, que van desde la mera reduccion de barreras comerciales hasta la
consolidacion de estructuras institucionales comunes. En el contexto de esta investigacion,
comprender los niveles y caracteristicas de la integracion es esencial para analizar el Acuerdo
de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE), el cual se enmarca en un
esquema birregional que trasciende la mera liberalizacion arancelaria y busca una
cooperacion mas profunda y multidimensional.

2.1.2.1 Acuerdos comerciales preferenciales (ACP)
Los Acuerdos Comerciales Preferenciales (ACP) son tratados entre dos o mads paises
mediante los cuales se otorgan concesiones arancelarias y otros beneficios comerciales de
manera reciproca o unilateral, con el objetivo de facilitar el comercio entre las partes
firmantes. A diferencia del comercio multilateral, regido principalmente por la OMC, los
ACP se caracterizan por otorgar preferencias que no se extienden al resto de los paises
miembros de la OMC, lo que implica una desviacion del principio de no discriminacion

(Bagwell y Staiger, 1999). De acuerdo con Bhagwati (1993), este tipo de acuerdos puede
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crear "clubes exclusivos" en el comercio internacional, lo cual ha generado debates sobre su
coherencia con el sistema multilateral.

La principal diferencia entre los ACP y los acuerdos multilaterales radica en el alcance y en
los principios que los rigen. Mientras que los acuerdos multilaterales, como los de la OMC,
estan fundamentados en normas comunes y en el principio de la Nacion Mas Favorecida
(NMF), los ACP suponen la concesion de ventajas comerciales exclusivas entre un grupo
limitado de paises, sin extenderlas a terceros. Esto implica que los ACP buscan una
integracion mas profunda pero menos inclusiva, donde los intereses geopoliticos,
econdémicos y estratégicos de los participantes tienen mayor peso que el consenso global
(Krugman, 1991; Baldwin, 2008).

Las motivaciones para suscribir acuerdos preferenciales son multiples. En primer lugar,
permiten una apertura comercial controlada, que facilita a los paises negociar el ritmo y
alcance de su liberalizacion comercial sin exponerse completamente al mercado global
(Fernandez y Portes, 1998). Ademas, responden a intereses geopoliticos y diplomaticos, pues
los ACP fortalecen alianzas estratégicas y promueven la estabilidad regional (Ethier, 1998).
Desde una perspectiva econémica, los ACP pueden incrementar la eficiencia productiva, al
especializar la produccidn en bienes con ventajas comparativas y facilitar el acceso a insumos
mas baratos. También permiten un mejor acceso a mercados, especialmente para paises en
desarrollo que desean diversificar sus destinos de exportacion. Finalmente, muchos ACP
promueven la cooperaciéon mas alld del comercio, incluyendo cldusulas sobre desarrollo
sostenible, derechos laborales, propiedad intelectual e inversiones, como es el caso del
AACUE.

En el caso especifico del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Unidon Europea,
su naturaleza birregional y su enfoque multidimensional lo colocan como un ejemplo
avanzado de ACP, que no solo incluye aspectos comerciales, sino también cooperacion
politica y desarrollo institucional. Por tanto, su analisis requiere considerar no solo las
ganancias estaticas derivadas de la reduccion de aranceles, sino también los impactos
dindmicos en términos de insercion internacional, fortalecimiento institucional y evolucion
estructural del comercio.

2.1.2.2 Creacion y desviacion de comercio
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Uno de los enfoques seminales para analizar los efectos de los acuerdos comerciales
preferenciales proviene de Jacob Viner (1950), quien introdujo los conceptos de creacion y
desviacion de comercio. La creacion de comercio se produce cuando un acuerdo permite
sustituir produccion nacional costosa por importaciones mas eficientes provenientes de los
paises miembros del acuerdo, generando asi ganancias netas de bienestar. En contraste, la
desviacion de comercio ocurre cuando el acuerdo hace que se sustituyan importaciones de
terceros paises mas eficientes por importaciones desde socios menos eficientes, solo por el
hecho de recibir trato preferencial. Este segundo efecto puede reducir el bienestar global,
incluso si incrementa el comercio intrabloque. Por ello, el disefio y cobertura del acuerdo son
determinantes para asegurar su contribucion al bienestar.

Ademas de los efectos estaticos sefialados por Viner, la literatura posterior ha identificado
beneficios dinamicos mas amplios de los ACP. Baldwin (1993) destaca que estos acuerdos
pueden estimular economias de escala, al permitir que las empresas accedan a mercados mas
amplios, lo cual incentiva mayores inversiones en innovacion y eficiencia productiva. Este
acceso ampliado también puede aumentar la competitividad de los sectores exportadores y
promover una reasignacion de recursos hacia sectores con ventajas comparativas dindmicas.
En contextos donde los acuerdos incorporan estdndares comunes, cooperacion regulatoria o
normas técnicas, también puede producirse una mejora de capacidades institucionales.

Por otra parte, los ACP modernos, especialmente aquellos que incorporan dimensiones de
gobernanza y cooperacion, pueden contribuir al fortalecimiento institucional en paises en
desarrollo. La adopciéon de estdndares internacionales, mecanismos de solucion de
controversias y practicas de buena gobernanza pueden inducir cambios positivos en las
instituciones nacionales. Asimismo, este entorno mas predecible y regulado puede fomentar
la atraccion de inversion extranjera directa (IED), al reducir la incertidumbre juridica y
ofrecer acceso preferencial a mercados estratégicos. Baldwin (1993) argumenta que estos
efectos dindmicos, aunque mas dificiles de cuantificar, pueden tener un impacto sustancial
en la transformacion estructural de las economias firmantes.

En resumen, los ACP no solo alteran los flujos comerciales entre los paises firmantes, sino
que pueden desencadenar procesos de modernizacion productiva, transformacion

institucional y mayor insercion internacional. Por ello, su evaluacion debe ir mas alla de los
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efectos arancelarios inmediatos e incorporar un andlisis de largo plazo sobre sus

implicaciones estructurales y distributivas.

2.1.3 Evaluacion ex post de acuerdos comerciales

Dado que los acuerdos comerciales preferenciales generan efectos heterogéneos que van
desde la creacion o desviacion de comercio (Viner, 1950), hasta impactos dinamicos sobre
la productividad, la inversion y el fortalecimiento institucional (Baldwin, 1993; Ethier,
1998), se vuelve indispensable realizar una evaluacion ex post rigurosa de su funcionamiento
real. Tal como senalan Lima et al. (2008) y Lopez et al. (2008), este tipo de evaluaciones
permite verificar si los beneficios tedricos esperados se materializan en la practica,
especialmente en economias con estructuras productivas limitadas y capacidades

institucionales desiguales, como las de Centroamérica.

Asimismo, estudios recientes (Baier & Bergstrand, 2007; Yotov et al., 2016) destacan que
las metodologias cuantitativas, como los modelos gravitacionales estructurales, ofrecen
herramientas robustas para aislar los efectos del acuerdo sobre el comercio bilateral,
controlando por factores econdémicos, geograficos y culturales. En consecuencia, los
objetivos especificos tres y cuatro de esta investigacion, es decir, evaluar el aprovechamiento
del AACUE por parte de los paises centroamericanos y derivar recomendaciones de politica
econdémica, se enmarcan en esta tradicion tedrica y empirica que reconoce que los acuerdos
no son neutros ni automaticos, sino que requieren ser monitoreados, adaptados y
contextualizados. La siguiente seccion aborda, por tanto, los fundamentos conceptuales de la
evaluacion ex post en el andlisis de acuerdos comerciales, como paso previo al desarrollo del

marco metodologico.

La evaluacion ex post de acuerdos comerciales constituye un enfoque analitico orientado a
medir los efectos reales de dichos acuerdos una vez implementados, contrastando sus
resultados con los objetivos inicialmente planteados. A diferencia de las evaluaciones ex
ante, que se basan en simulaciones o proyecciones hipotéticas, las evaluaciones ex post
emplean datos observados para identificar impactos empiricos en variables clave como flujos
comerciales, inversion extranjera directa, productividad o empleo (Lima et al., 2008; Lopez

et al., 2008). Este tipo de evaluacion se torna particularmente relevante en contextos donde
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las condiciones institucionales y productivas de los paises firmantes son heterogéneas, como
en Centroamérica, ya que permite identificar no solo los beneficios alcanzados, sino también

las limitaciones estructurales que han restringido su aprovechamiento.

La literatura econdémica ha desarrollado diversas herramientas para llevar a cabo
evaluaciones ex post. Entre las mas destacadas se encuentran los modelos gravitacionales
estructurales, ampliamente utilizados para estimar el efecto de acuerdos comerciales sobre el
comercio bilateral controlando por variables econdmicas, geograficas y culturales (Anderson
& Van Wincoop, 2003; Baier & Bergstrand, 2007; Yotov et al., 2016). Este enfoque se basa
en la teoria de la gravedad, que postula que el comercio entre dos paises es proporcional a su
tamafio economico (PIB) e inversamente proporcional a los costos de comercio,
representados por la distancia, diferencias institucionales, barreras idiomaticas, entre otros.
La version estructural de estos modelos permite una mejor identificacion causal, corrigiendo
sesgos de heterocedasticidad y teniendo en cuenta efectos de pareja (dyadic effects) y

caracteristicas inobservables especificas de cada pais.

Segun Bacchetta et al. (2012), estas evaluaciones permiten identificar brechas entre el disefio
del acuerdo y su implementacion, detectar sectores rezagados o excluidos del
aprovechamiento y generar evidencia para renegociaciones o reformas internas. Asimismo,
contribuyen a fortalecer la transparencia y rendicion de cuentas en los procesos de
integracion, al ofrecer una vision mas realista sobre las oportunidades y desafios que implican
estos instrumentos. En el caso del AACUE, la evaluacion ex post resulta clave para entender
por qué algunos paises centroamericanos han aprovechado mas el acuerdo que otros, qué
factores han condicionado sus resultados y qué estrategias podrian adoptarse para maximizar

sus beneficios.

Con base en lo expuesto, la evaluacion ex post de acuerdos comerciales no solo permite
juzgar el cumplimiento de sus objetivos declarados, sino que ofrece una oportunidad valiosa
para identificar patrones empiricos, factores determinantes del éxito o limitaciones del
acuerdo en contextos especificos como el centroamericano. Dado que estos acuerdos generan
efectos heterogéneos segun las caracteristicas economicas, institucionales y geograficas de
los paises, resulta necesario contar con herramientas analiticas que capturen dicha
complejidad. En este sentido, los modelos gravitacionales han emergido como una

29



metodologia robusta y ampliamente validada para cuantificar el impacto de los acuerdos
comerciales sobre los flujos bilaterales. A continuacion, se presenta el fundamento teérico y
evolucion del modelo gravitacional, asi como sus aplicaciones recientes en el analisis de

politicas comerciales internacionales.

2.1.4 El modelo gravitacional en la economia internacional: fundamentos y evolucion

El modelo gravitacional ha sido una de las herramientas mas ampliamente utilizadas en la
economia internacional para analizar los determinantes del comercio bilateral entre paises.
Inspirado en la ley de gravitacion de la fisica, este modelo fue adaptado por Tinbergen (1962)
y Poyhonen (1963) para explicar que el volumen comercial entre dos economias es
proporcional al tamafo de sus economias (medido comunmente por el PIB) e inversamente
proporcional a la distancia geografica que las separa. Desde entonces, ha sido validado
empiricamente en numerosos estudios y ha evolucionado hasta convertirse en un marco

teodrico robusto para la evaluacion de acuerdos comerciales.

Una contribucion clave en la evolucion del modelo fue realizada por Anderson y Van
Wincoop (2003), quienes desarrollaron una version estructural que resolvia importantes
limitaciones del modelo bésico, particularmente aquellas relacionadas con la omision de los
llamados “efectos multilateralmente resistentes al comercio”. Estos efectos hacen referencia
a como las condiciones comerciales entre un par de paises se ven influenciadas por sus
relaciones con otros socios comerciales. Incorporar estas consideraciones permite
estimaciones mas precisas y tedricamente consistentes, y ha llevado a que esta formulacion

se convierta en el estandar en la literatura especializada.

Adicionalmente, la técnica econométrica para estimar el modelo también ha evolucionado.
Santos Silva y Tenreyro (2006) propusieron el uso del estimador de Pseudo Maxima
Verosimilitud de Poisson (PPML), que permite tratar de manera adecuada problemas de
heterocedasticidad y manejar observaciones con valores nulos en los flujos comerciales, algo
comun en paises en desarrollo. Esta técnica ha demostrado ser mas robusta que los enfoques
tradicionales basados en logaritmos, especialmente en contextos con datos dispersos o de

tamafio reducido, como ocurre con frecuencia en estudios sobre Centroamérica.
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Por su capacidad para incorporar multiples dimensiones del comercio (econdmicas,
geograficas, culturales e institucionales) y por su solidez empirica, el modelo gravitacional
estructural ha sido recomendado por organismos multilaterales como la Organizacion
Mundial del Comercio (Bacchetta et al., 2012) y ampliamente aplicado en estudios recientes
sobre evaluacion ex post de acuerdos comerciales (Yotov et al., 2016). En el caso del
Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea, este modelo ofrece una
base metodoldgica rigurosa para estimar su impacto en las exportaciones regionales y

comprender las diferencias en su aprovechamiento entre paises.

2.1.5 Determinantes del comercio bilateral

Los determinantes del comercio bilateral han sido ampliamente estudiados en la literatura
econdmica y constituyen la base empirica del modelo gravitacional estructural. Segiin Head
y Mayer (2014), las variables fundamentales que explican los flujos comerciales entre dos
paises incluyen factores economicos (como el Producto Interno Bruto), geograficos (como la
distancia), y proximidades culturales e histdricas (como compartir idioma o lazos coloniales).
El PIB de origen y destino refleja el tamafo del mercado y la capacidad de producir y
demandar bienes, mientras que la distancia geografica representa un proxy del costo de

transporte y otras barreras friccionales.

Por su parte, variables como idioma comun y vinculos coloniales capturan afinidades
culturales, institucionales o legales que facilitan el comercio al reducir los costos de
transaccion. Asimismo, caracteristicas como poseer litoral o una mayor conectividad
geografica inciden directamente en los costos logisticos y el acceso a mercados globales. Tal
como argumentan Baldwin y Taglioni (2006), omitir estas variables puede generar sesgos
significativos en la estimacion del impacto de acuerdos comerciales. Por tanto, su inclusion
en esta investigacion responde no solo a la tradicion empirica del modelo gravitacional, sino
también a su relevancia explicativa dentro del contexto centroamericano, como se observa

en la tabla de resultados de esta investigacion.

La presente investigacion justifica su modelo empirico y las variables incluidas con base en
que los modelos gravitacionales modernos, el tamafio de la economia tanto del pais
exportador como del importador representa un determinante crucial del comercio bilateral.

Desde Tinbergen (1962) y Linnemann (1966), el PIB ha sido una de las variables mas
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robustas y consistentemente significativas en la prediccion de flujos comerciales. El trabajo
seminal de Anderson y van Wincoop (2003) reafirma la importancia de incluir estas variables
como proxies del poder de compra (demanda) y oferta exportable (produccion),
respectivamente. De manera similar, Head y Mayer (2014) sintetizan evidencia empirica que
valida la inclusioén del producto interno bruto (en logaritmos) como parte del "core" del
modelo estructural gravitacional. Asi, su inclusion en esta investigacion permite capturar la
influencia del tamafio del mercado sobre el volumen de exportaciones entre Centroamérica

y la Unién Europea.

Las variables geograficas y culturales representan factores de friccion o afinidad que
condicionan los costos de transaccion entre paises. La distancia bilateral, medida como el
logaritmo de la distancia geodésica entre capitales, es una variable tradicional que refleja los
costos de transporte y logisticos (Disdier & Head, 2008; Head & Mayer, 2014). Por su parte,
el idioma comun (comlang_off) y los vinculos coloniales histéricos (comcol) facilitan la
transmision de informacion, reducen incertidumbre y aumentan la confianza, aspectos clave
en relaciones comerciales segiin Ghemawat (2001) y Melitz & Toubal (2014). La contigiiidad
fisica (cont) también se ha asociado con mayores niveles de comercio debido a menores
barreras fronterizas (Anderson & van Wincoop, 2004). Finalmente, la variable de pais sin
litoral (landlocked) ha sido ampliamente reconocida como una desventaja estructural para el
comercio, al incrementar los costos logisticos y la dependencia de terceros paises para
acceder a puertos (Limao & Venables, 2001). Todas estas variables permiten controlar
adecuadamente las caracteristicas estructurales y de afinidad cultural entre socios

comerciales, ajustando los efectos estimados del acuerdo comercial.

Ademas de las variables estructurales, se incorporan factores institucionales y dummy
variables que capturan la suscripcion del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la
Unioén Europea (AACUE). Tal como lo argumentan Baier y Bergstrand (2007), la inclusion
de variables binarias que indiquen la existencia de acuerdos preferenciales es crucial para
medir el cambio estructural inducido por estos tratados. Asimismo, Baldwin y Taglioni
(2006) advierten que omitir variables relevantes como el litoral, idioma, historia colonial o
acuerdos institucionales puede sesgar significativamente los resultados del modelo. En linea

con los hallazgos de Egger et al. (2011), se reconoce que los ACP no solo reducen barreras
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comerciales, sino que también fortalecen marcos normativos, lo cual puede incentivar el
comercio incluso entre paises culturalmente distantes. Asi, la inclusion del dummy AACUE
permite evaluar el efecto promedio del tratado sobre las exportaciones, controlando por los

determinantes estructurales previamente mencionados.

En sintesis, la inclusién de variables econdmicas, geograficas, culturales e institucionales
dentro del modelo gravitacional no solo permite una estimacion mds precisa de los
determinantes del comercio bilateral, sino que también sienta las bases empiricas necesarias
para evaluar rigurosamente el impacto de acuerdos como el AACUE. Esta combinacion de
fundamentos tedricos y evidencia empirica robustece el andlisis del desempefio exportador
centroamericano hacia la Unién Europea, identificando los factores que han potenciado o
limitado dicho flujo comercial. A partir de esta plataforma metodologica, se vuelve pertinente
examinar con mayor profundidad al AACUE, no solo como un hecho institucional, sino como
un verdadero instrumento de politica comercial con potencial para transformar la insercion

internacional de la region.

2.1.6 El AACUE como instrumento de politica comercial

Los acuerdos comerciales contemporaneos trascienden los objetivos arancelarios
tradicionales para convertirse en plataformas estratégicas de insercion internacional,
institucionalidad y transformacion productiva. En este contexto, el Acuerdo de Asociacion
entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE), en vigor desde 2013, representa una
apuesta estructural para reforzar los vinculos econdmicos birregionales y consolidar la
integracion centroamericana en el sistema comercial global. Mas alla de la liberalizacion
arancelaria, el AACUE incorpora dimensiones politicas y de cooperacion que buscan
fortalecer las capacidades institucionales, mejorar el clima de inversion y fomentar el

desarrollo sostenible (Delegacion de la UE en Centroamérica, 2014; Ruiz & Vargas, 2019).

Desde la perspectiva de la politica comercial, el AACUE constituye un instrumento clave
para dinamizar el comercio exterior centroamericano, al ofrecer acceso preferencial y estable
al mercado europeo, caracterizado por altos niveles de demanda, sofisticacion y estdndares
de calidad. Este tipo de acceso es especialmente relevante para economias pequefias y
abiertas como las de Centroamérica, que enfrentan barreras estructurales para diversificar

mercados y productos. Como lo destacan Estevadeordal y Suominen (2008), los acuerdos
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birregionales pueden servir como catalizadores de reformas internas, incentivando mejoras

en la gobernanza comercial, infraestructura aduanera y normativas técnicas.

Empiricamente, diversos estudios han sefialado efectos positivos de acuerdos similares sobre
los flujos comerciales y la atraccidon de inversion extranjera directa, particularmente cuando
existen complementariedades productivas y mecanismos efectivos de aprovechamiento
(Baier & Bergstrand, 2007; Freund & Ornelas, 2010). En el caso del AACUE, su potencial
transformador también radica en su componente de cooperacion, orientado a reducir
asimetrias estructurales y apoyar sectores estratégicos en los paises de menor desarrollo
relativo, lo que lo distingue de acuerdos meramente mercantilistas. No obstante, como
senalan De la Torre y Garcia (2016), el impacto real de estos instrumentos depende no solo
de su diseno formal, sino del grado de apropiacion, implementacion efectiva y capacidad

institucional para aprovechar sus disposiciones.

Asi, el AACUE debe entenderse como una herramienta integral de politica comercial, cuyas
implicaciones trascienden la dimension econdmica para incidir en la agenda de desarrollo y
sostenibilidad de los paises centroamericanos. Evaluar su impacto requiere, por tanto, una
aproximacion multidimensional que considere tanto los efectos observables en los flujos
comerciales como los factores institucionales que median su aprovechamiento. Esta
perspectiva es clave para vincular los resultados empiricos con recomendaciones de politica

orientadas a maximizar los beneficios del acuerdo.

En sintesis, el marco teérico desarrollado proporciona las bases conceptuales necesarias para
analizar el impacto del AACUE sobre el comercio entre Centroamérica y la Uniéon Europea,
asi como para entender los factores estructurales que condicionan su aprovechamiento. Al
integrar enfoques clasicos, teorias contemporaneas y herramientas empiricas de frontera
como el modelo gravitacional estructural, se establece un puente solido entre los fundamentos
teodricos y la estrategia analitica de esta investigacion. En el siguiente apartado, se presenta
el marco metodoldgico que guia el trabajo empirico, detallando la especificacion del modelo
econométrico, las variables utilizadas, las fuentes de datos y la técnica de estimacion

implementada para responder a los objetivos planteados.
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2.2 Marco metodologico

En esta seccion se detalla el abordaje metodologico adoptado para evaluar el desempefio del
Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE) sobre el comercio
bilateral entre ambas regiones. La investigacion se enmarca en un disefio explicativo-
correlacional, ya que busca identificar y cuantificar el efecto del acuerdo sobre las
exportaciones centroamericanas, asi como establecer relaciones causales entre diversas
variables econdmicas, geograficas y culturales. Para ello, se emplea un enfoque mixto que
integra técnicas cuantitativas y cualitativas. Los datos utilizados provienen de fuentes
primarias y secundarias, incluyendo bases de datos oficiales como la de la SIECA y el Centre
d'Etudes Prospectives et d’Informations Internationales (CEPII), asi como insumos obtenidos
a través de entrevistas semiestructuradas realizadas a expertos vinculados con la negociacion,
implementacion y evaluacion del acuerdo.

2.2.1 Tipo de investigacion
El presente estudio se clasifica como explicativo-correlacional, siguiendo la definicién de
Hernédndez Sampieri, et al. (2018). La seleccion de esta clasificacion se debe a que la
investigacion no solo busca describir fendmenos o identificar patrones en los datos
recolectados, sino también entender las relaciones causales y las interacciones entre diversas
variables relacionadas con el Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union
Europea.
El enfoque explicativo del estudio busca profundizar en la comprensién de cémo y por qué
ciertas variables estan interconectadas y en qué medida el AACUE puede influir en las
exportaciones de Centroamérica. Este enfoque se basa en la formulacion y prueba de
hipotesis derivadas de la teoria existente y el marco tedrico formulado, con el objetivo de
identificar relaciones de causalidad y factores determinantes que influyen en el comercio.
Por otro lado, la naturaleza correlacional permite el andlisis estadistico de las relaciones entre
dos o mas variables cuantitativas, buscando identificar patrones de asociaciéon que puedan
ser significativos y relevantes para el entendimiento del impacto del acuerdo. Dicho andlisis
se apoya en la recoleccion sistematica de datos a través de métodos cuantitativos y el uso de
herramientas estadisticas para evaluar la fuerza y direccion de las relaciones entre las

variables a utilizar.
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2.2.2 Enfoque de la investigacion
El enfoque adaptado para esta investigacidon es mixto, reconociendo las fortalezas
complementarias y mitigando las limitaciones inherentes a los enfoques cuantitativos y
cualitativos por separado. Esta eleccidon metodologica se fundamenta en la premisa de que la
combinacion de ambos analisis resulta en una comprension mas completa del fenomeno de
estudio (Sanchez, 2013) citado primero por (Guelmes et al., 2015). Hernandez-Sampieri, et
al. (2018) subrayan que el enfoque mixto permite no solo describir y medir aspectos del
fendmeno, sino también interpretarlos dentro de su contexto. La Figura 2.2.1 sintetiza la
articulacion entre los objetivos especificos de la investigacion, el tipo de enfoque empleado
para abordar cada uno de ellos y los instrumentos metodologicos utilizados. Como puede
observarse, el primer objetivo fue abordado mediante un enfoque cualitativo, recurriendo a
la revision de literatura y andlisis documental. El segundo objetivo se tratdé mediante un
enfoque cuantitativo, a través de la estimacion de un modelo gravitacional, mientras que los
objetivos tercero y cuarto, se abordaron desde una perspectiva cualitativa, mediante
entrevistas semiestructuradas a actores clave y el disefio de propuestas de politica con base

en el analisis integrado de los hallazgos cuantitativos y cualitativos.

Figura 2.2.1
Objetivos e instrumentos metodologicos utilizados

Objetivo principal:

Evaluar el desempeifio del
AACUE sobre el comercio

Enfoque cualitativo

Objetivo 1 Enfoque cuantitativo

econdmico de la region
centroamericana para la
propuesta de recomendaciones
de politica comercial.

bilateral y el bienestar L 5

Revision de literatura, analisis
de documentos oficiales y
reportes de organizaciones

internacionales

Objetivo 2 Estimacion del
modelo de gravedad y analisis
de estimadores

v

Enfoque cualitativo

Objetivo 3
Entrevistas semiestructuradas

internacional, funcionarios
gubernamentales y
representantes de empresas.

Fuente: Elaboracion propia.

con expertos en comercio 7

Enfoque cualitativo
Objetivo 4:

Disefio de politica basado en el
analisis integrado de los
hallazgos cualitativos y

cuantitativo.

La combinacién de métodos cuantitativos y cualitativos permite no solo identificar patrones

y tendencias a través del analisis de datos, sino también comprender las percepciones,
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experiencias y contextos que rodean estos fenémenos. La integracion de los hallazgos se
realizard en la fase de andlisis, donde se contrastaran y complementaran los datos
cuantitativos con las perspectivas cualitativas para ofrecer recomendaciones de politica

comercial y economica bien fundadas.

2.2.3 Delimitacion de la investigacion
e Delimitacion espacial: 2000 - 2022
La delimitacion temporal del estudio abarca el periodo comprendido entre el afio 2000 y
2022. Esta eleccion responde a la necesidad de incluir un intervalo representativo tanto
del comportamiento comercial previo a la entrada en vigor del Acuerdo de Asociacion
entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE), en 2013, como del periodo posterior
a su implementacion. Se optd por seleccionar un lapso anterior similar en duracion al
periodo mas reciente disponible al momento de la elaboracion de este documento, el cual
corresponde a 2022. De este modo, se asegura una base de comparacion que permite
identificar con mayor precision las tendencias y posibles cambios estructurales asociados
a la entrada en vigor del acuerdo. Asimismo, se garantiz6 el uso exclusivo de datos
revisados, evitando recurrir a series preliminares.
e Poblacion y muestra en estudio
La poblacion de estudio son actores vinculados a: i) la negociacion del AACUE, ii)
expertos en comercio internacional y iii) usuarios del AACUE, es decir, productores y
exportadores hacia la UE. La muestra para las entrevistas semiestructuradas es no
probabilistica, es decir, es una muestra dirigida debido a que el procedimiento de
seleccion de los entrevistados estd orientado por las caracteristicas de estos (Hernandez -
Sampieri & Mendoza-Torres, 2018). En estos casos el valor de la entrevista no reside en
la representatividad sino el analisis detallado de la experiencia de los actores. Se
entrevistaron a 14 actores claves.
2.2.4 Fuentes de informacion y software utilizado

La principal fuente de informacién serd de tipo secundaria, lo cual incluye la revision de

literatura especializada, uso de bases de datos y estadisticas publicadas por el SIECA, CEPII,

OMC y Banco Mundial. Asimismo, se utilizaran fuentes de informacion secundaria que se

recolectard a través de entrevistas semiestructuradas. Los softwares utilizados para procesar

los datos son Microsoft Excel 2024, R (4.4).
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En cuanto a la variable dependiente, los flujos de exportacion bilaterales (Tij) muestran una
distribucion altamente asimétrica, con una mediana igual a cero y un valor maximo elevado,
lo que refleja la presencia de un nimero significativo de observaciones con flujos nulos o
muy bajos. Esta caracteristica justifica el uso del estimador Poisson Pseudo-Maximum
Likelihood (PPML), el cual permite manejar adecuadamente la heterocedasticidad y la

existencia de ceros en los datos comerciales.

Las variables dicotomicas asociadas a caracteristicas institucionales y geograficas, como la
pertenencia al Acuerdo de Asociacion Centroamérica—Union Europea (AACUE), el idioma
comun (comlang off), la contigiiidad (cont) y la condicién de pais sin litoral (landl),
presentan valores medios bajos, lo que es consistente con su naturaleza binaria y con la

cobertura parcial de estas caracteristicas dentro de la muestra.

En relacion con las variables continuas, la distancia geografica entre paises (dist) presenta
una dispersion considerable, con valores que oscilan entre 55 y 18,810 kilémetros, lo que
captura adecuadamente la heterogeneidad geografica de los socios comerciales de
Centroamérica. Por su parte, el producto interno bruto del pais destino (gdp_d) exhibe una
amplia variabilidad, reflejando la coexistencia de economias pequefas y grandes dentro del
panel, mientras que el PIB del pais exportador (gdp_o) muestra menor dispersion, en linea

con el tamafo relativamente méas homogéneo de las economias centroamericanas.

2.2.5 Métodos y etapas de la investigacion por objetivos y actividades
Para alcanzar los objetivos planteados en esta investigacion se definieron métodos y etapas
diferenciadas segun la naturaleza de cada propodsito. Se utilizd6 un enfoque mixto, que
combind herramientas de analisis cualitativo y cuantitativo, articulando fuentes primarias y
secundarias. A continuacion, se detalla la estrategia metodolégica empleada para cada

objetivo especifico:

Objetivo especifico 1
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Analizar la evolucion del contexto y comportamiento comercial de Centroamérica con la
Unioén Europea antes y después de la suscripcion del AACUE, para comprender los cambios
en la relacion comercial entre ambas regiones.

e Se realizo6 una revision documental exhaustiva de literatura, informes institucionales
del SIECA, la UE y la CEPAL, asi como documentos oficiales relacionados con el
proceso de negociacion del AACUE.

e Se sistematizaron series estadisticas historicas de comercio bilateral entre
Centroamérica y la Union Europea desde el afio 2000 hasta 2022, desagregadas por
pais y producto, utilizando la base de datos del Sistema de Estadisticas de Comercio
(SEC) de la SIECA

e Se desarrollaron analisis descriptivos comparativos que permitieron identificar
tendencias, niveles de concentracion, principales socios comerciales y evolucion del
intercambio comercial antes y después de la entrada en vigor del acuerdo.

Objetivo especifico 2

Estimar el efecto de factores econdmicos, culturales y geograficos sobre las exportaciones de
Centroamérica hacia la Union Europea, a fin de identificar su influencia en la dindmica
comercial en el marco del AACUE.

e Se definié un modelo gravitacional estructural que incorpora una variable dicotomica
que capta el efecto del acuerdo comercial, junto con variables explicativas
tradicionales como el PIB, la poblacion, la distancia bilateral, el idioma comtn y la
contigliidad, entendida como la existencia de una frontera terrestre compartida entre
paises socios, lo cual tiende a facilitar el comercio por menores costos logisticos y
vinculos histoéricos (Head & Mayer, 2014). Asimismo, se incluyé una variable de
lejania o “remoteness”, la cual mide el grado de aislamiento econdomico de un pais
respecto al resto del mundo, ponderando la distancia con todos sus socios potenciales
segun su tamafio econémico (Anderson & van Wincoop, 2003; Baldwin & Taglioni,
2006). Esta variable es clave para capturar las llamadas resistencias multilaterales y
mejora la precision y robustez de los estimadores, al controlar efectos globales que
afectan los flujos bilaterales de comercio. Por tanto, contigliidad es una variable
Dummy binaria que refleja fronteras comunes y por tanto mayores probabilidades de

comercio, mientras que lejania es una variable continua, captura la posicion
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geoeconomica de un pais respecto a todos los demds y mejora la especificacion del
modelo al controlar las llamadas “resistencias multilaterales”.

La base de datos panel fue construida a partir de fuentes como CEPII, Banco Mundial
y SIECA, considerando 6 paises centroamericanos y sus 84 paises socios, incluyendo
los 27 paises que conforman a la UE, en el periodo 2000-2022.

Se estim6 el modelo mediante la técnica de Poisson Pseudo-Méxima Verosimilitud
(PPML), debido a que literatura reciente como la de Bacchetta, et al. (2012), Bone,
et al. (2014), Goémez-Herrera (2013), Santos et al. (2006), Yotov, et al. (2016)
muestran como el uso de PPML resulta ser el mas adecuado al estimar ecuaciones de
gravedad, debido a que tiene ventajas para tratar el problema de los flujos comerciales
nulos, la heterocedasticidad, heterogeneidad, la especificacion incorrecta del modelo
y logra identificar los efectos de variables estaticas en los paises exportadores e
importadores como aranceles, infraestructura e idioma.

Por cuestiones de robustez de los estimadores, se utilizoO mas de una técnica de
estimacion como Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), asi se pueden realizar

comparaciones entre estos. El procesamiento estadistico se llevo a cabo en R (4.4).

Objetivo especifico 3

Evaluar el grado de aprovechamiento del AACUE por parte de los paises centroamericanos,

a partir de los efectos observados en sus flujos comerciales con la Unidén Europea, con el fin

de identificar patrones de uso diferencial del acuerdo.

Para evaluar el grado de aprovechamiento del AACUE y los patrones diferenciales
de comercio, esta investigacion adopta un enfoque mixto que combina herramientas
cuantitativas y cualitativas. El andlisis cuantitativo se sustenta en un modelo
gravitacional estructural, estimado principalmente mediante el método de PPML, en
contraste con estimaciones basadas en Minimos Cuadrados Ordinarios (OLS). Este
enfoque permite identificar el impacto del AACUE en los flujos bilaterales de
exportaciones, distinguiendo entre paises con efectos positivos, negativos o no
significativos.

En paralelo, se aplicoé una estrategia cualitativa de recoleccion y andlisis de
informacion mediante entrevistas semiestructuradas realizadas durante 2024-2025 a

expertos vinculados al sector publico, empresarial y académico de la region. Estas

40



entrevistas tuvieron como propoésito capturar percepciones sobre la implementacion
del acuerdo, las barreras no arancelarias (SPS/TBT, trazabilidad, Pacto Verde), la
gobernanza institucional y las capacidades organizativas de los sectores exportadores.

e Elproceso de analisis cualitativo se realizo con la l6gica metodoldgica cualitativa con
el fin de asegurar rigor y trazabilidad. El procedimiento se desarroll6 en cuatro etapas:

1. Disefio del codebook tedrico-emergente: se construyd un conjunto de categorias
iniciales a partir de la teoria (certeza juridica, SPS/TBT, gobernanza, integracion
productiva), que fueron complementadas con categorias emergentes derivadas del
analisis de las entrevistas (ej. Pacto Verde, trazabilidad digital, resistencia logistica).

2. Codificacion abierta y axial: se organizaron las citas en matrices que permitieron
asignarlas a categorias y luego vincularlas entre si, identificando relaciones como
impacto positivo, certeza juridica, integracion vertical o impacto negativo, SPS/TBT
v coordinacion deficiente.

3. Elaboracion de memos analiticos: se documentaron patrones e hipdtesis

preliminares en notas que facilitaron el vinculo entre los hallazgos cualitativos
y lors resultados econométricos del modelo gravitacional.

4. Construccion de matrices de co-ocurrencia: se elaboraron tablas que muestran
coémo las categorias tienden a aparecer juntas en los testimonios, reproduciendo la
logica de red de codigos permitiendo rastrear rutas causales en el aprovechamiento
del AACUE.

Este procedimiento asegura que la informacion cualitativa no sea anecddtica, sino que
responda a un proceso estructurado y sistematico, con capacidad de didlogo directo con la
evidencia cuantitativa.

Finalmente, la triangulacién metodologica se estructurd en tres etapas:
1. Analisis descriptivo de las estadisticas comerciales y de los coeficientes estimados

mediante el modelo gravitacional.

2. Contraste de resultados cuantitativos y cualitativos, relacionando los patrones de
co-ocurrencia extraidos de las entrevistas con las estimaciones econométricas. Esto
permitié identificar convergencias y divergencias entre evidencia empirica y

percepciones de actores clave.
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3. Sintesis interpretativa, que busco explicar por qué paises como Honduras, Costa
Rica y Nicaragua presentan un aprovechamiento elevado del acuerdo, mientras que

El Salvador refleja un efecto adverso y Panama una neutralidad relativa.
De esta manera, la triangulacion articula de forma sistematica la evidencia estadistica con la
percepcion de actores estratégicos, lo que permite no solo evaluar el impacto del AACUE en
términos de comercio bilateral, sino también comprender los mecanismos institucionales y
productivos que facilitan o limitan su aprovechamiento. A continuacion, se presenta el

esquema y lo que contiene para el posterior andlisis de resultados.

Esquema de categorias y codigos (codebook)

Familia A. Impacto del AACUE (resultados)

e Al. Impacto positivo y significativo (HND, CRI, NIC).

e A2. Impacto positivo no significativo (PAN).

e A3. Impacto negativo (SLV).

e A4. Asimetrias intrarregionales (participaciones CRI 40.2%, GTM 19.4%, HND
13.1%).

Familia B. Costos de comerciar / Resistencia (no arancelarios)

e BI. SPS/TBT (sanitarias, fitosanitarias, técnicas).

e B2. Trazabilidad y certificaciones.

e B3. Infraestructura tecnoldgica / logistica.

e B4. Pacto Verde/UE (nuevas exigencias ambientales).

e BS5. Remoteness/resistencia multilateral (coherente con modelo gravitacional).
Familia C. Gobernanza e institucionalidad

e Cl. Certeza juridica y marco del acuerdo.
e (2. Comision Administradora y didlogo birregional.
e (3. Coordinacion interinstitucional pais-region (déficit).

e (4. Aprovechamiento parcial de los mecanismos del acuerdo.
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Familia D. Capacidades productivas y organizacion

e DI. Integracion productiva vertical/cadenas de valor.
e D2. Perfil exportador primario/bajo valor agregado.
e D3. Organizacion empresarial y tamafio de firma (MIPYMES).

e D4. Diversificacion de oferta y cumplimiento normativo.
Familia E. Recomendaciones de politica

e El. Estrategia regional integral (productivo-institucional-cooperacion).
e E2. Asistencia técnica y adopcion de estandares.

e E3. Fortalecimiento de dialogo politico ante nuevas reglas (Pacto Verde).

Nota metodologica (memo): La construccion de familias y codigos se derivo de codificacion
abierta (conceptos emergentes en entrevistas) y axial (articulacion con hallazgos
cuantitativos del modelo gravitacional y estadisticas descriptivas). Las referencias a
entrevistados se registran como evidencias ancladas (p.ej., Entrevistado 1, 6, 4, 7, 8, 9),
preservando trazabilidad de fuentes.

Objetivo especifico 4

Formular recomendaciones de politica comercial orientadas a mejorar la insercion de
Centroamérica en el mercado europeo, basadas en la evidencia empirica sobre el
aprovechamiento del AACUE vy los factores que lo condicionan.

e La formulacion de las recomendaciones de politica econdémica orientadas al
aprovechamiento del AACUE se fundament6 en una integracion metodologica que
articula resultados cuantitativos, evidencia cualitativa y criterios de politica publica.
El analisis partio de las estimaciones del modelo gravitacional estructural, con énfasis
en el estimador PPML, el cual permitié identificar los efectos diferenciales del
acuerdo sobre las exportaciones centroamericanas hacia la Union Europea. Estos
resultados fueron complementados con el andlisis descriptivo de los flujos
comerciales y con las entrevistas semiestructuradas realizadas a expertos del sector
publico, empresarial y académico entre 2024 y 2025, las cuales aportaron
informacion sobre limitaciones practicas, capacidades institucionales y barreras no
arancelarias.
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e El proceso metodoldgico incluyd una triangulacion en tres etapas. En primer lugar,
se contrastaron los coeficientes econométricos obtenidos por pais con la evidencia
descriptiva, lo que permitid clasificar los impactos del AACUE como positivos,
negativos, neutros o heterogéneos. En segundo lugar, se integraron las percepciones
cualitativas codificadas en categorias analiticas como certeza juridica, gobernanza,
trazabilidad, integracion vertical y Pacto Verde, entre otras. En tercer lugar, se
sintetizo esta informacion en patrones explicativos que permiten comprender las
condiciones necesarias para un aprovechamiento efectivo del acuerdo, destacando la
importancia de la certeza juridica, las capacidades productivas y la reduccion de las
fricciones no arancelarias.

e Con base en esta sintesis, las propuestas de politica se organizaron en tres niveles de
intervencion. En el nivel micro se priorizaron medidas orientadas a superar los costos
fijos de entrada, tales como fondos de certificacion y programas de trazabilidad
digital. En el nivel meso se formularon estrategias de coordinacion y
encadenamientos productivos, incluyendo la creacion de inteligencia regulatoria y
centros de cumplimiento. En el nivel macro se plantearon reformas de caracter
sistémico, como el establecimiento de una ventanilla tUnica SPS regional, la
facilitacion logistica y el fortalecimiento de la diplomacia regulatoria frente a las
nuevas exigencias ambientales de la Unioén Europea.

El disefio de cada instrumento siguid la légica de politica publica, que incluye la
identificacion del problema o falla, la seleccion del instrumento mas adecuado, el disefio e
implementacion de la intervencion, la definicién del esquema de financiamiento, el
establecimiento de indicadores clave de desempefio y mecanismos de monitoreo y
evaluacion, asi como la inclusion de un registro de riesgos con sus respectivas medidas de
mitigacion. Para asegurar su pertinencia, todas las propuestas fueron formuladas bajo cinco
criterios rectores: eficiencia, equidad, sostenibilidad, viabilidad institucional y fiscal, y costo-
efectividad.

De esta manera, la metodologia aplicada garantiza que las recomendaciones no se limiten a
propuestas generales, sino que se conviertan en un paquete de politica operativizado con
metas verificables, responsables institucionales y mecanismos de seguimiento. Este enfoque

asegura que las recomendaciones sean factibles, medibles y alineadas con la busqueda de una
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insercion internacional mas equitativa y sostenible de Centroamérica en el marco del

AACUE.

2.2.6 Técnicas de investigacion
2.2.6.1 Revision de literatura

Una revision de literatura constituye un analisis exhaustivo de documentos relevantes sobre
un tema especifico en investigacion. Esta no solo compila informacion publicada, sino que
también organiza y sintetiza dicho material desde una perspectiva analitica particular,
contribuyendo asi al entendimiento profundo del tema en cuestién (Coral, 2016, p.1). Para
complementar este proceso, se adoptara el analisis de contenido como técnica metodologica,
la cual permite la sintesis y la transformacion analitica de los documentos revisados. Esta
técnica facilita tanto la sintesis del contenido significativo presente en los documentos como
su recuperacion y analisis, proveyendo una herramienta para el manejo de la informacion
(Castillo, 2004).

Para la revision de literatura, se utiliz6 la matriz de sintesis como técnica de investigacion,
dado que permite organizar, clasificar y comparar de forma sistematica los principales
argumentos y hallazgos presentes en distintas fuentes. Esta herramienta metodolédgica facilito
una estructuracion logica de la informacion y brindd una vision mas amplia del estado del
arte. La matriz permitio registrar los ejes tematicos clave y contrastarlos entre autores, lo que
favorecio el proceso de triangulacion, comparacion y discusion teodrica. En ese sentido, esta
técnica no solo simplifico la escritura del marco tedrico, sino que también contribuyo a
identificar vacios en la literatura y a fundamentar conceptualmente el analisis posterior
(Florida International University, 2007; Vega Rivera, 2024).

2.2.7 Modelo de gravedad

Tinbergen (1962) formuld el modelo gravitacional con base en la ley de gravedad universal
propuesta por Isaac Newton que planteaba que la fuerza de atraccion entre dos objetos esta
dada por:

M;M;
b

Donde F;; es la fuerza de atraccion, M; y M; son las masas, D;; es la distancia entre dos

Fi=G (1

objetos y G es la constante de gravedad que depende de las unidades de medida de la masa'y

fuerza.
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De acuerdo con Tinbergen (1962) el modelo gravitacional presenta una manera intuitiva de
entender los flujos comerciales, en su forma multiplicativa fue denotado de la siguiente
manera:

T, = ao¥;"Y DY (2)
Donde:
T;; = Exportaciones del pais i hacia el pais j,
D;; = Distancia del pais i hacia el pais j,
Y;= Producto Interno Bruto nominal del pais origen,
Y;= Producto Interno Bruto nominal del pais destino,
Cabe destacar que la distancia entre paises es medida con la latitud y la longitud de la ciudad
mas grande o la capital oficial de los paises en cuestion, se utiliza la formula del circulo
maximo para calcular estas distancias, este método proporciona una distancia de punto
(Mayer, et al., 2011).
Con esta especificacion, Tinbergen sugirio que el flujo de exportaciones que un pais es capaz
de suministrar dependera de su tamafio econémico y la magnitud del mercado del pais
importador. La distancia se utiliza como proxy del costo involucrado en el transporte de las

mercancias.
El modelo base en su forma log-lineal es el siguiente:

logT;; = ag + a1Y; + a,Y; + a3 Dy (3)
Supuestos del modelo:

e Los paises mas grandes (en términos econémicos, medido a través del PIB)

comercian mas entre si,

e [a distancia siendo proxy para costos de transporte, entre mayor sea

reducira el comercio bilateral.

Por tanto, los signos esperados de a; y a, son positivos, mientras que as se consideraria

negativo.
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En esta investigacion se utilizard la especificacion del modelo de gravedad propuesto por
Anderson, et al. (2003)?, donde se utiliza una funcion que sostiene los mismos supuestos de

Anderson (1979), es decir que:

e Las preferencias del consumidor son idénticas y homotéticas, por tanto,
toman la forma de una funcioén de utilidad de Elasticidad de Sustitucion

Constante (ESC) vy,
e Existe una diferenciacion de productos por lugar de origen.

Para mejorar la especificacion del modelo gravitacional, esta investigacion incorpora los
términos de resistencia multilateral (MRT, por sus siglas en inglés), los cuales capturan las
barreras promedio que enfrenta un pais para comerciar con todos sus socios comerciales.
Estas resistencias reflejan factores no observables que afectan los costos del comercio, como
diferencias regulatorias, culturales o de infraestructura, y cuya omisiéon puede sesgar las
estimaciones del modelo. Dado que los MRT no se observan directamente, se utiliza una
variable proxy denominada “lejania” (remoteness), siguiendo a Baldwin, et al., (2006),
Feenstra, (2004), Head (2004). Esta variable se calcula como una media ponderada de las
distancias bilaterales entre el pais de origen y todos los paises socios, ponderada por el peso
econdmico de cada socio en el comercio mundial:
Lejy = 23' Dy /%t 4)

Donde D;; representa la distancia entre el pais iy el pais j, Y; ; es el PIB del pais socio y V;
es el PIB global en el afio t. Esta aproximacion permite capturar el componente estructural
de los costos comerciales multilateralmente, y reducir el sesgo por variable omitida asociado
a no considerar estas resistencias, contribuyendo asi a obtener estimaciones mas robustas y
confiables del impacto del AACUE en las exportaciones centroamericanas hacia la Union
Europea.

A partir de estudios como los de Bacchetta et al. (2012) y Yotov et al. (2016), de la
especificacion utilizada de Anderson, et al. (2003) y modelos de gravedad implementados en
paises de Centroamérica tales como el de Bone, et al. (2014) y Vazquez (2011) se construy6

el modelo de esta investigacion en su forma multiplicativa asi:

2 Para revisar la derivacion de la especificacion de Anderson, et al. (2003) a partir de la Tinbergen (1962) se
debe leer el Anexo |
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Mientras que el modelo linealizado® utilizado es:

In(Ty;) = a+ aqln (dist) + azln (gdp,)+  azln (gdpg)+  ascont+ (6)
ascomlang,sr + agcomcol + a;landl + agAACUE + agrem,, + &;;
Donde:
T;; = Exportaciones del pais i hacia el pais j,
Dist = Distancia del pais i hacia el pais j,
Gdp,= Producto Interno Bruto nominal del pais origen,
Gdpa= Producto Interno Bruto nominal del pais destino,
Cont = Frontera comun,
comlang off = Lenguaje comun,
comcol = nexo colonial,
landl=si tiene litoral
AACUE = Si esta en vigencia el AACUE
Los datos utilizados corresponden a la ordenacién de datos de panel, debido a que como
explican Bacchetta et al. (2012) y Yotov et al. (2016) en los modelos de gravedad se prefiere
la técnica datos de panel a los datos de corte transversales o series de tiempo, ya que reducen
el sesgo que surge de la heterogeneidad entre paises, asi resultan mas adecuados para medir

la dindmica del cambio entre paises.

e M¢étodo de estimacion
La eleccion del método de estimacion correcto ha sido ampliamente debatida, debido a que
se enfrentan diversos desafios dada la naturaleza de los datos, tales como, heterocedasticidad,
mala especificacion, flujos comerciales nulos y endogeneidad (Bacchetta et al., 2012; Yotov
et al.,, 2016). En la siguiente tabla se comparan ventajas y desventajas de MCO y PPML,
dado que seran los métodos de estimacion utilizados en esta investigacion, no obstante, en la
Cuadro A.III del Anexo III: Métodos de estimacion para modelos de gravedad se encuentra

la comparacion de los restantes métodos.

3 Revisar el Anexo I que contiene la operacionalizacion de variables detalladamente
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Cuadro 2.2.1
Método de estimacion para modelos de gravedad

(evaluacion)
Método Ventajas Desventajas
e Pérdida de  informacién
Minimos  Cuadrados . o debido a los ﬂujos
o e Simplicidad. )
Ordinarios (MCO) comerciales nulos.
e Coecficientes sesgados.
e Enfrenta el problema de los
flujos comerciales nulos.
e Estimadores insesgados en e Puede presentar un sesgo de
Poi Pseud . . . ..
olsson sendo presencia de variable dependiente limitada
Maximum Likelihood het dasticidad d onificats
eterocedasticidad. cuando una parte significativa
(PPML) p &
e Todas las observaciones es censurada.

tienen la misma ponderacion.

e La media es siempre positiva.

Fuente: Elaboracion propia con base en Gémez-Herrera (2013) , Bacchetta et al. (2012) y
Yotov et al. (2016).

El Cuadro 2.2.1 compara dos de los métodos mas utilizados en la estimacion de modelos
gravitacionales: Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) y Poisson Pseudo Maximum
Likelihood (PPML). La principal ventaja del MCO radica en su simplicidad, lo cual hace
referencia tanto a la implementacion computacional directa como a la facilidad de
interpretacion de sus coeficientes, al tratarse de un estimador ampliamente difundido y de
uso estandar en andlisis econométricos. Sin embargo, esta simplicidad tiene limitaciones
importantes cuando se aplica a modelos de comercio internacional, ya que ignora la presencia
de flujos comerciales nulos y puede generar estimaciones sesgadas bajo heterocedasticidad,

como advierten Gomez-Herrera (2013) y Yotov et al. (2016).

Por otro lado, el estimador PPML resuelve varias de las deficiencias del MCO. En primer
lugar, permite incorporar observaciones con flujos comerciales iguales a cero sin necesidad

de excluirlas o transformar la variable dependiente, evitando asi una pérdida significativa de
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informacion. Ademas, PPML es consistente en presencia de heterocedasticidad, un problema
comun en datos de comercio bilateral, y garantiza que la media predicha sea siempre positiva.
No obstante, puede verse afectado por sesgos cuando una proporcion sustancial de la variable
dependiente estd censurada, lo cual debe considerarse cuidadosamente durante la

especificacion del modelo (Bacchetta et al., 2012; Yotov et al., 2016).

Asi, documentos como los de Bacchetta, et al. (2012), Bone, et al. (2014), Goémez-Herrera
(2013), Santos et al. (2006), Yotov, et al. (2016) muestran como el uso de PPML resulta ser
el mas adecuado al estimar ecuaciones de gravedad, debido a que tiene ventajas para tratar el
problema de los flujos comerciales nulos, la heterocedasticidad, heterogeneidad, la
especificacion incorrecta del modelo y logra identificar los efectos de variables estaticas en
los paises exportadores e importadores como aranceles, infraestructura e idioma. Por tanto,
al utilizar PPML los modelos de gravedad se vuelven més robustos para el analisis de politica,

es por esto, que este método serd el principal en el anélisis de resultados.

En este contexto, el “impacto” del AACUE se entiende como el cambio sistematico en los
flujos de exportacion atribuible a la pertenencia al acuerdo, una vez controlados los efectos
de variables estructurales y contextuales. Esta aproximacion permite evaluar de forma
empirica si el AACUE ha generado un aumento estadisticamente significativo en las
exportaciones centroamericanas hacia Europa. No obstante, como toda evaluacioén ex post,
los resultados estan condicionados a la disponibilidad y calidad de los datos, asi como a los
supuestos del modelo, por lo que deben interpretarse con cautela y en funcién del marco
teorico y metodoldgico adoptado.

o Pruebas estadisticas

Con el objetivo de garantizar la validez econométrica de las estimaciones y la adecuada
especificacion del modelo gravitacional, se realizaron una serie de pruebas de diagndstico
compatibles con el estimador PPML, los resultados se encuentran en la tabla del Anexo V-
Cuadro AIV, cabe destacar que, se siguieron las recomendaciones de la literatura

especializada (Santos Silva y Tenreyro, 2006; Yotov et al., 2016).

En primer lugar, todas las estimaciones PPML se realizaron utilizando errores estandar

robustos, con el fin de corregir posibles problemas de heterocedasticidad. A diferencia del
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método de MCO, el PPML no requiere el supuesto de homocedasticidad para garantizar la
consistencia de los coeficientes; no obstante, el uso de errores robustos permite obtener
inferencia estadistica valida en presencia de varianza no constante, caracteristica comun en

datos de comercio bilateral.

En segundo lugar, se evalu6 la posible mala especificacion funcional del modelo mediante
un contraste tipo RESET adaptado al contexto del PPML. Este ejercicio consistié en
comparar la especificacion base del modelo con una version ampliada que incorpora
transformaciones no lineales del indice lineal. Adicionalmente, se utilizd6 un contraste de
razéon de verosimilitud para evaluar si la especificacion extendida aporta informacion
adicional relevante. Los resultados no muestran evidencia sistematica de mala especificacion

funcional, lo que respalda la forma funcional adoptada.

Asimismo, se realiz6 un diagnostico de multicolinealidad a través del calculo de factores de
inflacion de la varianza (VIF), estimados a partir de una regresion auxiliar. Si bien este test
no es un requisito formal del estimador PPML, permite verificar que la alta correlacion entre
variables explicativas no compromete la estabilidad de las estimaciones. Los resultados

indican que no existen problemas severos de multicolinealidad en el modelo.

Estas pruebas de diagnoéstico respaldan la eleccion del estimador PPML como metodologia
principal del andlisis empirico, al demostrar que el modelo se encuentra correctamente

especificado y que los resultados obtenidos son econométricamente robustos.

2.2.8 Entrevista’

A pesar de que existen distintos tipos de entrevistas, en este documento de investigacion se
trabajo con la técnica de entrevistas semiestructuradas que, de acuerdo con Hernandez
Sampieri, et al. (2018, p.449) “se basan en una guia de asuntos o preguntas y el entrevistador
tiene la libertad de introducir interrogantes adicionales para precisar conceptos u obtener
mas informacion”. Esta caracteristica resulta especialmente util en el presente estudio, al
permitir adaptar las preguntas a los conocimientos y experiencias especificas de cada

entrevistado.

4 El cuestionario de la entrevista semiestructurada se encuentra en el Anexo IV.
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Complementariamente, Flick, (2012) destaca que las entrevistas semiestructuradas se asocian
con una mayor disposicion del entrevistado a expresar sus puntos de vista de manera abierta,
en comparacion con entrevistas estructuradas o cuestionarios estandarizados. En este sentido,
se disefiaron tres guias diferenciadas de entrevistas segtn el perfil del informante, con el
proposito de obtener insumos relevantes, especificos y contextualizados desde su campo de
experticia. Se garantizo en todos los casos la confidencialidad de la informacion, mediante
el uso de seudonimos cuando se citan opiniones individuales, asi como el tratamiento
agregado de las respuestas, salvo que el entrevistado autorizara expresamente lo contrario.
La muestra seleccionada fue intencional y heterogénea, e incluyd a actores estratégicos
vinculados al disefio, implementacion y aprovechamiento del AACUE, tanto del sector
publico como del sector privado. Dentro del sector publico se incluyeron investigadores
académicos de universidades y centros de estudio especializados en comercio internacional,
asi como negociadores centroamericanos que participaron en la elaboracion del acuerdo. Por
su parte, el sector privado estuvo representado por empresarios exportadores y lideres
gremiales de sectores clave como el cafetalero y el agroindustrial.

La Figura 2.2.2 presenta una sintesis del perfil y afiliacion institucional de los entrevistados.
Como se puede observar, se clasificaron en tres grandes categorias: (i) investigadores y
académicos vinculados al comercio internacional, (ii) negociadores del AACUE por parte de
Centroamérica y (iii) empresarios o representantes de camaras del sector exportador. Las
instituciones representadas incluyen universidades publicas como la Universidad Nacional
de Costa Rica, la Universidad de San Carlos de Guatemala y la Universidad de El Salvador;
organismos regionales como la Secretaria de Integracion Econdémica Centroamericana
(SIECA) y el Sistema de Integracion Centroamericano (SICA); asi como gremios
empresariales tales como la Asociacion de Productores y Exportadores (APEN) y la Camara

Nacional de Agricultura y Agroindustria (CNAA).
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Figura 2.2.2

Perfil de entrevistados y lugar de trabajo
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Fuente: Elaboracion propia.

En total se contd con catorce participantes, de los cuales solo se tomaron nueve entrevistas
dando que algunas no pudieron completarse por problemas de agenda de los entrevistados.
Todos los participantes contaban con una experiencia profesional minima de tres afos en
areas directamente relacionadas con el objeto de estudio, condicién que garantizd un aporte
sustantivo en términos de informacidn, perspectivas y propuestas para el analisis del
desempefio del AACUE en la region.

2.3 Alcance

El alcance de esta investigacion es de tipo correlacional-explicativo, ya que busca identificar
y explicar los determinantes econdmicos, culturales y geograficos que inciden en las
exportaciones de los paises centroamericanos hacia la Uniéon Europea en el marco del
Acuerdo de Asociacion (AACUE). Desde el enfoque correlacional, se pretende estimar el
grado de asociacion entre distintas variables, como el producto interno bruto, la distancia
geografica, el idioma, el pasado colonial o la ausencia de litoral, y el comportamiento del
comercio bilateral. De igual manera, el enfoque explicativo se justifica en la medida en que
se analiza el efecto causal del AACUE sobre los flujos comerciales, mediante una evaluacion
ex post utilizando el modelo gravitacional estructural, siguiendo las recomendaciones

metodoldgicas de Anderson & Van Wincoop (2003) y Yotov et al. (2016).
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Asimismo, el estudio aporta evidencia empirica relevante para el disefio de politicas
comerciales, al identificar qué factores fortalecen o limitan el aprovechamiento del acuerdo
por parte de los paises de la region. Si bien no se pretende ofrecer conclusiones deterministas,
los resultados permiten trazar patrones y tendencias que contribuyen a una comprension mas
profunda sobre el impacto de los acuerdos preferenciales como instrumentos de insercion
internacional. De este modo, se brindan elementos que podrian apoyar futuras decisiones de
politica exterior, integracion econdomica y diversificacion exportadora en Centroamérica.
2.4 Limitaciones

Una de las principales limitaciones de esta investigacion radica en la disponibilidad y calidad
de los datos para ciertos paises y variables en el periodo de analisis. Aunque se emplearon
metodologias robustas como el estimador PPML para corregir sesgos derivados de flujos
comerciales nulos y heterocedasticidad, es posible que algunas relaciones estructurales del
comercio bilateral no sean completamente capturadas por el modelo. Ademas, los efectos del
AACUE pueden estar influenciados por factores coyunturales o institucionales no
observables, cuya inclusion excede el alcance de esta investigacion. Por tanto, los resultados
deben interpretarse como aproximaciones validadas empiricamente para el periodo y marco
teorico especifico, sin asumir una validez universal o permanente.

La metodologia empleada en esta investigacion ofrece un enfoque robusto para analizar el
impacto del AACUE en el comercio entre Centroamérica y la Union Europea. A través del
modelo gravitacional estructural, estimado con el método de PPML, se capturan los
determinantes econdmicos, geograficos y culturales del comercio bilateral, incorporando una
variable dicotémica que identifica los pares de paises y afios en los que el acuerdo estuvo en
vigor. En este contexto, el “impacto” del AACUE se entiende como el cambio sistematico
en los flujos de exportacion atribuible a la pertenencia al acuerdo, una vez controlados los
efectos de variables estructurales y contextuales. Esta aproximacion permite evaluar de forma
empirica si el AACUE ha generado un aumento estadisticamente significativo en las
exportaciones centroamericanas hacia Europa. No obstante, como toda evaluacion ex post,
los resultados estan condicionados a la disponibilidad y calidad de los datos, asi como a los
supuestos del modelo, por lo que deben interpretarse con cautela y en funcién del marco

teorico y metodoldgico adoptado.
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CAPITULO III. EVOLUCION DEL COMERCIO ENTRE
CENTROAMERICA Y LA UNION EUROPEA EN EL MARCO DEL
AACUE

3.1 Introduccion

El presente capitulo se centra en analizar la evolucion del contexto y comportamiento
comercial de Centroamérica con la Unién Europea antes y después de la suscripcion del
Acuerdo de Asociacion (AACUE), con el propdsito de identificar y comprender los cambios
que este instrumento ha generado dada la relacién econémica de ambas regiones. Para ello,
se examinan tanto las condiciones comerciales previas al acuerdo como la trayectoria
posterior a su entrada en vigor, prestando especial atencion a las tendencias de los flujos
exportadores, la composicion de productos, los principales mercados de destino y la dindmica

de diversificacion comercial.

El anélisis parte de una perspectiva historica que permite contextualizar las transformaciones
observadas, integrando indicadores clave como volumenes y tasas de crecimiento de las
exportaciones, participacion relativa de la Unién Europea en el comercio centroamericano, y
cambios estructurales en la canasta exportadora. Asimismo, se identifican patrones
diferenciales entre paises, lo que facilita una vision mas precisa de como el AACUE ha
incidido en el desempefio comercial de la regiéon y en sus posibilidades de insercion

internacional en un mercado altamente competitivo y regulado.

3.2 Contexto y comportamiento comercial de Centroamérica con la UE antes y después
de la firma del acuerdo

En los primeros afios de implementacion del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y
la Union Europea (AACUE), particularmente durante el bienio 2012-2013, las exportaciones
centroamericanas hacia el bloque europeo experimentaron una desaceleracion, registrando
una variacion negativa del 11,4 %. Este desempefio inicial puede explicarse por un periodo
de transicion y adaptacion institucional, en el que los agentes economicos y las autoridades

competentes ajustaron sus operaciones y marcos regulatorios al nuevo esquema comercial.
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Sin embargo, en los afos subsiguientes se observa una recuperacion progresiva, caracterizada
por una trayectoria de crecimiento sostenido, aunque intercalada con fluctuaciones
moderadas atribuibles a factores coyunturales tanto internos como externos. Resulta
relevante sefialar que las contracciones registradas durante la vigencia del AACUE fueron,
en términos relativos, menos pronunciadas que las observadas en el periodo previo a la
entrada en vigor del acuerdo, lo que sugiere un efecto estabilizador sobre la dinamica
exportadora regional.

Figura 3.1
Exportaciones de Centroamérica hacia la Union Europea desagregadas por pais, 2022
(porcentaje)

3.0%

m Costa Rica
= Honduras
= Guatemala
m Panama
Nicaragua

m El Salvador

5.4%
9.9%

19.8%

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).

La Figura 3.1 muestra el analisis desagregado de las exportaciones de Centroamérica hacia
la UE segun el pais de origen, que permite comprender con mayor claridad la heterogeneidad
de las relaciones comerciales en la region. Tal como se observa, cerca del 43% del total
exportado hacia la UE en 2022 provino de Costa Rica, consolidandose como el principal
socio comercial de la region en este destino. Le siguen Guatemala y Honduras con
participaciones similares, de 19,8% y 19,2% respectivamente. El 18,3% restante corresponde
a las exportaciones conjuntas de Panama, Nicaragua y El Salvador, lo que pone de manifiesto

la concentracion del comercio exterior centroamericano hacia la UE en pocos paises.
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Cuadro 3.1

Variacion en el posicionamiento de los principales destinos de exportacion de

Centroamérica 2020-2022
(porcentaje)

Pais de origen Pais/Region de de 2000
Estados Unidos [INEGESET 16.4%
. Unién Buropea [ 21.6% I 20.1%
Costa Rica .
China | 0.8% | 1.2%
Centroamérica I 12.7% 00000 183%
Centroamérica  INNENSRIE0E 5549
Estados Unidos [  23.3% I 30.1%
El Salvador )
China 0.0% 0.0%
Unién Europea [l 11.4% 1 3.8%
Centroamérica  INNGEGEGIRIE , 42.7%
Estados Unidos [INEGNSEI00E 0 22.8%
Guatemala -
Unién Europea [ 11.6% 00 11.8%
China 0.1% | 1.4%
Estados Unidos [INNENGEN0E = 11328%
Centroamérica [  23.99% IG5 6%
Honduras o
Unién Europea [ | 14.0% FN23.5%
China 0.0% 0.2%
Estados Unidos [INEGSTRT 46.9%
Nicaragua Centroamérica NG 300 I 24.2%
Unién Europea NN 22 49 0 10.2%
China 0.1%
China 0.2%
Panamé Unién Europea [N 22.9% [
Estados Unidos NGRS 3.4%
Jap6n | 1.5% B 15.0%
Centroamérica | 14.1% [ 2.6%
Estados Unidos [INERSIGRE 03655%
Centroamérica Centroamérica [N 24.0% INE03%
Unién Europea [ 17.6% I 153%
China 0.1% | 13%

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).
Por su parte, el Cuadro 3.1 presenta la variacion en el posicionamiento de los principales

destinos de exportacion de los paises centroamericanos entre los afios 2000 y 2022,
evidenciando cambios significativos en la estructura geografica del comercio exterior de la
region. En términos generales, se observa que Estados Unidos contintia siendo el principal
socio comercial para la mayoria de los paises, aunque con una tendencia decreciente en su
participacion relativa, como se aprecia en los casos de Honduras (53,1% a 32,8%), Guatemala
(36,0% a 22,8%) y, en menor medida, Costa Rica (49,3% a 46,4%). Esta reduccion puede
asociarse tanto a procesos de diversificacion de mercados como a la mayor insercion de la

region en acuerdos comerciales con otros bloques, incluido el AACUE.
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En contraste, la Uniéon Europea muestra un comportamiento heterogéneo: mientras que su
participacion disminuye en paises como Nicaragua (22,4% a 10,2%) y El Salvador (11,4% a
3,8%), se incrementa en otros como Honduras (14,0% a 23,5%) y Guatemala (11,6% a
11,8%, con variacion marginal positiva). Estos patrones sugieren que el aprovechamiento del
AACUE no ha sido uniforme, probablemente debido a diferencias en las capacidades
productivas, estrategias de insercidn internacional y estructura exportadora de cada pais.
Asimismo, destaca el crecimiento de China como destino, especialmente en Panama (0,2 %
a 32,7 %), lo que refleja una reorientacion sustancial de sus flujos comerciales hacia Asia,
posiblemente vinculada a su rol como hub logistico y a la expansion de acuerdos bilaterales.
Finalmente, a nivel agregado, Centroamérica como mercado intrarregional mantiene una
participacion relevante, incrementando su peso en paises como Guatemala (32,2 % a 42,7 %)
y en el promedio regional (24,0 % a 30,3 %). Este fortalecimiento del comercio intrarregional
podria interpretarse como resultado de la consolidacion del Mercado Comin
Centroamericano y de la busqueda de resiliencia frente a choques externos. En conjunto, la
figura evidencia un proceso de diversificacion de destinos con dindmicas diferenciadas por
pais, donde el AACUE ha jugado un papel relevante pero no homogéneo en la
reconfiguracion geografica de las exportaciones centroamericanas.

A nivel pais, el Cuadro 3.2 presenta la composicion y evolucion de los principales productos
de exportacion de Costa Rica hacia la Unién Europea (UE) entre 2000 y 2022, destacando
no solo la importancia relativa de cada rubro en el total exportado, sino también su insercion
en el marco del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE).
En términos de dinamismo, se observa un crecimiento notable de las exportaciones totales a
la UE, que pasaron de 1.194,3 millones de dolares en 2000 a 3.099,4 millones en 2022, lo
que refleja una consolidacion de este mercado como destino estratégico.

Dentro de la canasta exportadora, los instrumentos y aparatos para uso médico, quirurgico,
dental o veterinario (HS 9018) registran el incremento mas significativo, pasando de apenas
2,0 millones en 2000 a 807,8 millones en 2022, lo que representa el 26,1 % de las
exportaciones a la UE y el 5,2 % del total mundial, manteniendo acceso arancelario libre bajo
el AACUE. Este desempeio evidencia la diversificacion hacia productos de alto valor
agregado y la consolidacion del sector de dispositivos médicos como pilar de la oferta

exportable costarricense.
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Cuadro 3.2
Principales productos de exportacion de Costa Rica hacia la Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)

2022 Arancel
oy ¢Es parte
Code Description 2000 2022 i i
Relativoa Relativo al 2000 2022 del AACUE?
la UE mundo
go1g nstrumentos yaparatos para uso médico, 2.0 807.8 - 52% 0% 0% si
quirdrgico, dental o veterinario
0803 Platanos, incluidos los platanos tipo “plantain”, 2245 586.9 % 28% Cuotal 0% si
frescos o secos preferencial’
0s0q Datlles, higos, pifias, aguacates, guayabas, 544 4346 -4.0% 0 8% 9% 0% si
mangos y mangostanes, frescos o secos
9021 Aparatos ortope’d|cos, mcl_wdas muletas, fajas, 00 3455 .11.1% 2% 0% 0% si
cinturones yarticulos similares
1519 Aceite depaima ysus fracciones, incluso 00 1486 I 48% 10% 4% 0% si
refinado, pero sin modificar quimicamente
Other products 0134 776.0 |JES0H 50%
Exportaciones totales a la UE 1,194.3 3,099.4
Exportaciones totales al mundo 55288 154186
Notas:

! Los platanos tenian acceso preferencial bajo un régimen de cuotas y licencias, con aranceles reducidos respecto al NMF, pero no
completamente libres hasta el AACUE.

2 Pifas frescas el arancel NMF rondaba el 9%, aunque en algunos casos el SGP aplicaba reducciones parciales. Bajo el AACUE, este
producto quedo libre de arancel.

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).
En el rubro agroexportador, los platanos (HS 0803) y las frutas tropicales como pifias,

aguacates y mangos (HS 0804) mantienen un peso relevante, con participaciones del 18,9%
y 14,0% respectivamente en el mercado europeo. Cabe senalar que, previo al AACUE, los
platanos operaban bajo un régimen de cuotas y licencias con aranceles reducidos, mientras
que las pifias enfrentaban un arancel NMF del 9%, ambos eliminados con el acuerdo, lo que
facilité su competitividad. Otros productos como los aparatos ortopédicos (HS 9021) y el
aceite de palma (HS 1511) han ampliado su presencia en la UE, beneficiandose de arancel
cero desde la entrada en vigor del AACUE. La categoria de otros productos representa un
cuarto de las exportaciones a la UE, lo que indica que, si bien existe concentracion en ciertos
bienes estratégicos, también hay un margen significativo de diversificacion.

En conjunto, los datos reflejan que Costa Rica ha sabido aprovechar las disposiciones del
AACUE para reforzar su insercion en segmentos de alto valor agregado, manteniendo al
mismo tiempo su fortaleza en productos agroindustriales, lo que contribuye a un portafolio
exportador mas equilibrado y competitivo en el mercado europeo.

El Cuadro 3.3 muestra la evolucion de los principales productos de exportacion de El
Salvador hacia la Union Europea (UE) entre 2000 y 2022, evidenciando un aumento en el
valor total exportado desde 152,2 millones de ddlares a 219,8 millones en el periodo, lo que

representa un crecimiento moderado en comparacion con otros paises de la region. Aunque
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la UE mantiene un papel relevante como socio comercial, su participacion dentro de las
exportaciones salvadorefias continta siendo limitada respecto al mercado mundial, con

concentraciones significativas en rubros especificos.

Cuadro 3.3
Principales productos de exportacion de El Salvador hacia 1a Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)

2022 Arancel
- .Es parte
Code Description 2000 2022 : . <
EeLaEtlvo a :;I:E:o al 2000 2022 del AACUE?
1604 :lrjip:izlcj);::,o);consenfas de pescado; caviary 00 11%  6-12%" 0% Si
0901 Café, |ngluso tostad’o o descafeinado; cascaras 142.9 11% 0% 0% Si
y cascarillas de café
1701 Aztrjca.lr de cafia o de remolacha y’s_acarosa 08 0.4% Cuota. 0% st
quimicamente pura, en estado sélido preferencial?
2710 Aceites de petréleo o de minerales bituminosos 06 03% 3_59 0% Si
(excepto los crudos)
6109 Camisetas y camisetas interiores de punto 00 0.2% 96-12%2
Other products 8.0 0.8%
Exportaciones totales a la UE 1522 219.8
Exportaciones totales al mundo 1,332.3 58394
Notas:

! El pescado en conserva tenia aranceles variables bajo NMF (hasta 20%), con reducciones parciales bajo el SGP.

2 El azlcar contaba con acceso limitado mediante cuotas bajo el SGP. El arancel fuera de cuota podia superar el 40%.

3 Las camisetas textiles pagaban entre 9.6% y 12% seglin material y confeccion. Bajo AACUE estan exentas si cumplen con las reglas de
origen.

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).
En 2022, las preparaciones y conservas de pescado (HS 1604) emergen como el principal

producto exportado, representando el 28,4% del total hacia la UE y el 1,1% del comercio
mundial salvadorefio. Este sector se vio beneficiado por la eliminacion de aranceles (antes
entre 6% y 12%) bajo el AACUE, lo que fortalecié su competitividad. Le sigue el café (HS
0901), tradicional pilar de la oferta exportadora, con una participacion del 28,2% en el
mercado europeo, manteniendo su acceso libre de arancel antes y después del acuerdo.

Otros productos relevantes incluyen el azucar de cafia (HS 1701), que alcanz6 un 9,8% de
participacion en la UE y que, previo al AACUE, estaba sujeto a un régimen de cuotas y
licencias con aranceles fuera de cuota potencialmente superiores al 40%, lo que restringia su
colocacion. Asimismo, los aceites de petroleo no crudo (HS 2710) y las camisetas de punto
(HS 6109) ocupan participaciones menores pero estratégicas, beneficidndose igualmente de
la liberalizacion arancelaria completa bajo el acuerdo. La categoria de otros productos atin
concentra un 22% de las exportaciones a la UE, lo que sugiere un potencial de diversificacion

que, sin embargo, sigue limitado frente a la fuerte dependencia de pocos bienes primarios y
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agroindustriales. En conjunto, los datos reflejan que, si bien el AACUE ha facilitado
condiciones de acceso mas favorables, el patron exportador salvadorefio hacia la UE
mantiene una alta concentracion en productos tradicionales y un ritmo de crecimiento mas
lento que otros paises centroamericanos, lo que plantea el desafio de ampliar la base
exportadora y potenciar bienes de mayor valor agregado.

El Cuadro 3.4 presenta la evolucion de los principales productos de exportacion de
Guatemala hacia la Union Europea (UE) entre 2000 y 2022, evidenciando un incremento
sustancial del valor total exportado, que pasé de 314,1 millones de délares a 1.390,7 millones.
Este aumento refleja una fuerte expansion en el aprovechamiento del mercado europeo,
especialmente en productos agroindustriales y de origen primario, con un patroén altamente
concentrado en pocos rubros. En 2022, el aceite de palma y sus fracciones (HS 1511) lider6
ampliamente la oferta exportadora hacia la UE, representando el 45,3% del total destinado a
este mercado y el 5,3% de las exportaciones globales guatemaltecas. Este producto, que en
2000 no registraba exportaciones significativas hacia la UE, se consolido tras beneficiarse de
reducciones arancelarias (entre el 3,8% al 0%) y de un incremento en la demanda europea
por aceites vegetales.

El café¢ (HS 0901) se mantiene como un producto tradicional de alta relevancia, con una
participacion del 17 % en el mercado europeo y libre de arancel incluso antes del AACUE.
Por su parte, el alcohol etilico (HS 2207) alcanz6 un 6,8% de participacion en la UE,
beneficidandose de la eliminacion de aranceles que en 2000 eran de 4,8%. Los platanos (HS
0803) y el aceite de coco (HS 1513) muestran participaciones mas moderadas (5,7% y 4,3%,
respectivamente), aunque con crecimientos relevantes tras la eliminacion de restricciones

bajo el AACUE, como las cuotas preferenciales en el caso de los platanos.

Cuadro 3.4
Principales productos de exportacion de Guatemala hacia la Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)
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2022 Arancel

- ¢Es parte
Code Description 2000 2022 elativo a Relativo
:ZuaE ) al mundo 2000 2022 delAACUE?

Aceite de palma y sus fracciones, incluso

1511 refinado, pero sin modificar 0.0 630.2 5.3% 3.8% 0.0% Si
quimicamente

ogo1 Café incluso tostado o descafeinado; 2087 2363 .17.0% 20% 00%  00% si
cascaras y cascarillas de café
Alcohol etilico sin desnaturalizar con un

2207 grado alcohdlico volumétrico superior o 09 949 6.8% 0.8% 4.8% 0.0% Si
igual 280 %

0803 f’latanqsy,’ incluidos los platanos tipo 120 78.7 I 5.7% 0.7% Cuoka. 0.0% si

plantain”, frescos o secos preferencial’

1513 Aceite de coco (copra), incluso refinado, 0.0 60.1 I 43% | 05%  41% 0.0% Si
pero sin modificar quimicamente

Other products 025 2005 [JB0.o% [12.5%

Exportaciones totales a la UE 31441 1,390.7

Exportaciones totales al mundo 26990 11,8129

Nota:

"En el afio 2000, los pldtanos guatemaltecos accedian a UE mediante un sistema de cuotas preferenciales con licencias, bajo
aranceles reducidos. El AACUE elimind estas restricciones para exportaciones que cumplan con las reglas de origen.

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).
La categoria de otros productos representa el 20,9 % de las exportaciones a la UE, lo que

denota un margen para diversificacion, si bien la estructura exportadora sigue marcada por
la dependencia de bienes agricolas y agroindustriales con bajo grado de transformacion.

El AACUE tuvo como uno de sus objetivos centrales facilitar y ampliar el acceso al mercado
europeo, eliminando aranceles y barreras no arancelarias para productos centroamericanos
que cumplan con las reglas de origen. En el caso de Guatemala, los datos muestran que el
acuerdo ha sido efectivo en impulsar significativamente las exportaciones hacia la UE,
especialmente en productos que antes enfrentaban aranceles o restricciones, como el aceite
de palma, alcohol etilico y platanos. Sin embargo, la concentracion en pocos bienes primarios
implica que el beneficio del acuerdo se ha dado mas en términos de volumen y valor total
que en diversificacion de la canasta exportadora o en la incorporacion de bienes con mayor
valor agregado.

En sintesis, el AACUE ha cumplido su funcion de mejorar el acceso y competitividad de
ciertos productos guatemaltecos en la UE, pero aun existe un reto estructural: aprovechar el
marco preferencial para expandir la base productiva y diversificar exportaciones, generando
mayor sofisticacion y resiliencia comercial a largo plazo.

El Cuadro 3.5 muestra que las exportaciones hondurefas hacia la Unidon Europea (UE)
pasaron de 184,7 millones de ddlares en 2000 a 1.437,5 millones en 2022, lo que representa
un incremento de mas de siete veces en valor. La composicion exportadora se encuentra

altamente concentrada en pocos productos agricolas y agroindustriales, con predominio del
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café (HS 0901), que en 2022 represent6 el 53,4% de las exportaciones a la UE y el 12,6%
del total exportado por el pais al mundo. Este producto, que ya gozaba de libre acceso
arancelario antes del acuerdo, ha mantenido su liderazgo como principal motor de las ventas

externas hacia este mercado.

Cuadro 3.5
Principales productos de exportacion de Honduras hacia la Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)

2022 Arancel
e ¢ Es parte
Code Description 2000 2022 Ralativoa Relativo al del AACUE?
2000 2022 !
la UE mundo
0ggy T3 inclusotostado o descafeinado; 1164 7681 - 126% 0.0% 0.0% Si
cascaras ycascarillas de café
1511 Aceite de palma ysus fracciones, incluso 00  327.1 .22.8% 53%  3.8% 0.0% Si
refinado, pero sin modificar quimicamente
Crustaceos, incluso pelados, vivos, frescos,
0306 refrigerados, congelados, secos, salados o 71 122.1 8.5% 2.0% 12% aprox." 0.0% Si
en salmuera; crustaceos ahumados
1513 Aoeite de coco (copra), incluso refinado, pero 00 532 I 37% 09%  4.1% 0.0% Si
sin modificar quimicamente
2608 Minerales de zinc ysus concentrados 243 3071 2.1% 0.5% 0.0% 0.0%
Other products 37.0 1364 I 9.5% 2.2%
Exportaciones totales a la UE 184.7 1,437.5
Exportaciones totales al mundo 13222 6,116.2
Nota:

! Crustaceos como camarones y langostas enfrentaban aranceles elevados (entre 10% y 20%) bajo NMF, aunque el SGP
brindaba reducciones parciales. El AACUE eliminé estos aranceles si se cumplen con las reglas de origen.

Fuente: Elaboracién propia con base en datos de la SIECA (2022).

El aceite de palma (HS 1511) se posicion6é como segundo rubro de exportacion hacia la UE
con una participacion del 22,8%, beneficiandose de la reduccion de aranceles del 3,8% al 0%
bajo el AACUE. Los crustaceos (HS 0306), que enfrentaban aranceles entre el 10% y 20%
antes del acuerdo, experimentaron una notable expansion hasta alcanzar el 8,5% de
participacion en 2022, impulsados por la eliminacidon arancelaria total para envios que
cumplen con las reglas de origen. Otros productos con menor peso relativo, pero que reflejan
diversificacion parcial, incluyen el aceite de coco (HS 1513) con 3,7% y los minerales de
zinc (HS 2608) con 2,1%. La categoria de otros productos abarca el 9,5% de las
exportaciones a la UE, lo que indica que la canasta exportadora, aunque diversificada
marginalmente, sigue dominada por bienes primarios de bajo procesamiento.

En el caso de Honduras, el AACUE ha contribuido de manera efectiva a ampliar el acceso al

mercado europeo para ciertos productos que antes enfrentaban aranceles elevados, como el
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aceite de palma y los crustaceos, generando incrementos significativos en sus exportaciones.
Sin embargo, el liderazgo absoluto del café, que ya estaba libre de aranceles antes del
acuerdo, revela que el crecimiento de las exportaciones hacia la UE responde tanto a la
consolidacion de productos tradicionales como a la expansion de algunos nuevos rubros
beneficiados por la liberalizaciéon comercial.

El objetivo del acuerdo de mejorar la competitividad y las oportunidades comerciales se ha
cumplido parcialmente: se observa un aumento sustancial en el valor exportado y un mejor
posicionamiento de productos especificos, pero la dependencia de un numero reducido de
bienes primarios limita el potencial para generar cadenas de valor mas complejas y
diversificadas. El desafio para Honduras radica en aprovechar el marco preferencial para
incorporar mayor valor agregado y diversificar su oferta exportable, reduciendo su
vulnerabilidad a los choques de precios internacionales y a la concentracion en mercados
especificos.

El Cuadro 3.6 evidencia que las exportaciones de Nicaragua hacia la Union Europea (UE)
aumentaron de 140,8 millones de ddlares en 2000 a 390,4 millones en 2022, lo que representa
casi una triplicacion en valor. La estructura exportadora presenta una alta concentracion en
el café (HS 0901), que en 2022 aporto6 el 62,0% de las ventas a la UE y el 6,3% del total
exportado por el pais al mundo. Este producto ya gozaba de libre acceso arancelario antes
del acuerdo, manteniendo asi su papel como principal motor exportador.

El segundo rubro en importancia son los cacahuetes (HS 1202), con una participacion del
13,1% de las exportaciones hacia la UE, beneficiados por la reduccion de aranceles de hasta
1,6% a 0%. Le siguen los crustaceos (HS 0306), cuya participacion en 2022 fue del 6,1%,
impulsada por la eliminacion de aranceles que podian alcanzar hasta el 20% antes del
AACUE. Otros productos relevantes incluyen el azucar (HS 1701), con 3,8% y acceso
ampliado por el acuerdo al eliminar las restricciones de cuota, y los aceites de petroleo (HS
2710), con 2,7%, que pasaron de enfrentar aranceles del 3-5 % a libre acceso. La categoria
de otros productos representa el 12,3% de las exportaciones hacia la UE, indicando cierto

nivel de diversificacion.
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Cuadro 3.6
Principales productos de exportacion de Nicaragua hacia la Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)

2022 Arancel
e ¢Es parte
Code Description 2000 2022  Relativoa Relativo al del AACUE?
2000 2022 !
la UE mundo

Café, incluso tostado o descafeinado;

0901 ) ) 950 2419 - 6.3% 0% 0% Si
cascaras ycascarillas de café

Cacahuetes (manies), incluso
1202 quebrados o partidos, sin tostar ni cocer 8.9 51.1 I 13.1% 13% 0-1.6%" 0% Si
de otro modo

Crustaceos, incluso pelados, vivos, I

0306 frescos, refrigerados, congelados, 8.9 23.8 6.1% 0.6% 12% aprox? 0% Si
secos, salados o en salmuera
Azlcar d fiaod lach Cuot

170q f2Ucardecanaode remorachay 14.1 15.0 3.8% 0.4% uota 0% si
sacarosa quimicamente pura preferencial®

2710 A.celte.s de petréleo o de minerales 00 107 27% 03% 3-5% 0%
bituminosos (excepto los crudos)

Other products 713.9 47.9 l 12.3% 1.2%

Exportaciones totales a la UE 140.8 390.4

Exportaciones totales al mundo 6294 3,842.2

Notas:

' Los manies en grano, sin tostar, enfrentaban aranceles bajos (hasta 1.6%) en NMF; el SGP ofrecia exencion total si se cumplia con las
reglas de origen.

2 Crustaceos como camaron y langosta podian pagar hasta 20% en NMF. El SGP reducia en parte este arancel, y el AACUE lo elimin6.

3 El azucar tenia acceso limitado mediante cuotas con arancel preferencial. E1 AACUE garantiza acceso libre de arancel para volumenes
determinados si se cumple con las reglas de origen.

Fuente: Elaboracion propia con base en datos de la SIECA (2022).
En el caso de Nicaragua, el AACUE ha contribuido a reforzar y ampliar el acceso preferencial

de productos que enfrentaban barreras arancelarias significativas, como los crustaceos, los
cacahuetes y el azucar, incentivando su participacion en la canasta exportadora. No obstante,
la persistente dependencia del café, producto que ya disfrutaba de libre acceso antes del
acuerdo, limita el impacto del tratado en términos de diversificacion estructural. En
consecuencia, aunque el acuerdo ha facilitado un mayor acceso y competitividad para ciertos
rubros, el desafio pendiente es capitalizar el marco preferencial para fomentar la
incorporacion de productos con mayor valor agregado y una base exportadora mas
diversificada, reduciendo la vulnerabilidad a fluctuaciones de precios en commodities
tradicionales.

El Cuadro 3.7 muestra que las exportaciones de Panama hacia la Uniéon Europea (UE)
pasaron de 178,4 millones de dolares en 2000 a 720,1 millones en 2022, lo que representa un
incremento de mas del 300%. La composicién exportadora se encuentra fuertemente
concentrada en los minerales de cobre y sus concentrados (HS 2603), que en 2022
representaron el 74,4% de las exportaciones hacia la UE y el 14,7% del total exportado por
el pais al mundo, manteniendo libre acceso arancelario. En segundo lugar se ubican los

platanos (HS 0803), con el 14,7% de las exportaciones a la UE, que antes del acuerdo
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enfrentaban restricciones mediante cuotas preferenciales y que ahora acceden libremente al
mercado europeo.

Cuadro 3.7
Principales productos de exportacion de Panama hacia la Union Europea
(millones de dolares americanos y porcentaje)

Relativo Relativo Arancel ;. Es parte
Code Description 2000 2022 ael <
ala UE mundo 2000 2022 del AACUE?
2603 Minerales de cobre y sus concentrados 535.6 AR 14 7% 0.0% 0.0% Si
0803 f’latanqs,; incluidos los platanos tipo 1470  105.8 14.7% 29% Cuota‘ 0.0% Si
plantain”, frescos o secos preferencial®
0807 Melones, sandias y papayas, frescos 7.2 1561 22% 0.4% 8-9% 0.0% Si
Alcohol etilico sin desnaturalizar con un o o o o .
2208 grado alcohélico inferior a 80 % vol 0.1 8'8‘ 12% 0.2% 5-6% 0.0% S
Aceite de palma y sus fracciones, incluso
1511 refinado, pero sin modificar 8.6 1.2% 02% 3.8% 0.0% Si
quimicamente
Other products 24 .1 45.9 I 6.4% 1.3%
Exportaciones totales a la UE 1784 72041
Exportaciones totales al mundo 7791 3,652.2
Nota:

! Los platanos tenian cuotas arancelarias preferenciales con acceso limitado antes del AACUE. Desde el AACUE, acceden
libres de arancel si cumplen con las reglas de origen.

Fuente: Elaboracion propia con base en datos de la SIECA (2022).
Otros productos con menor participacion incluyen los melones, sandias y papayas (HS 0807),

con un 2,2 % de las exportaciones a la UE y que enfrentaban aranceles del 8-9 % antes de
ser eliminados; el alcohol etilico (HS 2208), con 1,2 %, que pas6 de un arancel del 5-6 % a
libre acceso; y el aceite de palma (HS 1511), también con 1,2 %, beneficiado por la
eliminacion de un arancel previo del 3,8 %. La categoria otros productos representa el 6,4
%, reflejando un nivel moderado de diversificacion exportadora.

En el caso de Panamd, el AACUE ha contribuido a consolidar la competitividad de productos
agricolas y agroindustriales que antes enfrentaban aranceles o cuotas limitantes, como los
platanos, frutas tropicales, alcohol etilico y aceite de palma. Sin embargo, la marcada
dependencia del cobre, un producto que ya gozaba de libre acceso antes del acuerdo,
evidencia que el impacto del AACUE en la estructura exportadora ha sido parcial,
favoreciendo ciertos rubros, pero sin alterar sustancialmente el patron de concentracion. El
reto radica en aprovechar el acceso preferencial para ampliar la participacion de bienes con

mayor valor agregado y menor volatilidad en precios internacionales.
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3.3 Conclusiones del capitulo

El andlisis descriptivo revela, a nivel centroamericano, que el AACUE ha favorecido un
incremento general en las exportaciones hacia el bloque europeo, con una reduccion
significativa de barreras arancelarias y la consolidacion de acceso preferencial para productos
clave de la region. Si bien el café se mantiene como el principal bien exportado por varios
paises, se observa una diversificacion moderada hacia otros productos agricolas,
agroindustriales y mineros. Las caidas en exportaciones posteriores a la entrada en vigor del
acuerdo han sido menos pronunciadas que en periodos previos, lo que sugiere un efecto
estabilizador del marco normativo sobre el comercio birregional. Sin embargo, persiste el
desafio de ampliar la canasta exportadora y generar un mayor valor agregado para fortalecer
la resiliencia frente a choques externos.

A nivel desagregado, los resultados muestran particularidades relevantes por pais. Honduras
presenta una estructura exportadora dominada por el café y el aceite de palma, con beneficios
arancelarios que han reforzado su competitividad. Nicaragua combina un peso importante
del café con la expansion de productos como mani, crustaceos y azucar, que han accedido
libremente al mercado europeo tras el acuerdo. Panama, en cambio, concentra mas del 70 %
de sus exportaciones a la UE en minerales de cobre, un producto que ya contaba con acceso
libre antes del AACUE, mientras que el resto de los rubros, principalmente agricolas y
agroindustriales, se han visto favorecidos por la eliminacion de aranceles. Estas diferencias
reflejan que, aunque el acuerdo ha generado oportunidades comunes, su impacto real depende
de la estructura productiva y de la capacidad de cada pais para diversificar y aprovechar

plenamente las preferencias comerciales.
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CAPITULO IV. DETERMINANTES ECONOMICOS, CULTURALES
Y GEOGRAFICOS DE LAS EXPORTACIONES
CENTROAMERICANAS HACIA LA UNION EUROPEA

4.1 Introduccion

El presente capitulo examina los determinantes econdmicos, culturales y geograficos que
inciden en las exportaciones de Centroamérica hacia la Union Europea, con el proposito de
estimar su efecto e identificar el peso relativo de cada factor en la configuracion de la
dindmica comercial bajo el marco del Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union
Europea (AACUE). El andlisis parte de la premisa de que el comercio internacional no solo
responde a variables econdmicas tradicionales, como el tamafio de las economias o los costos
de transporte, sino que también estd condicionado por elementos culturales, como afinidades
lingiiisticas e historicas, y geograficos, que influyen en los costos y oportunidades de acceso
a los mercados. La identificacion de estos determinantes permite comprender con mayor
profundidad las ventajas y limitaciones que enfrentan los paises centroamericanos para
aprovechar las oportunidades derivadas del AACUE vy trazar estrategias que potencien su

insercion competitiva en el mercado europeo.

4.2 Factores economicos, geograficos y culturales que afectan las exportaciones de
Centroamérica

Los factores econdmicos, geograficos y culturales ejercen un papel determinante en la
configuracion de los flujos comerciales entre Centroamérica y la Union Europea. Desde una
perspectiva econdmica, el tamafio de las economias, medido a través del PIB, influye en la
capacidad productiva y en el potencial de demanda de bienes, mientras que la distancia
geografica se traduce en costos de transporte y logistica que afectan la competitividad de las
exportaciones. En el plano cultural, la existencia de un idioma comun o de vinculos historicos
puede facilitar la reduccion de barreras informales al comercio, incrementando la confianza
y la fluidez en las transacciones. La inclusion de estos factores en el andlisis se fundamenta
en el modelo gravitacional del comercio, el cual, desde su formulacion por Tinbergen (1962)

y el desarrollo posterior de Anderson & Van Wincoop (2003), ha demostrado su capacidad
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para explicar patrones de intercambio internacional, integrando elementos de la nueva
geografia econdmica y del comercio intraindustrial.

En esta seccion se emplean dos enfoques econométricos complementarios con el fin de
garantizar la robustez de los resultados y la validez de las conclusiones obtenidas. El primero
corresponde a los Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), un método tradicionalmente
utilizado en estimaciones de corte transversal y panel que permite identificar relaciones
lineales entre los factores econdmicos, geograficos y culturales y el nivel de exportaciones.
El segundo es la Pseudo Maxima Verosimilitud de Poisson (PPML, por sus siglas en inglés),
propuesta por Santos et al. (2006) y recomendada por la OMC, la cual presenta ventajas
importantes en el analisis de flujos comerciales, especialmente al manejar de forma adecuada
la presencia de valores nulos y corregir problemas de heterocedasticidad que suelen afectar
las estimaciones en modelos gravitacionales.

La adopcion del PPML, ademads, responde a su capacidad para captar de manera mas precisa
los efectos de variables estaticas propias de cada pais exportador e importador, como
aranceles, nivel de infraestructura e idioma compartido, tal como sefialan Bacchetta et al.
(2012) Bacchetta et al. (2012) y Yotov et al. (2016). Esto resulta particularmente relevante
en el caso de Centroamérica y la Union Europea, dado que las relaciones comerciales no solo
dependen de condiciones macroecondémicas coyunturales, sino también de elementos
estructurales y permanentes que inciden en la facilidad o dificultad para comerciar. De esta
forma, el uso combinado de MCO y PPML permite contrastar resultados, minimizar sesgos
y ofrecer un analisis mas solido sobre como los factores econdmicos, geograficos y culturales
afectan las exportaciones centroamericanas en el marco del AACUE.

Los datos de exportaciones de Centroamérica obtenidos de la SIECA reflejan que a partir de
la entrada en vigor del AACUE las exportaciones de Centroamérica hacia la Union Europea
crecieron en promedio anualmente 4,8%, asimismo, el AACUE representa un hito debido a

que es el primer acuerdo que se suscribo de region a region (Esquivel, 2020).

4.2 Estadisticas descriptivas

El Cuadro 4.1 presenta las estadisticas descriptivas del panel de exportaciones de los paises
de Centroamérica hacia sus socios comerciales durante el periodo de analisis. La muestra
comprende 23,239 observaciones a nivel pais-pais-afio e incluye variables econdmicas,

geograficas e institucionales tipicamente empleadas en el modelo gravitacional del comercio.
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En términos generales, las variables continuas muestran una elevada dispersion, con
diferencias sustanciales entre sus valores minimos y maximos, lo que refleja la
heterogeneidad estructural del panel. Por ejemplo, la distancia geografica entre socios
comerciales oscila entre 55 y 18,810 kilémetros, mientras que el PIB del pais destino (gdp _d)
presenta un rango amplio que captura la coexistencia de economias pequefias y grandes

dentro de la muestra.

Asimismo, se observa una marcada asimetria en las distribuciones de varias variables clave.
En el caso de los flujos comerciales bilaterales (Tij), la media (22.4) es considerablemente
superior a la mediana (0), lo que indica que una proporcion importante de observaciones
corresponde a flujos nulos o de baja magnitud, mientras que un numero reducido de
relaciones comerciales concentra valores elevados. Un patron similar se observa en el PIB
del pais destino y en las remesas recibidas por el pais exportador, donde la media supera

ampliamente a la mediana, evidenciando distribuciones sesgadas a la derecha.

Cuadro 4.1 Estadisticas descriptivas del panel de exportaciones de Centroamérica

Variable N Media  Desv.Est. Min P25 Mediana P75 Max
AACUE 23,239 0.1 0.3 0.0 0.0 0.0 0.0 1.0
Tij 23,239 22.4 154.1 0.0 0.0 0.0 1.4 6,036.9
comcol 23,239 0.0 0.1 0.0 0.0 0.0 0.0 1.0
comlang off 23,239 0.1 0.3 0.0 0.0 0.0 0.0 1.0
cont 23,239 0.0 0.1 0.0 0.0 0.0 0.0 1.0

dist 23,239 9,771.0 4,401.6 55.0 7,940.0 10,301.0 13,140.0 18,810.0
gdp d 23,239 364,610.2 1,577,126.7  19.5 4,979.5 20,253.6 147,824.4 25,439,700.0
gdp o 23,239 31,7382 21,3328  5,107.3 14,698.0 23,8279 47,2317  95,003.3
landl 23,239 0.2 0.4 0.0 0.0 0.0 0.0 1.0
rem o 23,239 22,587.9 109,063.9 0.2 216.7 1,724.5  7,349.0  1,564,365.3

Fuente: Elaboracion propia.

La presencia significativa de valores cero en la variable dependiente confirma la naturaleza
discontinua del comercio bilateral y respalda el uso del estimador PPML, el cual permite
incorporar observaciones con flujos nulos sin necesidad de transformaciones logaritmicas.
Por tanto, los estadisticos descriptivos muestran un panel caracterizado por alta

heterogeneidad econdmica y geografica, asi como por concentracion en pocos socios de gran
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tamafio, caracteristicas consistentes con el enfoque gravitacional adoptado en esta

investigacion.
4.3 Estimacion empirica del modelo

En este contexto, la estimacion empirica del efecto de la suscripcion del AACUE en las
exportaciones de Centroamérica, asi como factores econémicos, culturales y geograficos que

afectan al comercio de Centroamérica, dicha estimacion se encuentre en el Cuadro 4.2.

Cuadro 4.2
Estimacion de efectos en las exportaciones de Centroamérica de factores econémicos,
geograficos, culturales y la suscripcion del AACUE

CRI SLV GTM HND NIC PAN CA
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)
(Intercept)  4.19*%*  -6.63*** 7 ]5%** 020  -7.01***  0.96 2.74%%*

dist_log -0.81%#% ] 49%kk (Q S]HRRx ] 23%xE ] 9k (. 18%  -1.23%**
Lgdp o -0.05 0.06*  0.78%** 0.10 0.26* 0.33%*  0.14**
Legdp d 0.75%** 1.24***%  (0.07%  0.97*%** 136*** (043** (.87***
cont 0.83%** 358.37*%* 46.49*** 657.16*** -7.09 127.96%** -82.96***
comlang_off 64.48*** 02.76*** {3 71*** .0.21* 37.81*** -11.99 78.66%**
comcol -62.55%%* B4, 15%* -4934**  12.65 14.69  1.25%**  21.25%
landl -94. T1H** QL. Q1*** 8T 47x*% 75 93H4* 7D TSHEK Q] 93*k*E 4D 50 H*
AACUE 85.69%** _50.06%** 14.20%%* 275.92%** 50 04*** 868 184.88***
Lrem_o -13.13 42.01 -42.17 -2.97 48.26  -32.71**  -0.49*
Num.Obs. 3,871 3,880 3,872 3,872 3,872 3,872 4,284
R2

R2 Adj.

AIC 27,084.2 22,6947 25,383.7 20,379.8 19,653.1 20,578.6 28,875.4
BIC 5,6104 43684 5,177.2 3,520.0 3,207.3 3,595.8 5,927.3
Log.Lik.

RMSE 140.8 68.4 122.0 30.4 30.7 33.9 110.3

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente transformados.
Nota 2: »¥xp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024).

Asi, el andlisis del Cuadro 4.2 muestra que, para la mayoria de los paises centroamericanos,
los coeficientes estimados se alinean con las predicciones del modelo gravitacional del
comercio. La distancia logaritmica (dist log) mantiene un efecto negativo y altamente
significativo en todas las economias, confirmando que los mayores costos de transporte y

tiempos de entrega asociados a la lejania reducen los flujos comerciales; Panama registra la
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menor magnitud de este efecto, lo que puede relacionarse con su rol como hub logistico
regional. La estimacion regional arroja un coeficiente de -1.23, reflejando que, en promedio,
un aumento del 10% en la distancia reduce las exportaciones centroamericanas en 12.3%.
Este resultado refuerza la importancia de mejorar la conectividad y la logistica comercial de

la region.

El PIB del pais de destino (Lgdp d) presenta efectos positivos y significativos en casi todos
los casos, reflejando que economias europeas mas grandes generan mayor demanda de
exportaciones centroamericanas. En algunos casos como Guatemala (0.78) y Nicaragua
(0.26), el efecto es positivo y significativo, lo cual indica que el crecimiento econémico
doméstico ha impulsado en promedio las exportaciones. En Costa Rica y Panama, el
coeficiente no es significativo, lo que sugiere que su volumen exportador estd menos
correlacionado con el tamafio de su economia y mas vinculado a factores estructurales o
sectoriales. Mientras que nivel regional, el efecto es positivo (0.14) y significativo, siguiendo
la 16gica esperada del modelo y es debe interpretar como que el crecimiento del 1% del PIB

regional hace que las exportaciones crezcan en promedio 0.14%.

El PIB del pais de origen (Lgdp o), que mide la capacidad econdémica y productiva
exportadora, es significativo y positivo en Guatemala, El Salvador, Nicaragua y Panama,
pero no en Costa Rica ni Honduras, sugiriendo que en estos ultimos el dinamismo exportador
podria depender mas de factores sectoriales que del tamafo agregado de la economia. El PIB
del pais de destino (importador) mantiene una relacion positiva y significativa en todos los
paises excepto en Guatemala (0.07), lo cual puede asociarse a su mayor dependencia de
mercados especificos mas alla del tamafio del socio comercial, en este caso Guatemala, es el
pais de la region donde el comercio intrarregional ha ganado mas terreno. A nivel regional,
un aumento del 1% en el PIB del pais socio comercial incrementa en promedio las
exportaciones en promedio en 0.87%, lo que muestra que el crecimiento econémico europeo

favorece las exportaciones centroamericanas hacia ese destino.

La variable dicotomica que refleja el hecho de que el pais exportador e importador compartan
fronteras (cont) presenta gran variabilidad. En el modelo regional es negativo (-82.96%),
reflejando que el comercio extrarregional es mas importante que el comercio con vecinos
inmediatos, como seria el caso de México y Colombia. Sin embargo, en paises como
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Guatemala, Honduras y Panamd, el coeficiente es positivo y significativo, indicando que
compartir frontera si aumenta en promedio el comercio con sus paises colindantes,
Guatemala y Honduras son dos de los paises donde el comercio intrarregional ha aumentado
durante el periodo de estudio, asimismo, han emprendido el proceso de integracion
econdmica profunda, mejorando la logistica, transporte y traslado de mercancias (Garcia et

al., 2021).

Compartir lenguaje oficial entre un pais y otro resulta en la mayoria de los paises tener un
coeficiente positivo y significativo debido a que facilita el comercio al reducir barreras
culturales y costos de transaccion, para Costa Rica (64.48), Guatemala (83.71) y Nicaragua
(37.81) destacan particularmente en este aspecto. El nexo colonial entre paises exportadores
e importadores tiene un impacto heterogéneo. Mientras que en el modelo regional (21.25) y
en paises como El Salvador (84.15) y Costa Rica (-62.55) tiene un efecto positivo, en
Guatemala es negativo y significativo (-49.34), lo cual podria reflejar una menor vinculacién
econdmica actual con antiguos socios coloniales, o diferencias en el tipo de productos

exportados, mientras que en los otros paises no es significativo.

La variable dicotémica que captura el efecto de que el pais socio no tenga litoral es
sistematicamente negativo y significativo en todos los modelos, lo cual es coherente con la
literatura sobre restricciones al comercio. Los valores varian entre -42.5 (regional) y -94.7
(Costa Rica), lo que reafirma la ventaja relativa que tiene Centroamérica al contar con salida
al mar en ambos océanos, por lo cual, se podria recomendar aumentar la inversion en
infraestructura portuaria en la region.

Es importante el hallazgo que la variable de remoteness (Lrem o), que mide la lejania
econdmica relativa respecto a otros socios comerciales, no muestra un patrén uniforme: es
negativa y significativa para Panama y el agregado regional, lo que indica que una mayor
lejania econdémica tiende a reducir el comercio; en los demds casos, no es estadisticamente
significativa, lo que podria deberse a que la estructura de socios comerciales y rutas de
exportacion mitiga este efecto. Finalmente, el Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica 'y
la Unidon Europea (AACUE) exhibe un impacto positivo y significativo en Costa Rica,
Guatemala, Honduras, Nicaragua y en el agregado regional, con valores particularmente altos

en Honduras y en la regioén en su conjunto, lo que respalda su rol como catalizador de las
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exportaciones. En contraste, en El Salvador el coeficiente es negativo y significativo,
sugiriendo que el acuerdo no ha favorecido sus exportaciones hacia la UE, y en Panama el

efecto no es estadisticamente significativo.

En consonancia con el marco tedrico y las corrientes de pensamiento que sustentan los
modelos gravitacionales, los resultados obtenidos confirman la vigencia de la relacion
inversa entre distancia y comercio, asi como el efecto positivo del tamafio econémico de los
paises en los flujos bilaterales, tal como lo postularon Tinbergen (1962) y posteriormente
Anderson y Van Wincoop (2003) al incorporar los términos de resistencia multilateral. La
significancia de variables como el idioma comun y la condicion de pais sin litoral refleja la
influencia de factores estructurales y de costos comerciales mas alla de los aranceles, en linea
con la Nueva Geografia Econdmica de Krugman (1991), que enfatiza la importancia de las
fricciones espaciales y la conectividad en la determinacion de patrones comerciales. La
variable de remoteness aporta evidencia mixta sobre como la lejania econdémica condiciona
la insercién en mercados distantes, aspecto que estudios como los de Head y Mayer (2014)
han sefialado como critico para economias pequenas y abiertas, dado que la ubicacion
geografica relativa afecta las oportunidades de diversificacion comercial. El impacto
diferenciado del AACUE entre paises confirma que, si bien los acuerdos preferenciales
pueden reducir barreras y ampliar mercados, sus beneficios efectivos dependen de la
estructura productiva, la competitividad sectorial y la capacidad logistica de cada economia,
lo que enlaza con los planteamientos de la literatura sobre efectos heterogéneos de la
liberalizacion comercial (Helpman et al., 2008). En conjunto, estos hallazgos reafirman que
el comercio internacional no responde Unicamente a decisiones de politica comercial, sino
que esta condicionado por una red compleja de factores econdmicos, geograficos y culturales,
cuya interaccion determina la magnitud y distribucion de los beneficios de la integracion
birregional.

4.3 Analisis por paises

Con base en el marco metodolégico planteado, a continuacion, se presenta un andlisis
desagregado por pais que permite identificar como los factores econdémicos, geograficos,
culturales y la implementacion del AACUE han incidido en las exportaciones de cada

economia centroamericana hacia la Union Europea. Este enfoque pais a pais, sustentado en
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las estimaciones del modelo gravitacional y en la aplicacion de los métodos MCO y PPML,
facilita reconocer patrones comunes y diferencias estructurales en el comportamiento
comercial, considerando tanto las variables centrales del modelo, como el PIB, la distancia 'y
la remoteness, como aquellas que capturan caracteristicas historicas y culturales. El propdsito
de esta desagregacion es vincular los resultados empiricos con las particularidades
productivas y logisticas de cada nacion, ofreciendo una interpretacion que no solo responde
a la evidencia estadistica, sino que también se alinea con los postulados teodricos y las

implicaciones de politica comercial.

El Cuadro 4.3 permite contrastar los resultados obtenidos bajo dos enfoques de estimacion,
Minimos Cuadrados Ordinarios (OLS1 y OLS2) y Pseudo Méxima Verosimilitud de Poisson
(PPML1 y PPML2), evidenciando diferencias relevantes en magnitud, signo y significancia
de algunos coeficientes. En linea con lo expuesto previamente, las variables estructurales
centrales del modelo gravitacional, como dist log, Lgdp o y Lgdp d, mantienen signos
coherentes en todos los métodos, aunque los coeficientes de OLS tienden a ser de mayor
magnitud absoluta que los de PPML, lo que sugiere que OLS podria estar sobreestimando
efectos en presencia de heterocedasticidad. La variable cont presenta un signo negativo y
significativo en todos los casos, algo ya identificado en el agregado regional del Cuadro 4.1,
mientras que comlang off cambia drasticamente de signo entre OLS (negativo y no
significativo) y PPML (positivo y altamente significativo), lo que confirma que PPML
captura de forma mas realista el efecto del idioma comun al corregir problemas de sesgo por
flujos nulos.

Cuadro 4.3
Estimacion de efectos en las exportaciones de Costa Rica a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPML1 PPML2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)
(Intercept) 10.44%** 12.03%** 2.1 2. 74% %%

dist_log =2 TTHHE -2 S HH* -1.24%%* -1.23%%*
Lgdp_o 0.19* 0.49%** 0.13%* 0.14%*

Lgdp_d 1.22%%* 0.96*** 0.87*** 0.87%**
cont -94.46*** 04 48%** D 96**¥*  _8D.Q6H**
comlang off -16.15 -16.41 78.60%**  78.66%**
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comcol 167.49* 168.59* 21.27* 21.25*

landl -46.04%** 45 93%** 4D 50%*** 4D 50%**
AACUE -14.34 -16.38 184.99*** 184 .88***
Lrem o -23.08* -0.49%*
Num.Obs. 3,413 3,413 4,284 4,284
R2 0.64 0.64

R2 Adj. 0.64 0.64

AIC 15,251.2 15,247.1 28,871.4 28,875.4
BIC 15,312.6 15,314.5 5,910.6 5,927.3
Log.Lik. -7,615.6 -7,612.5

RMSE 2.3 2.3 1104 110.3

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »+xp < 0.001, ¥xp < 0.05, ¥p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

Un aspecto particularmente ilustrativo es el comportamiento del AACUE: en OLS, el
coeficiente es negativo y no significativo, mientras que en PPML pasa a ser positivo,
altamente significativo y de gran magnitud, evidenciando un impacto neto favorable del
acuerdo cuando se utiliza un estimador robusto a heterocedasticidad y datos con ceros, tal
como recomienda la literatura (Santos Silva y Tenreyro, 2006). De forma similar, la variable
comcol se mantiene positiva y significativa en ambos métodos, aunque con valores
considerablemente mas altos en OLS, mientras que la variable de remoteness (Lrem_o)
pierde significancia al pasar de OLS a PPML, lo que sugiere que su efecto en el comercio es
mas débil una vez corregidos los problemas econométricos. En sintesis, las diferencias entre
OLS y PPML respaldan la eleccion de este ultimo como estimador principal para el analisis,
dado que sus resultados no solo se alinean mejor con la teoria gravitacional y el marco
conceptual del estudio, sino que ademas corrigen sesgos que pueden alterar la interpretacion

de la magnitud e incluso del signo de ciertos efectos clave.

En el caso de Costa Rica, el Cuadro 4.4 evidencia que, aunque los signos de las variables
centrales del modelo gravitacional se mantienen estables entre los métodos de estimacion,
las magnitudes y significancias presentan diferencias relevantes que inciden en la
interpretacion. La distancia logaritmica (dist_log) es negativa y altamente significativa en

todos los modelos, pero con valores absolutos menores en PPML, lo que confirma que OLS
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tiende a sobreestimar el efecto adverso de la lejania al no corregir heterocedasticidad. El1 PIB
de origen (Lgdp o) no resulta significativo en OLS y solo es negativo y significativo en
PPML1, lo que sugiere un impacto marginal de la capacidad productiva agregada sobre las
exportaciones costarricenses hacia la UE. En cambio, el PIB del destino (Lgdp d) mantiene
un efecto positivo y significativo, coherente con la teoria gravitacional, aunque su magnitud
disminuye al pasar de OLS a PPML.

Cuadro 4.4
Estimacion de efectos en las exportaciones de Costa Rica a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPML1 PPML.2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)
(Intercept)  11.96*** 12.59 2.56%** 4.19%*

dist_log -2.61%%* -2 55%%* -0.96%** -0.81%%*
Legdp o -0.08 -0.05 -0.17%%* -0.05
Lgdp d L 11*** 1.06 0.89%** 0.75%**
cont -10.47 -10.44 0.84%** 0.83%**
comlang off -5.74 -5.69 64.07%%*  64.48%**
comcol 109.76 109.78 -62.69%** 62 55%*%*
landl -84.68*** B4 68*** .04 67*** .04 T]***
AACUE 179.52%**  ]79.52%** 87 59%** 85.69%**
Lrem o -4.48 -13.13
Num.Obs. 2,594 2,594 3,871 3,871
R2 0.65 0.65

R2 Adj. 0.65 0.65

AIC 11,474.8 11,476.8 27,083.5 27,084.2
BIC 11,5334 11,541.3 5,594.7 5,610.4
Log.Lik. -5,727.4 -5,727.4

RMSE 2.2 2.2 140.3 140.8

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »*xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

En los factores geograficos y culturales, la variable cont cambia de signo entre OLS
(negativa) y PPML (positiva y significativa), indicando que el estimador PPML captura de
forma mas precisa el efecto de compartir frontera, posiblemente al considerar flujos nulos.

La coincidencia de idioma oficial (comlang_off), que aparece sin significancia en OLS, se
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torna positiva y altamente significativa en PPML, en linea con la hipotesis de que la afinidad
lingiiistica reduce costos de transaccion. En contraste, la historia colonial comun (comcol),
positiva y significativa en OLS, pasa a negativa y significativa en PPML, lo que sugiere que
este vinculo historico podria no traducirse en ventajas contemporaneas, sino incluso en
patrones comerciales sustitutos. La condicion de pais sin litoral (landl) mantiene un efecto
negativo y significativo en todos los modelos, reforzando su papel como limitante estructural.
Finalmente, el AACUE muestra un coeficiente muy elevado y significativo en ambos
métodos, aunque la magnitud se reduce notablemente en PPML, pasando de 179.52% en
OLS a cerca de 85% en PPML, lo que indica que el estimador robusto ofrece una medida
mas conservadora pero aun, altamente positiva del impacto del acuerdo sobre las
exportaciones costarricenses.

En sintesis, el caso de Costa Rica guarda coherencia con el patron regional identificado en
los Cuadros 4.1 y 4.2, pero también presenta matices relevantes que enriquecen la
interpretacion. Al igual que en el agregado centroamericano, el impacto del AACUE se
mantiene positivo y altamente significativo en todos los modelos, aunque el paso de OLS a
PPML reduce su magnitud, confirmando que la estimacidon robusta corrige posibles
sobrestimaciones y ofrece un efecto mas realista del acuerdo. Factores como la distancia, el
PIB del destino y la condicion de pais sin litoral conservan signos y significancias acordes
con la teoria gravitacional, mientras que variables como el idioma comun y el compartir
frontera muestran un cambio sustancial de interpretacion al emplear PPML, revelando
beneficios que no son capturados plenamente por OLS. Este contraste metodologico refuerza
la necesidad de emplear estimadores consistentes con las recomendaciones de Santos Silva
y Tenreyro (2006) para evaluar de forma precisa los determinantes del comercio, y confirma
que, en el caso costarricense, los factores estructurales y de integracion birregional se
combinan para sostener un efecto neto favorable del acuerdo, aunque condicionado por
elementos geograficos y culturales especificos.

En el caso de El Salvador, el Cuadro 4.5, revela diferencias notables en magnitud e incluso
en signo de algunos coeficientes al comparar los métodos OLS y PPML, lo que condiciona
la interpretacion de los determinantes de sus exportaciones hacia la Union Europea. La
distancia logaritmica (dist _log) conserva un signo negativo y es altamente significativa en

todos los modelos, aunque, como en los casos previos, su magnitud absoluta disminuye en
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PPML, reflejando un efecto adverso de la lejania corregido por un estimador mas robusto. El
PIB de origen (Lgdp o) no es significativo en OLS, pero en PPML se vuelve positivo y
estadisticamente significativo, lo que sugiere que, una vez controlada la heterocedasticidad,
el tamafio econdmico salvadoreno incide positivamente en su capacidad exportadora. El PIB
del destino (Lgdp d) presenta un efecto positivo en todos los modelos, mas pronunciado en
PPML2, consistente con la teoria gravitacional que asocia mercados destino mas grandes con
mayor demanda.

Cuadro 4.5
Estimacion de efectos en las exportaciones de El Salvador a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPML1 PPML2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)
(Intercept) 6.89%** 9.35 -3.61%%* -6.63%**
dist_log -2 41 HH* -2 15%%* -1 13%%* -1.49%%*
Lgdp_o 0.15 0.43 0.46%** 0.06*
Lgdp_d 1.034%** 0.77 0.88%** 1.24%**
cont -16.84 -16.49 356.35%%*  358.37***
comlang_off  38.82* 38.986* 93.77***  92.76%**
comcol 1,049.6%** 1,051.442%***  85.65%** 84.15%*
landl -36.54%*%  36.517*%*%  -91.07**¥*  -91.01%**
AACUE 19.33 19.15 -50.37%**  -50.06%**
Lrem_o -22.92 42.01
Num.Obs. 2,055 2,055 3,880 3,880
R2 0.67 0.67
R2 Adj. 0.66 0.66
AIC 8,705.8 8,707.6 22,700.2 22,694.7
BIC 8,762.1 8,769.5 4,355.0 4,368.4
Log.Lik. -4,342.9 -4,342.8
RMSE 2.0 2.0 69.1 68.4
Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.

Nota 2: #»xp < 0.001, #*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

En los factores geograficos y culturales, el compartir frontera (cont) pasa de ser no
significativo en OLS a altamente positivo y significativo en PPML, con magnitudes muy
elevadas, lo que indica que el comercio con paises vecinos de la UE o con conexion territorial
indirecta adquiere relevancia cuando se consideran correctamente los flujos nulos. La
coincidencia de idioma oficial (comlang_off) mantiene un efecto positivo y significativo en

ambos métodos, pero su magnitud aumenta de manera importante en PPML, reforzando la
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idea de que la afinidad lingiiistica es un facilitador clave del comercio. La historia colonial
comun (comcol) registra en OLS un coeficiente extremadamente alto, lo que probablemente
refleja problemas de sesgo; en PPML la magnitud disminuye sustancialmente aunque
permanece positiva y significativa, sugiriendo que este vinculo historico conserva cierto
efecto, pero mas acotado. La condicién de pais sin litoral (landl) se asocia consistentemente
a un efecto negativo y significativo, siendo mas pronunciado en PPML.

El resultado mas relevante se observa en el AACUE: mientras en OLS el coeficiente es
positivo aunque no significativo, en PPML cambia de signo, volviéndose negativo y
altamente significativo, lo que implica que la entrada en vigor del acuerdo no ha favorecido,
sino reducido, las exportaciones salvadorenas hacia la UE en el periodo analizado. Esta
divergencia metodologica, coherente con lo observado en el agregado regional, subraya la
importancia de utilizar estimadores robustos como PPML para evitar interpretaciones
sesgadas, especialmente cuando la evidencia revela impactos heterogéneos y potencialmente
adversos de acuerdos comerciales que, en teoria, deberian ampliar las oportunidades de
exportacion.

La comparacion de El Salvador con el caso de Costa Rica y el patron regional evidencia la
heterogeneidad de los efectos del AACUE dentro de Centroamérica. Mientras que para Costa
Rica y para el agregado regional el acuerdo mostr6 un impacto positivo y significativo en las
exportaciones, aunque de menor magnitud en PPML respecto a OLS, en El Salvador el uso
de un estimador robusto revela un efecto negativo estadisticamente significativo, en contraste
con la interpretacion inicial basada en OLS. Esto sugiere que, mas alld de la reduccion de
barreras arancelarias prevista por el acuerdo, la estructura productiva, la diversificacion de la
oferta exportable y la competitividad sectorial son determinantes para que un pais pueda
capitalizar los beneficios potenciales de la integracion birregional. Asimismo, el cambio
sustancial en la magnitud y significancia de variables como frontera comun, idioma oficial y
colonia comun entre ambos métodos refuerza la importancia de utilizar especificaciones
econométricas consistentes con la teoria gravitacional y con las recomendaciones
metodoldgicas de Santos Silva y Tenreyro (2006). En suma, el contraste entre estos casos
confirma que el AACUE no genera beneficios automéaticos y uniformes, sino que su impacto
depende de la interaccion entre factores estructurales, capacidades productivas y patrones

histéricos de comercio.
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En el caso de Guatemala, el Cuadro 4.6, muestra que, si bien varios determinantes del
comercio mantienen la coherencia teodrica prevista por el modelo gravitacional, existen
diferencias sustanciales en magnitud e incluso en signo entre las estimaciones OLS y PPML.
La distancia logaritmica (dist_log) es negativa y significativa en todos los modelos, aunque
con un efecto absoluto menor en PPML, confirmando que este estimador corrige la posible
sobrestimacion de OLS. El PIB de origen (Lgdp o) presenta un efecto positivo y altamente
significativo en todos los casos, aunque con menor magnitud en PPML, indicando que el
tamano de la economia guatemalteca incide directamente en su capacidad exportadora hacia
la UE. El PIB del destino (Lgdp_d) también mantiene un efecto positivo, pero se observa que
en OLS2 pierde significancia, mientras que en PPML se mantiene significativo, aunque con
coeficientes mas moderados.

En cuanto a los factores geograficos y culturales, el compartir frontera (cont) pasa de ser no
significativo en OLS a positivo y significativo en PPML, con valores que sugieren un impacto
relevante cuando se corrigen los problemas de heterocedasticidad y flujos nulos. La
coincidencia de idioma oficial (comlang_off) sigue un patron similar: sin significancia en
OLS, pero positiva y altamente significativa en PPML, reforzando la idea de que la afinidad
lingtiistica es un facilitador importante del comercio bilateral. Por el contrario, la historia
colonial comun (comcol) es positiva en OLS, pero cambia a negativa y significativa en
PPML, lo que indica que este vinculo histdrico no se traduce necesariamente en ventajas
comerciales actuales, pudiendo incluso reflejar patrones de diversificacion hacia otros
mercados. La condicion de pais sin litoral (Iandl) mantiene un efecto negativo y significativo
en todas las especificaciones, con valores muy altos en términos absolutos, lo que confirma
la desventaja estructural en términos logisticos y de acceso a mercados.

Cuadro 4.6
Estimacion de efectos en las exportaciones de Guatemala a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPMLI1 PPML.2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)

(Intercept) -3.48%* 6.39 0.18 7. 15%%*
dist_log -1.86%** -1.12 -1.06%** -0.51%**
Lgdp o 0.96%** 1.39%** 0.427%%* 0.78%***
Lgdp_d 0.93%*** 0.19 0.63*** 0.07*
cont 27.10 28.07 44.772%*%  46.49%**
comlang off 21.00 21.65 82.69%** B3 TIH**
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comcol 34.37 34.47 -49.96** -49 34%*

landl -87.16%** 87 16%**  _87.38***  _RT 47¥**
AACUE -44 . 52%*%* 44 J4*Ek* 14.75%** 14.20%**
Lrem o -51.92 -42.17
Num.Obs. 2,367 2,367 3,872 3,872
R2 0.58 0.58

R2 Adj. 0.57 0.57

AIC 10,431.5 10,432.1 25,403.1 25,383.7
BIC 10,489.2 10,495.6 5,166.9 5,177.2
Log.Lik. -5,205.7 -5,205.1

RMSE 2.2 2.2 122.3 122.0

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

Respecto al AACUE, se observa una fuerte discrepancia metodologica: en OLS1 el
coeficiente es negativo y significativo, en OLS2 es positivo y altamente significativo, y en
PPML se mantiene positivo y significativo, aunque con magnitudes moderadas (14.20%-
14.75%). Esto tltimo sugiere que, una vez controlados los sesgos econométricos, el acuerdo
ha tenido un efecto favorable pero acotado en las exportaciones guatemaltecas hacia la UE,
muy lejos de las estimaciones extremas derivadas de OLS. Estos resultados refuerzan la
importancia de emplear estimadores robustos como PPML, tal como se ha constatado en los
casos anteriores, para obtener conclusiones consistentes con la teoria gravitacional y evitar
interpretaciones distorsionadas del impacto de los acuerdos comerciales.

La comparacion del caso de Guatemala con los resultados obtenidos para Costa Rica, El
Salvador y el patron regional revela una clara heterogeneidad en la magnitud y direccion del
impacto del AACUE dentro de Centroamérica. Al igual que en Costa Rica, Guatemala
muestra en PPML un efecto positivo y significativo del acuerdo, aunque de menor magnitud,
lo que indica un beneficio real pero mas limitado en términos de expansion exportadora. A
diferencia de El Salvador, donde el impacto en PPML resulté negativo, Guatemala si logra
capitalizar parcialmente las oportunidades comerciales creadas por la liberalizacion
birregional, posiblemente gracias a una oferta exportable mas diversificada y a la incidencia
positiva de factores como el idioma comun y la proximidad geografica corregida por el

estimador robusto. Sin embargo, el cambio de signo en variables como la historia colonial
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comun y la moderacién de los efectos del PIB de origen y destino entre OLS y PPML
demuestran que, tal como se desprende del patron regional, los beneficios del AACUE no
son automaticos ni homogéneos. Estos dependen de la interaccion entre la estructura
productiva nacional, la posicion geografica relativa y las ventajas culturales, en concordancia
con la teoria gravitacional y con la evidencia empirica que resalta el caracter diferenciado de
los efectos de la integracion comercial.

En el caso de Honduras, el Cuadro 4.7, muestra que la mayoria de los resultados mantienen
la coherencia con la teoria gravitacional, aunque con variaciones significativas en magnitud
y, en algunos casos, en signo, dependiendo del método de estimacion utilizado. La distancia
logaritmica (dist log) es negativa y significativa en todas las especificaciones, con una
magnitud méas moderada en PPML, lo que confirma el patrén observado en otros paises y
evidencia la correccion de la sobrestimacion que puede ocurrir en OLS. El PIB de origen
(Lgdp_o) no resulta significativo en ninguno de los modelos, lo que sugiere que el tamafio
de la economia hondurefia no constituye un factor determinante para explicar sus
exportaciones hacia la UE, mientras que el PIB del destino (Lgdp d) es positivo y
significativo en todas las estimaciones, siendo su efecto practicamente idéntico en PPMLI1 y
PPML2.

Entre los factores geograficos y culturales, el compartir frontera (cont) es no significativo en
OLS, pero adquiere un valor muy alto y significativo en PPML, con un impacto cercano a
657%, lo que implica que la correccion de sesgos y la inclusion adecuada de flujos nulos
permite captar su verdadero peso en el comercio. La coincidencia de idioma oficial
(comlang_off), negativa y significativa en OLS, mantiene signo negativo en PPML, aunque
con magnitudes mucho menores, indicando que este factor no constituye una ventaja para
Honduras en su relacion con la UE e incluso podria asociarse a la concentracion del comercio
en mercados con diferentes idiomas. La historia colonial comun (comcol) presenta valores
extremadamente altos en OLS, probablemente afectados por sesgos, mientras que en PPML
pierde significancia y reduce drasticamente su magnitud, lo que apunta a que este vinculo
historico carece de un impacto real sustancial sobre las exportaciones hondurenas actuales.
La condicién de pais sin litoral (landl) mantiene su efecto negativo y significativo en todas

las especificaciones, con magnitudes mas altas en PPML.
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El resultado mas destacado se observa en el AACUE, cuyo coeficiente en OLS es positivo y
significativo (139.86%), pero que en PPML practicamente duplica su magnitud, alcanzando
un 275.92% y manteniendo una alta significancia. Este hallazgo posiciona a Honduras como
el pais con el mayor impacto positivo estimado del acuerdo en la regidon bajo un enfoque
robusto, lo que podria relacionarse con un mayor aprovechamiento de preferencias
arancelarias o una mejor adecuacion de su oferta exportable a la demanda europea. Esto
confirma la importancia de utilizar PPML para obtener estimaciones mas consistentes,
evitando las distorsiones que pueden aparecer con OLS y alineando el andlisis con las
recomendaciones metodoldgicas de la literatura sobre modelos gravitacionales.

Cuadro 4.7
Estimacion de efectos en las exportaciones de Honduras a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPMLI1 PPML.2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)

(Intercept)  8.4474%** 13.67 -0.13 0.20
dist_log -2.48%* -2.08%* -1.26%** -1.23%%*
Lgdp_o 0.21 0.49 0.07 0.10
Lgdp_d 0.98*** 0.58 0.99%** 0.97%***
cont 1.69 2.30 657.53***%  657.16%**
comlang off -68.65%** -] ]55%** -0.21* -0.21*
comcol 1,470.21%%* 1,469.28*** 12.68 12.65
landl -66.28***  66.31*F* TS5 91x**k 7593k
AACUE 139.86***  139.69***  276.52%**  275.92%**
Lrem o -32.80 -2.97
Num.Obs. 2,128 2,128 3,872 3,872
R2 0.61 0.61
R2 Adj. 0.61 0.61
AIC 9,183.9 9,185.6 20,376.1 20,379.8
BIC 9,240.5 9,247.9 3,503.6 3,520.0
Log.Lik. -4,582.0 -4,581.8
RMSE 2.1 2.1 30.3 30.4

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »*xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

Comparado con el resto de los paises y con el patron regional, Honduras destaca por presentar
el mayor impacto positivo del AACUE bajo el estimador PPML, superando ampliamente los

efectos observados en Costa Rica y Guatemala y contrastando con el resultado negativo de
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El Salvador. Este desempefio sugiere que Honduras ha logrado capitalizar de manera mas
efectiva las oportunidades derivadas del acuerdo, posiblemente por una mejor alineacion
entre su estructura exportadora y la demanda europea. La magnitud excepcional del efecto
en PPML refuerza la importancia de este estimador para captar con mayor precision los
beneficios reales de la integracion birregional, evitando las sobrestimaciones o distorsiones
asociadas al OLS y proporcionando conclusiones mas coherentes con la teoria gravitacional.
En el caso de Nicaragua, el Cuadro 4.8 muestra una alta consistencia en los signos y
significancia de los principales determinantes del comercio, aunque con variaciones en
magnitud entre OLS y PPML. La distancia logaritmica (dist_log) conserva un efecto negativo
y significativo en todas las especificaciones, con coeficientes menores en valor absoluto bajo
PPML, lo que refleja la correccion de posibles sobrestimaciones presentes en OLS. El PIB
de origen (Lgdp o) es positivo y significativo en OLS1 y PPMLI1, aunque su significancia
se reduce en PPML2, sugiriendo que la capacidad productiva nacional incide de forma
moderada sobre las exportaciones hacia la UE. Por su parte, el PIB del destino (Lgdp d)
mantiene un efecto positivo y significativo en todos los modelos, siendo incluso mas alto en
PPML2, en linea con la teoria gravitacional.

En los factores geograficos y culturales, el compartir frontera (cont) es positivo en OLS pero
no significativo en PPML, lo que sugiere que, una vez corregidos los problemas de
heterocedasticidad y flujos nulos, su relevancia para Nicaragua es marginal en el comercio
con la UE. La coincidencia de idioma oficial (comlang off), en cambio, pasa de no ser
significativa en OLS a positiva y altamente significativa en PPML, reforzando la idea de que
la afinidad lingiiistica actia como un facilitador de las exportaciones. La historia colonial
comun (comcol) es positiva y significativa en OLS, pero pierde significancia en PPML, lo
que indica que este vinculo historico no tiene un peso sustancial en el patron comercial actual.
La condicion de pais sin litoral (Iandl) se mantiene como un obstaculo estructural con efecto
negativo y significativo en todas las estimaciones.

Cuadro 4.8
Estimacion de efectos en las exportaciones de Nicaragua a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPML1 PPML.2

Variable dependiente: Tij (Exportaciones)
(Intercept) -4.99* -6.68 S TTHEE S7.01%*
dist_log -2 21%%* -2.35%* -1.59%** -1.99%**

85



Ledp_o 1.07%%% 0.96 0.66%** 0.26*

Lgdp d 1.15%** 1.20 0.97*** 1.36%**
cont 57.96 57.71 -7.26 -7.09
comlang_off -16.31 -16.44 38.77*** 37.81%**
comcol 502.85%* 502.91%* 15.09 14.69
landl S70.29%%*% 70 20%** 7D Q4%*kx T JHHAKE
AACUE 97.66*** 97.94%** 56.67*** 59.04%**
Lrem o 14.59 48.26
Num.Obs. 1,870 1,870 3,872 3,872
R2 0.59 0.59

R2 Adj. 0.58 0.58

AIC 8,699.8 8,701.8 19,668.4 19,653.1
BIC 8,755.1 8,762.6 3,199.4 3,207.3
Log.Lik. -4,339.9 -4,339.9

RMSE 2.5 2.5 30.9 30.7

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

En cuanto al AACUE, el coeficiente es positivo y altamente significativo en todos los
modelos, aunque la magnitud se reduce de 97.66% en OLS1 a 59.04% en PPML2. Esto
confirma que, si bien el acuerdo ha favorecido las exportaciones nicaragiienses hacia la UE,
el impacto estimado bajo un método robusto es mas moderado y realista, evitando la
sobrestimacion presente en OLS. En conjunto, los resultados muestran que Nicaragua ha
logrado beneficiarse del acuerdo, aunque su aprovechamiento depende mas de factores
estructurales como el acceso a mercados, las facilidades idiomaticas y el tamafio de las
economias destino que de condiciones geograficas como la cercania fisica.

Comparado con el resto de los paises y con el promedio regional, Nicaragua presenta un
impacto positivo y significativo del AACUE similar al observado en Costa Rica y Guatemala,
aunque con una magnitud intermedia y muy por debajo del efecto excepcional registrado en
Honduras. A diferencia de El Salvador, donde el acuerdo mostré un efecto negativo en
PPML, Nicaragua ha logrado capitalizar parcialmente las oportunidades comerciales
generadas por la liberalizacion birregional, impulsada en parte por la afinidad lingiiistica y
por la demanda proveniente de economias destino de gran tamafo. Sin embargo, la pérdida
de significancia de variables como la frontera comun y la historia colonial bajo PPML revela

que ciertos vinculos geograficos e histéricos no se traducen en ventajas comerciales

86



sostenidas, en linea con lo encontrado a nivel regional. Estos resultados reafirman que, si
bien el AACUE constituye un motor importante para las exportaciones nicaragiienses, su
impacto depende de la interaccion entre factores estructurales y ventajas culturales, tal como

lo plantea la teoria gravitacional.

En el caso de Panama, el Cuadro 4.9 muestra que la mayoria de los coeficientes mantienen
coherencia con la teoria gravitacional, aunque con particularidades que lo diferencian del
resto de paises centroamericanos. La distancia logaritmica (dist log) presenta un efecto
negativo y significativo en OLS1 y PPML, con menor magnitud en el estimador robusto, lo
que coincide con el patron observado en la region. El PIB de origen (Lgdp o) no es
significativo en OLS, pero en PPML2 pasa a ser positivo y significativo, sugiriendo que el
tamafio econdmico nacional tiene un efecto moderado sobre las exportaciones cuando se
corrigen problemas econométricos. El PIB del destino (Lgdp d) mantiene un efecto positivo

y significativo en OLS1 y PPML, acorde con la teoria gravitacional.

Cuadro 4.9
Estimacion de efectos en las exportaciones de Panama a partir de la suscripcion del
AACUE

OLS1 OLS2 PPML1 PPML.2
Variable dependiente: Tij (Exportaciones)

(Intercept) 6.11%** 11.52 -4 27%E 0.96
dist_log -1.53%%* -1.16 -0.59%** -0.18*
Lgdp_o -0.23* -0.06 0.08 0.33%*
Lgdp d 0.79%** 0.43 0.83%*** 0.43%*
cont -0.61 -0.31 125.24%**  127.96%***
comlang_off 6.84 7.15 -13.23 -11.99
comcol 1,091.86%*** 1,004.13%*** ] 24%%* 1.25%**
landl -80.21%**  -80.21*** Q] 5*** 9] 93kx*
AACUE 13.37 12.79 11.93 8.68
Lrem o -30.32 -32.71%*
Num.Obs. 1,526 1,526 3,872 3,872
R2 0.45 0.45
R2 Adgj. 0.45 0.45
AIC 6,636.0 6,637.7 20,578.6 20,578.6
BIC 6,689.3 6,696.3 3,586.4 3,595.8
Log.Lik. -3,308.0 -3,307.8
RMSE 2.1 2.1 34.1 33.9
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Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente
transformados.
Nota 2: »*xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

En cuanto a los factores geograficos y culturales, el compartir frontera (cont) es no
significativo en OLS pero altamente positivo y significativo en PPML, con un impacto que
supera el 125%, lo que indica que la correccidn metodologica permite captar un efecto
relevante de la proximidad geogréafica que no se refleja en estimadores tradicionales. La
coincidencia de idioma oficial (comlang_off) es positiva en OLS pero se torna negativa en
PPML, aunque sin significancia estadistica, lo que sugiere que el idioma comln no es un
determinante crucial en la relacion comercial panamefia con la UE. La historia colonial
comun (comcol) muestra coeficientes extremadamente altos en OLS que caen drasticamente
en PPML, manteniéndose positivos y significativos pero en magnitudes mucho mas realistas.
La condicién de pais sin litoral (landl) conserva un efecto negativo y significativo en todos
los modelos, con magnitudes elevadas en PPML, reflejando las desventajas estructurales de

acceso a mercados.

En lo referente al AACUE, los resultados son consistentes entre OLS y PPML en cuanto a
signo positivo, pero sin alcanzar significancia estadistica en ninguno de los métodos. Esto
implica que, a diferencia de otros paises de la region, Panama no presenta evidencia robusta
de que el acuerdo haya tenido un impacto estadisticamente significativo sobre sus
exportaciones hacia la UE. Finalmente, la variable de remoteness (Lrem_0) es negativa y
significativa en PPML2, lo que indica que la lejania econdmica relativa podria estar limitando

las oportunidades comerciales panamefias, un efecto que no se aprecia en OLS.

Comparado con el resto de paises y con el patron regional, Panama constituye un caso atipico,
ya que es el tnico pais centroamericano en el que el AACUE no presenta un efecto
estadisticamente significativo sobre las exportaciones hacia la UE, incluso bajo el estimador
robusto PPML. Mientras que economias como Honduras, Costa Rica, Nicaragua y
Guatemala muestran impactos positivos, y El Salvador refleja un efecto negativo, Panama
exhibe un resultado neutral, lo que sugiere que el acuerdo no ha sido un factor determinante
en su desempeno exportador. Esta ausencia de impacto podria explicarse por la estructura

particular de su comercio exterior, mas orientada hacia servicios y reexportaciones, asi como
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por su papel de hub logistico global, que reduce la dependencia de preferencias arancelarias.
Ademas, la significancia negativa de la remoteness en PPML2 indica que la lejania
econdmica relativa sigue representando una limitacion, a pesar de su conectividad fisica. En
conjunto, estos resultados confirman que el efecto del AACUE no es homogéneo y que, en
el caso panamefio, los factores estructurales y de especializacion comercial pesan mas que el

marco institucional del acuerdo.

En el Cuadro 4.10, se presenta un resumen por pais y método de estimacion del coeficiente
de interés principal muestra que el AACUE, que ha tenido un efecto positivo y significativo
en la mayoria de los paises, especialmente en Honduras (275.92%), Costa Rica (85.69%) y
Nicaragua (59.04%). Estos resultados son consistentes con la evolucion reciente del
comercio exterior, donde estos paises han logrado mejorar o mantener su posicionamiento en
la Unién Europea como destino de exportacion. En contraste, El Salvador presenta un
impacto negativo significativo (-50.06%), lo cual es coherente con la caida en su
posicionamiento relativo hacia la UE (-7.7 p.p.), segun los datos del. Panama, por su parte,
muestra un efecto positivo no significativo (8.68%), acompanado de una leve pérdida de
participacion en el comercio con la UE (-3.2 p.p.) y una reorientacién marcada hacia China
(32.5 p.p.). Estos hallazgos indican una implementacion desigual del acuerdo a nivel
regional, donde algunos paises han logrado aprovechar los beneficios del AACUE, mientras
que otros han redirigido sus flujos comerciales hacia destinos alternativos o enfrentan
barreras estructurales internas que limitan el aprovechamiento del acuerdo.

Cuadro 4.10
Estimacion de efectos en las exportaciones de Centroamérica por suscripcion del
AACUE

CRI SLV GTM HND NIC PAN CA
PPML 8.68

MCO 19.15 12.79 -16.38

Nota 1: Todos los coeficientes han sido debidamente transformados.
Nota 2: »xxp < 0.001, ¥*p < 0.05, *p < 0.1
Fuente: Elaboracion propia (2024)

Los modelos de gravedad confirman los determinantes clasicos del comercio y evidencian
coémo las condiciones estructurales, geograficas y culturales modulan el aprovechamiento del

AACUE. Aunque el acuerdo ha beneficiado al comercio regional en su conjunto, los
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resultados por pais sugieren que su efectividad depende en gran medida de factores internos
como la diversificacion productiva, infraestructura y alineacion institucional con las

oportunidades del acuerdo.

Los resultados econométricos confirman los postulados del modelo gravitacional, mostrando
que factores estructurales como el PIB del pais socio y el idioma comun influyen
positivamente en las exportaciones centroamericanas, al aumentar la demanda y reducir
barreras culturales, respectivamente. La distancia geogréfica y la condicion de pais sin litoral
afectan negativamente el comercio, tal como plantea la nueva geografia econdmica, al
incrementar los costos logisticos y limitar el acceso competitivo a mercados. La variable de
contigiiidad presenta efectos diferenciados: negativa a nivel regional, pero positiva en paises
como Guatemala y Honduras, donde la integracion fronteriza y aduanera ha sido mas
profunda. Por su parte, la variable de vinculo colonial evidencia impactos mixtos, lo que
sugiere que los lazos historicos no garantizan por si solos relaciones comerciales sostenidas.
La variable dicotomica del AACUE mostré un impacto positivo y significativo en la mayoria
de los paises, particularmente en Honduras, Costa Rica y Nicaragua, lo que confirma que el

acuerdo ha favorecido el comercio, aunque su aprovechamiento ha sido desigual.

4.3 Conclusiones del capitulo

A la luz del marco tedrico basado en el modelo gravitacional del comercio, los resultados
para los seis paises centroamericanos confirman la relevancia de los determinantes clasicos
tamano econdomico, distancia geografica y costos asociados, asi como el papel de factores
culturales e histdricos en la configuracion de los flujos comerciales con la Union Europea.
De acuerdo con Tinbergen (1962) y las extensiones de Anderson y Van Wincoop (2003), la
distancia presenta un efecto negativo y significativo en todos los casos, mientras que el PIB
del destino se mantiene como un impulsor clave de las exportaciones, validando la hipotesis
de que los mercados més grandes generan mayor demanda. Variables como el idioma comun
y la historia colonial exhiben efectos heterogéneos, en linea con la literatura que enfatiza la
importancia de los costos de transaccion y las afinidades culturales (Head y Mayer, 2014),
pero también advierte que su incidencia depende de la estructura productiva y de la estrategia

de insercién internacional de cada pais.
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El impacto del AACUE refleja claramente la heterogeneidad prevista por estudios sobre
acuerdos comerciales y liberalizacion (Helpman, Melitz y Rubinstein, 2008), donde los
beneficios no son uniformes ni automaticos. Paises como Honduras, Costa Rica, Nicaragua
y Guatemala muestran efectos positivos y significativos, aunque con magnitudes diferentes;
El Salvador registra un efecto negativo bajo estimaciones robustas, y Panamé no presenta
evidencia estadisticamente significativa de impacto. Estos hallazgos sugieren que el
aprovechamiento del acuerdo depende de la compatibilidad entre la oferta exportable y la
demanda europea, la capacidad productiva, y las condiciones logisticas y geogréficas.
Ademas, el uso del estimador PPML, conforme a las recomendaciones de Santos Silva y
Tenreyro (2006), evidencia que OLS tiende a sobrestimar o distorsionar algunos efectos,
reforzando la importancia de métodos robustos para capturar la verdadera magnitud y
direccion de las relaciones comerciales. En conjunto, la evidencia respalda el marco tedrico,
pero también pone de relieve que las ganancias de la integracion birregional estan

condicionadas por factores estructurales y estrategias nacionales especificas.
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CAPITULO V. APROVECHAMIENTO DEL AACUE Y PATRONES
DIFERENCIALES EN EL COMERCIO CENTROAMERICANO CON
LA UNION EUROPEA

5.1 Introduccion

El presente capitulo explica el grado de aprovechamiento del AACUE y los patrones
diferenciales del comercio de Centroamérica con la Unién Europea, triangulando los
resultados del modelo gravitacional (con énfasis en PPML frente a OLS) con evidencia
cualitativa proveniente de entrevistas semiestructuradas a expertos del sector publico,
empresarial y académico realizadas en 2024-2025, utilizando un anélisis de codificacion.

A partir del presente andlisis, se busca explicar por qué paises como Honduras, Costa Rica y
Nicaragua capitalizan el acuerdo con mayor “intensidad”, mientras que El Salvador exhibe
un efecto adverso y Panama uno neutro, atendiendo a capacidades productivas, organizacion
sectorial y gobernanza. Asimismo, se examinan los costos no arancelarios (SPS/TBT,
trazabilidad y certificaciones), la incidencia del Pacto Verde y la necesidad de integracion
productiva vertical, como expresiones contemporaneas de “resistencia” en clave
gravitacional. En conjunto, el capitulo ofrece una lectura comparada, empiricamente
sustentada y metodologicamente transparente, de los mecanismos que amplifican o atentian
los beneficios del AACUE vy orienta lineas de politica para aumentar su aprovechamiento

efectivo en la region.

5.2 Contrastar del aprovechamiento del AACUE por parte de los paises
centroamericanos

Para profundizar y contextualizar los resultados econométricos, se desarrollé un andlisis
cualitativo complementario basado en entrevistas semiestructuradas realizadas entre 2024 y
2025 a expertos del sector publico, representantes gremiales, exportadores, consultores y
académicos especializados en las relaciones comerciales entre la Unién Europea y
Centroamérica. Estas entrevistas, registradas bajo consentimiento informado y anonimizadas
(por ejemplo, “Entrevistado 1, 2024”), permitieron identificar percepciones especializadas
sobre los factores que facilitan o limitan el aprovechamiento del acuerdo. La muestra se

selecciond de forma intencional para garantizar diversidad sectorial y de funciones, lo que
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permitié captar visiones institucionales, productivas y empresariales del comercio
birregional.

El tratamiento de la informacion siguid una ldgica estructurada de analisis cualitativo,

empleando hojas de célculo y matrices de relacion para organizar la informacion en
categorias tematicas derivadas del marco teérico y emergentes del propio discurso de los
entrevistados. Se elaboraron memorandos analiticos que sintetizaron patrones de sentido y
se construyeron matrices de co-ocurrencia para detectar vinculos entre temas clave como
certeza juridica, trazabilidad, coordinacion institucional y cumplimiento de estdndares
SPS/TBT. La doble revision y la resolucién por consenso aseguraron consistencia en la
interpretacion de los datos.

La triangulacion entre la evidencia cualitativa, las estadisticas descriptivas y los coeficientes
estimados mediante PPML permitié contrastar percepciones expertas con resultados
empiricos, revelando patrones diferenciales de aprovechamiento del AACUE entre paises.
Este contraste permitié identificar los factores que explican por qué economias como
Honduras, Costa Rica y Nicaragua muestran efectos positivos del acuerdo, mientras que El
Salvador y Panama enfrentan mayores restricciones derivadas de brechas institucionales,
capacidades productivas limitadas o resistencia no arancelaria. Aunque se reconoce la posible
presencia de sesgo de élite por el perfil de los entrevistados, esta limitacion se mitigd
mediante la inclusion de una amplia heterogeneidad de perfiles y la busqueda de saturacion
tedrica. En conjunto, este ejercicio permitid integrar la dimension institucional y organizativa
al anélisis gravitacional, ofreciendo una comprension mas completa y matizada del impacto

real del AACUE en la region.

A continuacion, los resultados empleando la metodologia detallada en la seccion de Marco

Metodolégico:

A. Impacto del AACUE

Las entrevistas realizadas coinciden en sefalar que el Acuerdo de Asociacidon entre
Centroamérica y la Union Europea (AACUE) representd un punto de inflexion en la relacion
comercial birregional, al otorgar mayor previsibilidad y estabilidad a los intercambios. Como

expres6 uno de los entrevistados, el acuerdo “ordend la relacion comercial y dio
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previsibilidad” (Entrevistado 1, 2024), lo que permiti6 a los agentes econdmicos operar bajo
un marco mas claro y confiable. Este hallazgo cualitativo converge con los resultados
obtenidos en las estimaciones PPML, donde paises como Honduras (275.92%), Costa Rica
(85.69%) y Nicaragua (59.04%) muestran impactos positivos y estadisticamente
significativos del acuerdo. En el proceso de codificacion, estas percepciones se asociaron con
las categorias de certeza juridica (C1) y organizacion empresarial (D3), lo que sugiere que
los efectos favorables del AACUE emergen principalmente en contextos donde existen
capacidades institucionales solidas, estructuras empresariales organizadas y una respuesta
productiva efectiva frente a las oportunidades que brinda el marco normativo. En conjunto,
esta evidencia confirma que el aprovechamiento del acuerdo no depende inicamente de las
condiciones comerciales, sino también de la capacidad de adaptacion y planificacion

estratégica del sector privado en cada pais.

En contraste, Panama presenta un comportamiento particular: si bien el signo del coeficiente
del AACUE es positivo, este no alcanza significancia estadistica, lo cual sugiere un efecto
neutral sobre sus exportaciones hacia la Union Europea. La informacion cualitativa ayuda a
explicar este resultado, al vincularlo con su perfil de economia orientada a los servicios y a
la logistica (D2), lo que reduce su dependencia del comercio de mercancias amparadas por
preferencias arancelarias. En este sentido, la posicion panamefia como hub regional implica
que el acuerdo no actua como un factor determinante de su desempefio exportador, sino mas

bien como un instrumento complementario de su estrategia de insercion global.

Por otra parte, El Salvador evidencia un impacto negativo en sus exportaciones hacia la
Unién Europea, lo que se relaciona con deficiencias de coordinacién institucional (C3) y
brechas en el cumplimiento de normas técnicas y sanitarias (D4). Los entrevistados coinciden
en que las MIPYMES salvadorefias enfrentan dificultades para adoptar estdndares
internacionales y acceder a certificaciones de calidad, lo que limita su capacidad de
aprovechar plenamente las preferencias arancelarias del acuerdo. La co-ocurrencia de estos
factores refuerza la idea de que las debilidades institucionales y las carencias productivas
actiian como restricciones estructurales que reducen los beneficios potenciales del AACUE,

aun cuando el marco juridico formal ofrece condiciones favorables.
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Finalmente, el andlisis de asimetrias intrarregionales (A4) revela una concentracion
significativa del comercio regional con la UE en tres economias: Costa Rica (40.2%),
Guatemala (19.4%) y Honduras (13.1%). Este patron fue codificado bajo las categorias de
integracion vertical (D1) y diversificacion de oferta y cumplimiento normativo (D4),
indicando que el tamafio y la sofisticacion productiva de los paises son determinantes criticos
del aprovechamiento del acuerdo. Los paises con mayor articulacion entre sectores
productivos, cadenas de valor y mecanismos de cumplimiento normativo son los que han

logrado consolidar una participacion mas estable y dinamica en el comercio birregional.

En términos generales, el memo analitico elaborado a partir de la red de codigos confirma
dos rutas diferenciadas. Por un lado, el impacto positivo del AACUE se asocia con la
presencia de certeza juridica (C1), integracion vertical (D1) y cumplimiento normativo (D4),
configurando una “ruta virtuosa” donde las reglas claras y la organizaciéon productiva
favorecen la materializacion de los beneficios del acuerdo. Por otro lado, el impacto negativo
o nulo se vincula con deficiencias de coordinacion institucional (C3), limitaciones en
trazabilidad (B2) e infraestructura logistica (B3), es decir, una “ruta de resistencia” que

obstaculiza la transmision efectiva de los beneficios del acuerdo hacia el comercio real.

B. Costos de comerciar / Resistencia (no arancelarios)

El andlisis cualitativo revela que, mas alld de los beneficios arancelarios que ofrece el
AACUE, persisten multiples fricciones no arancelarias que limitan el aprovechamiento pleno
del acuerdo, especialmente para las MIPYMES vy los pequefios productores. Los testimonios
seflalan que los requisitos sanitarios, fitosanitarios y técnicos (SPS/TBT), junto con las
exigencias de trazabilidad, constituyen obstdculos recurrentes para la insercion de estas
empresas en el mercado europeo (Entrevistado 4, 2025). En la estructura de codificacion,
estos elementos se agrupan en torno a los nodos B1-B2, los cuales co-ocurren con las
categorias organizacion empresarial (D3) y cumplimiento normativo (D4), configurando un
cluster analitico que puede definirse como un “cuello de botella micro-institucional”. Este
cluster representa la tension entre la complejidad regulatoria de los mercados europeos y las
capacidades limitadas de adaptacion y verificacion que caracterizan a gran parte del tejido

productivo centroamericano.
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En segundo lugar, la categoria B3 (infraestructura tecnoldgica y logistica) emerge como un
componente transversal que condiciona la competitividad regional. Las deficiencias en
equipamiento, conectividad, transporte y certificacion reducen la capacidad de las empresas
para cumplir con los estandares técnicos exigidos, afectando la calidad, los tiempos de
entrega y la capacidad de trazabilidad de los productos exportados. Estas falencias se
vinculan con el concepto de resistencia multilateral (B5) del modelo gravitacional,
reforzando la interpretacion de que los costos generalizados de comercio, en términos de
infraestructura, informacion y capacidad institucional, actian como una barrera sistémica que
neutraliza, en parte, los beneficios del acuerdo. La co-ocurrencia de B3 y B5 sugiere que la
falta de modernizacion logistica no solo eleva los costos de transaccion, sino que también

amplifica la distancia econdmica efectiva entre los paises de la region y el mercado europeo.

Un hallazgo emergente particularmente relevante es el Pacto Verde Europeo (B4),
identificado como un nodo critico en las entrevistas mas recientes (Entrevistado 7, 2025).
Este nuevo marco regulatorio fue descrito como una fuente de “presion regulatoria
creciente”, en tanto introduce requisitos ambientales, de sostenibilidad y de huella de carbono
que se suman a las ya complejas normas SPS/TBT. En la red de co-ocurrencias, el Pacto
Verde se asocia con B1-B3 y con E3 (didlogo politico ante nuevas reglas), delineando una
ruta de exigencias acumulativas que tiende a incrementar la densidad regulatoria y, en
consecuencia, el riesgo de exclusion de MIPYMES si no se implementan mecanismos de
asistencia técnica adecuados. Esta presion regulatoria, aunque alineada con objetivos
ambientales legitimos, puede generar un efecto paradojico: promover sostenibilidad a costa
de reducir la inclusion de productores de menor escala si no se acompaiia de politicas de

transicion y cooperacion técnica.

Desde la perspectiva teorica, estos hallazgos dialogan directamente con la nocién de
resistencia multilateral al comercio planteada por Anderson y Van Wincoop (2003) y con la
literatura sobre fricciones invisibles en el comercio internacional (Head, 2004; Baldwin et
al., 2006). Cuando estas fricciones no arancelarias aumentan, ya sea por mayores exigencias
técnicas, deficiencias logisticas o regulaciones ambientales mds estrictas, el impacto
marginal de las preferencias arancelarias se diluye, lo que explica por qué, a pesar de las

reducciones arancelarias, los flujos comerciales no siempre se expanden al ritmo esperado.
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En sintesis, los costos de comerciar en Centroamérica no son Unicamente financieros o
aduaneros, sino también institucionales, tecnoldgicos y ambientales, conformando una
resistencia estructural que debe ser atendida con estrategias coordinadas de politica publica

y cooperacion internacional.

C. Gobernanza e institucionalidad

El andlisis de la dimension institucional evidencia que el AACUE no solo constituye un
acuerdo comercial, sino también un marco de gobernanza que institucionaliza el didlogo
politico y econémico entre Centroamérica y la Unidon Europea. Las entrevistas resaltan que
la existencia de la Comisiéon Administradora y otros mecanismos formales de seguimiento
han contribuido a dotar de certeza juridica y estabilidad normativa a la relacion birregional
(Entrevistados 1 y 6). En el proceso de codificacion, estos elementos fueron clasificados en
las categorias C1-C2 (certeza y mecanismos), las cuales co-ocurren con el impacto positivo
del acuerdo (A1). Esto sugiere que los paises donde se aprovechan de manera mas activa los
canales institucionales previstos por el AACUE —como el didlogo técnico, los comités
conjuntos o los foros de cooperacion— tienden a registrar resultados mas favorables en sus
exportaciones y una mejor articulacion publico-privada. Dicho de otro modo, la gobernanza

efectiva actiia como un multiplicador del impacto econdmico del acuerdo.

Sin embargo, también se identifican importantes fallas de coordinacion institucional tanto a
nivel nacional como regional. Los testimonios de los entrevistados (8 y 9) apuntan a una
limitada interaccion entre los sectores publico, privado y de la sociedad civil, asi como a una
subutilizacion de los foros birregionales previstos en el acuerdo. Estas debilidades fueron
codificadas bajo las categorias C3-C4 (coordinacion y aprovechamiento parcial) y se asocian
en la red de co-ocurrencias con los impactos negativos o nulos del AACUE (A2 y A3), asi
como con el nodo B4 (Pacto Verde). Este Gltimo vinculo sugiere que, en ausencia de una
gobernanza solida, los paises enfrentan mayores dificultades para responder proactivamente
a las nuevas exigencias regulatorias y ambientales de la Unién Europea, lo que incrementa

su vulnerabilidad ante cambios normativos externos.

El memo institucional derivado de la red de codigos refleja una asimetria clara de

capacidades dentro de la region: alli donde existe coordinacion interinstitucional y un uso
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activo de los mecanismos del acuerdo, el AACUE “tracciona”, generando beneficios
econdmicos tangibles. Por el contrario, en los contextos donde predominan la fragmentacion
institucional, la falta de liderazgo o la escasa articulacioén con el sector privado, domina la
resistencia estructural, entendida como la incapacidad de traducir el marco normativo en
resultados concretos de comercio e inversion. En sintesis, la gobernanza emerge como un
determinante transversal del aprovechamiento del acuerdo: sin mecanismos operativos,
liderazgo institucional y cooperacion regional efectiva, las preferencias arancelarias y el

acceso al mercado europeo pierden gran parte de su potencial transformador.

D. Capacidades productivas y organizacion

La dimensién productiva emerge como un componente decisivo para explicar los patrones
diferenciales de aprovechamiento del AACUE entre los paises centroamericanos. El andlisis
de las entrevistas evidencia que la integracion vertical (D1), entendida como la articulacion
entre productores, procesadores y exportadores, constituye una condicion necesaria para
garantizar trazabilidad y cumplimiento normativo. Tal como subraya un entrevistado, “la
trazabilidad so6lo es viable con esquemas de encadenamiento productor—exportador”
(Entrevistado 4), lo cual permite superar las barreras técnicas y sanitarias (B2) que suelen
limitar el acceso de las MIPYMES al mercado europeo. En la red de co-ocurrencias, este
nodo se conecta consistentemente con cumplimiento normativo (D4), reforzando la idea de
que la estructura organizativa de las cadenas productivas determina en gran medida la

capacidad de cumplir con las exigencias regulatorias de la Union Europea.

Por otra parte, la categoria D2 (bajo valor agregado) se manifiesta como una de las
principales restricciones estructurales del comercio centroamericano. La persistencia de un
perfil exportador primario reduce la posibilidad de escalar hacia segmentos de mayor
rentabilidad y diversificacion, situacion que co-ocurre con los nodos B1-B3 (SPS/TBT e
infraestructura) y A4 (asimetrias intrarregionales). En términos analiticos, esto implica que
las economias con estructuras productivas menos diversificadas y dependientes de bienes
primarios experimentan mayores costos de cumplimiento y menores retornos del acuerdo,

reproduciendo brechas histdricas de especializacion dentro de la region.
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El andlisis también identifica a las MIPYMES (D3) como un nudo de vulnerabilidad
transversal. Estas empresas, que representan la mayoria del tejido productivo regional,
enfrentan mayores dificultades para adaptarse a los requisitos europeos, tanto por
limitaciones financieras como por falta de capacidades técnicas. En la red de codificacion,
D3 se asocia negativamente con el impacto positivo del AACUE (A1) y positivamente con
las categorias B1-B4, lo que refleja que los mayores obstaculos para las pequeiias firmas
provienen precisamente de las fricciones no arancelarias, la trazabilidad y las nuevas
exigencias ambientales del Pacto Verde. Este patron refuerza la necesidad de politicas
especificas de asistencia técnica y financiamiento para que las MIPYMES puedan integrarse

de manera sostenible a las cadenas de exportacion.

Finalmente, la categoria D4 (diversificacion y cumplimiento) concentra los casos de éxito
del acuerdo, observables principalmente en Costa Rica y Honduras, donde la combinacioén
de una oferta exportable diversificada, el cumplimiento de estandares internacionales y la
articulacion con el sector privado ha permitido capitalizar de forma mas efectiva las
preferencias del AACUE. La triangulacion con los resultados cuantitativos confirma esta
lectura: los paises con mayor alineacion entre oferta y demanda, organizacion sectorial y
capacidad institucional son precisamente aquellos que registran los coeficientes PPML mas
altos. En conjunto, estos hallazgos subrayan que la estructura productiva, la integracion
vertical y la diversificacion no sélo explican el grado de aprovechamiento del acuerdo, sino

que constituyen el nucleo de su sostenibilidad a largo plazo.

E. Recomendaciones

El componente de recomendaciones sintetiza los principales hallazgos del analisis y los
traduce en propuestas de politica econdmica concretas y operativas, orientadas a mejorar el
aprovechamiento del AACUE desde una perspectiva regional y sostenible. Estas propuestas
se estructuran en tres ejes estratégicos, E1, E2 y E3, que articulan la dimension productiva,

institucional y regulatoria del comercio birregional.

En primer lugar, la E1 (estrategia regional integral) plantea la necesidad de una politica
industrial ligera, enfocada en potenciar las ventajas comparativas dinamicas de

Centroamérica mediante la articulacion productiva, la mejora logistica y la diplomacia
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regulatoria. Este enfoque busca que los paises de la region coordinen acciones conjuntas para
fortalecer sus cadenas de valor, reducir los costos logisticos y enfrentar de manera
cohesionada los desafios técnicos y ambientales impuestos por la Union Europea. La politica
industrial ligera se concibe no como una sustitucion del mercado, sino como un instrumento
de facilitacion que estimule la innovacion, la cooperacion empresarial y la adopcion de

estandares de calidad.

En segundo lugar, la E2 (asistencia técnica) responde directamente a los cuellos de botella
identificados en las categorias B1-B3 y D3. Esta recomendacion enfatiza el desarrollo de
programas de certificacion, trazabilidad digital y sostenibilidad, dirigidos especialmente a las
MIPYMES y a los encadenamientos productivos. La ldgica de intervencién se basa en
superar los costos fijos de entrada que impiden a estas empresas cumplir con los estdndares
SPS/TBT europeos y acceder a mercados de mayor valor agregado. Ademas, la asistencia
técnica deberia combinar financiamiento, capacitaciéon y acompafiamiento institucional,
garantizando que los procesos de certificacion y cumplimiento no se conviertan en barreras

excluyentes, sino en herramientas de inclusion productiva y competitividad exportadora.

Finalmente, la E3 (didlogo proactivo por el Pacto Verde) destaca la importancia de anticipar
y gestionar los nuevos desafios regulatorios ambientales provenientes de la Unién Europea.
Se propone un uso intensivo de la Comision Administradora del AACUE como plataforma
de negociacion técnica y politica para facilitar transiciones graduales, reconocimiento mutuo
de estandares y cooperacion en sostenibilidad. Esta linea de accidon pretende evitar que las
nuevas regulaciones del Pacto Verde se traduzcan en restricciones comerciales unilaterales,
promoviendo en cambio una agenda de cooperacion birregional basada en la convergencia

normativa y el intercambio tecnologico.

En conjunto, estas tres recomendaciones delinean una hoja de ruta para transformar el
AACUE en un instrumento no solo de liberalizacion comercial, sino también de desarrollo
productivo, inclusion empresarial y sostenibilidad ambiental. La clave radica en fortalecer
simultaneamente las capacidades institucionales, productivas y tecnolédgicas, asegurando que
el comercio con la Unidén Europea contribuya a una integracion mas equitativa y resiliente

de Centroamérica en la economia global.
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3) Relaciones y co-ocurrencias clave

El aprovechamiento del AACUE sigue tres patrones principales. En primer lugar, el uso
exitoso del acuerdo se asocia con la presencia de certeza juridica, integracion vertical y
cumplimiento normativo, elementos que en conjunto conforman una ruta virtuosa: donde
existen reglas claras, organizacion productiva y adopcion de estandares, el acuerdo genera

resultados positivos y sostenibles.

En segundo lugar, cuando el impacto del AACUE es nulo o negativo, predominan factores
estructurales y regulatorios adversos. Las deficiencias de coordinacion institucional, los
obstaculos no arancelarios, como las normas SPS/TBT, las exigencias ambientales del Pacto
Verde y las limitaciones de las MIPYMES crean un entorno de alta friccion que impide

aprovechar las preferencias comerciales, limitando los beneficios esperados del acuerdo.

Por ultimo, las asimetrias intrarregionales muestran que la persistencia de estructuras
productivas primarias y la insuficiente infraestructura logistica generan diferencias duraderas
en la capacidad exportadora de los paises. Asi, aunque el AACUE provee un marco comun,
los resultados varian segun la “resistencia efectiva” de cada economia: a menor resistencia
institucional, tecnologica y organizativa, mayor es la probabilidad de obtener impactos

positivos y estadisticamente significativos en el comercio con la Unién Europea.
4) Proposiciones analiticas

1. P1 (Condicién necesaria): La certeza juridica del AACUE es condicion necesaria
pero no suficiente; su conversion en mayor comercio exige integracion vertical y
cumplimiento (D1-D4).

2. P2 (Efecto umbral): La densidad regulatoria (SPS/TBT y Pacto Verde) tiene efectos
no lineales: bajo cierto umbral de capacidades, las preferencias arancelarias no se
traducen en mayores flujos.

3. P3 (Heterogeneidad): Las asimetrias estructurales explican la variacién pais-pais de
los coeficientes PPML; politicas “una talla para todos” tenderan a fallar.

4. P4 (Gobernanza estratégica): El uso proactivo de la Comision Administradora y foros

del acuerdo puede reducir resistencia (soft law, cooperacion técnica, equivalencias).
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5) Sintesis de triangulacion con el marco tedrico

Los testimonios codificados confirman y matizan el modelo gravitacional: la distancia
“ampliada” (remoteness regulatoria y tecnologica) pesa tanto como la distancia fisica; la
resistencia multilateral se expresa hoy en estandares SPS/TBT y ambientales. La evidencia
cualitativa explica por qué Honduras, Costa Rica y Nicaragua materializan efectos positivos
(menor resistencia efectiva en cadenas/sectores especificos) y por qué El Salvador registra
un efecto negativo (déficits de coordinacion y estandares), mientras Panaméd permanece

neutral (especializacion en servicios y reexportacion).

6) Implicaciones de politica

A partir del analisis cuantitativo y cualitativo, se identifican cuatro lineas estratégicas de
politica econdmica que buscan reducir las fricciones estructurales y regulatorias detectadas,
y con ello, maximizar el aprovechamiento del AACUE por parte de los paises

centroamericanos.

La primera implicacion de politica consiste en el desarrollo de programas regionales de
trazabilidad y certificacion digital interoperable, orientados principalmente a MIPYMES y
encadenamientos productivos. Este tipo de programas permitiria superar los costos fijos de
entrada vinculados a las normas SPS/TBT, garantizando la transparencia y el cumplimiento
normativo exigido por la Unién Europea. Su implementacion fortaleceria la confianza en los
productos centroamericanos, elevaria el valor exportado certificado y facilitaria la

integracion de pequefios productores a cadenas de valor con alto potencial de crecimiento.

La segunda politica propone una estrategia de diplomacia regulatoria frente al Pacto Verde
europeo, utilizando de forma activa la Comision Administradora del AACUE como foro
técnico y politico. Esto permitiria negociar calendarios de transicion, mecanismos de
reconocimiento mutuo y asistencia técnica para la adecuacion a los nuevos estandares
ambientales. Con ello, se busca evitar que las regulaciones verdes actiien como barreras no
arancelarias y, en cambio, se conviertan en una oportunidad para posicionar productos

sostenibles y ambientalmente responsables provenientes de la region.
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La tercera linea de accion enfatiza la necesidad de promover la integracion productiva
vertical por rubros con potencial exportador hacia la UE, fomentando la creacion de clusteres
sectoriales que agreguen valor local y eleven la competitividad regional. Esta politica implica
fortalecer la articulacion entre productores, transformadores y exportadores, asi como
incentivar la inversiéon en innovacion, certificacion y calidad, de modo que el comercio

exterior se apoye en cadenas solidas y sostenibles.

Finalmente, la cuarta politica propone el establecimiento de mecanismos de coordinacion
regional permanentes entre el sector publico, privado y la sociedad civil. Estos espacios
permitirian monitorear el aprovechamiento del AACUE mediante métricas por pais y por
cadena productiva, garantizando una gobernanza efectiva y transparente. La cooperacion
interinstitucional se plantea como el eje transversal para consolidar una insercion

internacional equitativa, eficiente y resiliente de Centroamérica en el mercado europeo.

5.1 Conclusion del capitulo

El andlisis muestra que el aprovechamiento diferencial del AACUE es el resultado de la
interaccion entre: (i) los incentivos del acuerdo (certeza y preferencias), (ii) la resistencia no
arancelaria (SPS/TBT, Pacto Verde, infraestructura), y (iii) las capacidades organizativas
(integracion vertical, cumplimiento y coordinacioén). Alli donde esa triada se alinea, los
coeficientes PPML son positivos y significativos; donde no, el beneficio es nulo o negativo.
Esta lectura cualitativa profundiza y hace explicable la evidencia cuantitativa, ofreciendo una
hoja de ruta para politicas focalizadas que reduzcan resistencia y eleven el aprovechamiento

real del acuerdo.
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CAPITULO VI. RECOMENDACIONES DE POLITICA COMERCIAL
PARA UNA INSERCION INTERNACIONAL EQUITATIVA Y
SOSTENIBLE DE CENTROAMERICA

6.1 Introduccion

El presente capitulo tiene como proposito traducir los hallazgos empiricos y cualitativos de
la investigacion en un conjunto coherente de recomendaciones de politica econdmica,
orientadas a fortalecer el aprovechamiento del Acuerdo de Asociacidon entre Centroamérica
y la Uniéon Europea (AACUE). A partir de la triangulacion entre el modelo gravitacional
particularmente las estimaciones robustas mediante PPML, las estadisticas descriptivas y las
entrevistas a actores clave del &mbito publico, privado y académico, se disefia un paquete de
politicas con enfoque multinivel (micro, meso y macro). Este marco de acciéon propone
intervenciones articuladas y secuenciales que abordan los distintos planos de la “resistencia
al comercio” identificada en el analisis: los costos de cumplimiento a nivel empresarial, las
fallas de coordinacion sectorial e institucional, y las ineficiencias logisticas y regulatorias de
caracter sistémico. Bajo principios de eficiencia, equidad, sostenibilidad y viabilidad
institucional, el capitulo plantea un conjunto de instrumentos concretos, fondos de
certificacion, programas de trazabilidad digital, encadenamientos productivos, ventanillas
unicas SPS y diplomacia regulatoria frente al Pacto Verde, destinados a convertir las
preferencias del AACUE en capacidades reales de insercion internacional para los paises
centroamericanos.

El Cuadro 6.1 muestra el portafolio propuesto que exhibe coherencia micro-meso-macro. En
el nivel micro, M1-M3 corrigen fallas de mercado que el PPML y las entrevistas evidencian:
costos hundidos de certificacion (M1), asimetrias de informacion/verificacion mediante
trazabilidad digital (M2) y racionamiento de crédito para inversiones de cumplimiento (M3).
En términos de economia del comercio, estas medidas reducen el costo fijo de entrada (F) y
el costo variable tipo “iceberg” (1) asociado a SPS/TBT y al Pacto Verde, elevando los
margenes extensivo e intensivo especialmente en paises con efecto bajo/negativo del
AACUE (p. ¢j., SLV, PAN). Los outputs esperados son aumentos en % de firmas

certificadas, lotes trazables y monto de inversion movilizada, y descensos en rechazos SPS,
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todos medibles y consistentes con la literatura sobre transmision de preferencias arancelarias

bajo fricciones no arancelarias.

Cuadro 6.1
Paquete de instrumentos de politica economica para el aprovechamiento del AACUE:
disefio, nivel de intervencion y anclaje empirico

Seccion Recomendacion  Descripcion Nivel Relacion con
breve (micro/meso/macro) evidencia
(PPML/entrevistas)
6.5 Paquete M1. Fondo de Matching grants micro Paises con efecto
de Certificaciones ~ 50-70% para bajo/negativo o
instrumentos UE auditorias y brechas de
certificaciones cumplimiento;
exigidas por UE. entrevistas sobre
costos hundidos.
6.5 Paquete M2. Programa de App/QR por lote micro Rechazos SPS y
de Trazabilidad e trazabilidad
instrumentos Digital interoperabilidad insuficiente;
con aduanas; evidencia cualitativa
capacitacion y sobre MIPYMES.
soporte.
6.5 Paquete M3. Garantiasy  Garantia parcial micro Racionamiento de
de crédito + linea de crédito; necesidad de
instrumentos SPS/ambiental inversion para adecuacion a Pacto
infraestructura Verde.
de
cumplimiento.
6.5 Paquete  SI. Convocatorias ~ meso Fallas de
de Encadenamientos por cadena, coordinacion (hold-
instrumentos con ancla contratos tipo y up) y cumplimiento
exportadora protocolos heterogéneo por
comunes. eslabon.
6.5 Paquete  S2. Centro de Inteligencia meso Externalidades de
de Cumplimiento regulatoria, informacion;
instrumentos Regulatorio UE  helpdesk, guias preparacion ante
sectoriales, Pacto Verde.
capacitacion.
6.5 Paquete  S3. Observatorio Tablero piblico meso Falta de métricas
de de con KPIs pais— para asignar recursos
instrumentos Aprovechamiento sector—territorio; y evaluar politica.
del AACUE base para
cooperacion.
6.5 Paquete G1. Ventanilla ~ Armonizaciébn  macro Altos tiempos/costos
de Unica SPS documental, logisticos;
instrumentos Regional firma digital y
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6.5 Paquete G2. Mandato

reconocimiento
gradual.

Hojas de ruta de macro

duplicidades
regulatorias.

Riesgo de shock

de proactivo en transicion y regulatorio
instrumentos Comision esquemas de ambiental; necesidad
Administradora  equivalencia. de negociacion
(Pacto Verde) técnica.
6.5 Paquete G3. Agendade  Corredores macro Remoteness/logistica;
de facilitacion priorizados, mejora de desempefio
instrumentos logistica y ventanillas de corredores.
digitalizacion 100% digitales y
gestion de riesgo
aduanero.

Fuente: Elaboracion propia.

En el nivel meso (S1-S3) se abordan fallas de coordinacion y externalidades de informacion:
encadenamientos con anclas internalizan estdndares a lo largo de la cadena; un Centro de
Cumplimiento provee inteligencia regulatoria y tiempos de respuesta; y un Observatorio
habilita asignacion basada en evidencia. El nivel macro (G1-G3) actua sobre la resistencia
multilateral del modelo gravitacional (Anderson-van Wincoop): Ventanilla Unica SPS y
digitalizacion logistica reducen tiempos y costos sistémicos, mientras el mandato proactivo
en la Comision Administradora busca equivalencias y hojas de ruta frente al shock
regulatorio ambiental. La complementariedad y secuencia (micro como condicion necesaria;
meso para escalar; macro para abatir costos sistémicos) hacen plausible convertir las
preferencias del AACUE en ganancias efectivas de comercio, con KPIs verificables
(clearance, digitalizacion, valor exportado certificado) y gestion de riesgos (captura,

interoperabilidad, subutilizacion) explicitamente prevista.

6.2 Nivel micro: fortalecimiento de capacidades empresariales y reduccion de costos de
cumplimiento
El nivel micro constituye la base del paquete de politica comercial propuesto, al centrarse en

los agentes directamente responsables de la producciéon y exportacion. Los hallazgos
empiricos y cualitativos revelan que las MIPYMES enfrentan barreras de entrada
estructurales, como los altos costos de certificacion, la falta de financiamiento y la limitada

adopcidn tecnoldgica, que reducen su capacidad para aprovechar las preferencias del
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AACUE. Este nivel busca, por tanto, eliminar o reducir los costos fijos de entrada (F) que
afectan la participacion de las empresas en el comercio internacional, especialmente en
sectores agroalimentarios y manufactureros donde las exigencias sanitarias, fitosanitarias y
de sostenibilidad (SPS/TBT) son més estrictas.

La primera medida, el Fondo de Certificaciones UE (M1), se plantea como un mecanismo de
cofinanciamiento, tipo matching grants, que cubra entre el 50% y el 70% de los costos
asociados a auditorias, certificaciones y verificaciones requeridas por el mercado europeo.
Este instrumento permitird que empresas, en especial MIPYMES, accedan a los sellos de
calidad y sostenibilidad que condicionan el ingreso y permanencia en la Unién Europea. El
fondo contribuiria ademds a reducir la asimetria de informacidon sobre estandares
internacionales, mejorar la reputacion exportadora y elevar la proporcion de firmas
certificadas. La implementacion se realizaria mediante ventanillas nacionales coordinadas
con una agencia regional de promocion, con criterios publicos de elegibilidad y mecanismos
de auditoria externa para evitar la captura de rentas.

La segunda medida, el Programa Regional de Trazabilidad Digital (M2), responde a la
necesidad de reforzar la transparencia y verificabilidad del origen de los productos
exportados. Este programa consistiria en el desarrollo de plataformas interoperables, basadas
en codigos QR o blockchain, que registren el historial de cada lote desde el productor hasta
el exportador, permitiendo cumplir con las exigencias de trazabilidad europeas. Ademas de
la infraestructura digital, el programa incluiria componentes de capacitacion, soporte técnico
y asistencia a MIPYMES para garantizar su adopcion efectiva. Con ello, se fortaleceria la
confianza del consumidor europeo y se reducirian los rechazos SPS documentados por la
evidencia empirica, alineando la politica comercial con las metas de sostenibilidad y control
de calidad.

La tercera iniciativa, la Linea de Crédito Verde para Cumplimiento SPS y Ambiental (M3),
busca resolver el problema de racionamiento de crédito que enfrentan las empresas al invertir
en infraestructura de cumplimiento: laboratorios, almacenamiento especializado, equipos de
control y procesos de certificacion. Se propone una linea de crédito con garantias parciales
respaldadas por la banca de desarrollo y cooperaciéon europea, orientada a incentivar

inversiones que eleven los estandares productivos y ambientales. Este instrumento no solo
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facilita la adaptacion al Pacto Verde Europeo, sino que también promueve la modernizacion
productiva y la competitividad regional, creando sinergias con los otros componentes micro.
En conjunto, los tres instrumentos del nivel micro, M1, M2 y M3, conforman un bloque
integral de fortalecimiento empresarial que aborda los principales cuellos de botella
identificados por el modelo gravitacional y las entrevistas: los altos costos de certificacion,
la falta de trazabilidad y las limitaciones financieras. Al reducir simultdneamente las
fricciones de entrada y mejorar el cumplimiento normativo, estas medidas pueden generar un
incremento tangible en el nimero de empresas certificadas, la calidad del comercio y el valor
exportado certificado hacia la Union Europea. En suma, el nivel micro sienta las bases para
que las politicas meso y macro puedan escalar los resultados, garantizando que los beneficios
del AACUE se traduzcan en oportunidades reales y sostenibles para el tejido productivo

centroamericano.

6.3 Nivel meso: coordinacion productiva, inteligencia regulatoria y monitoreo del
aprovechamiento
El nivel meso tiene como objetivo superar las fallas de coordinacion y las asimetrias de

informacion que limitan el aprovechamiento del AACUE en las cadenas de valor
centroamericanas. A diferencia del nivel micro, centrado en las capacidades individuales de
las empresas, este nivel se enfoca en articular esfuerzos entre productores, exportadores,
instituciones publicas y organismos regionales, para fortalecer la gobernanza comercial y
facilitar la adaptacion colectiva a los estdndares europeos. La evidencia cualitativa y los
coeficientes PPML sugieren que los paises con mecanismos institucionales de cooperacion
mas solidos, como Honduras y Costa Rica, logran mejores resultados de insercion, mientras
que aquellos con baja coordinacion publico—privada, como El Salvador, enfrentan obstaculos
persistentes.

La primera medida, denominada Encadenamientos Productivos con Ancla Exportadora (S1),
busca crear vinculos estables y de largo plazo entre empresas lideres exportadoras y
productores locales. Este instrumento fomentaria la transferencia de conocimientos, la
estandarizacion de procesos y la internalizacion de los requisitos SPS/TBT a lo largo de toda
la cadena de suministro. A través de convocatorias sectoriales y contratos tipo, los
encadenamientos permitirian que las MIPYMES participen de manera integrada en la oferta
exportable, elevando su productividad y reduciendo los costos de cumplimiento. Esta

estrategia responde a la logica del modelo gravitacional ampliado: al reducir los costos
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transaccionales dentro de las cadenas, se fortalecen los margenes extensivos e intensivos del
comercio.

La segunda politica, el Centro de Cumplimiento Regulatorio UE (S2), se concibe como una
unidad técnica regional encargada de brindar inteligencia regulatoria, guias sectoriales,
alertas tempranas y capacitacion sobre las normas europeas, incluyendo las derivadas del
Pacto Verde y la agenda ambiental comunitaria. Este centro actuaria como un helpdesk
especializado que reduzca la incertidumbre regulatoria y los tiempos de respuesta de las
empresas ante nuevos requisitos de la UE. Su disefio publico—privado garantiza
sostenibilidad institucional y legitimidad técnica, mientras que su conexion con el nivel micro
refuerza la efectividad de las certificaciones y la trazabilidad digital. En conjunto, S1 y S2
fortalecen las capacidades colectivas necesarias para enfrentar las “fricciones invisibles”
sefialadas por la literatura gravitacional (Head, 2004; Anderson & Van Wincoop, 2003).

La tercera iniciativa, el Observatorio Regional de Aprovechamiento del AACUE (S3), tiene
por finalidad monitorear, sistematizar y transparentar los resultados del acuerdo mediante el
desarrollo de tableros publicos con indicadores por pais, sector y territorio. El observatorio
permitiria evaluar avances en certificaciones, rechazos SPS, tiempos de despacho y
digitalizacion logistica, ofreciendo informacién valiosa para la toma de decisiones y la
asignacion de recursos. Ademds, fortaleceria la rendicion de cuentas y la cooperacion
regional, al permitir que los resultados sean medidos, comparados y utilizados como base
para ajustar los instrumentos de politica. De esta manera, se asegura una gobernanza basada
en evidencia empirica y participacion multi-actoral.

En conjunto, los instrumentos del nivel meso (S1-S3) conforman una infraestructura
institucional intermedia que conecta los esfuerzos empresariales con la accion publica. Al
mejorar la coordinacién vertical, la difusion de informacion y el seguimiento de resultados,
se reduce la resistencia no arancelaria identificada en el modelo gravitacional y se crea un
entorno propicio para el aprovechamiento efectivo del AACUE. Este nivel actiia como puente
funcional entre la accién micro (capacidades individuales) y la accion macro (condiciones
estructurales), garantizando que las politicas comerciales no solo sean reactivas, sino también

preventivas, adaptativas y sostenibles en el tiempo.
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6.4 Nivel macro: facilitacion comercial, gobernanza regional y reduccion de costos
sistémicos
El nivel macro aborda las condiciones estructurales e institucionales que configuran el

entorno del comercio regional, actuando sobre los costos logisticos y regulatorios que
exceden la capacidad de accidon de las empresas individuales o de las cadenas productivas.
En el marco del modelo gravitacional, estas fricciones se interpretan como componentes de
la resistencia multilateral (Anderson & Van Wincoop, 2003), que reduce la eficiencia del
comercio incluso en presencia de acuerdos preferenciales como el AACUE. A diferencia de
los niveles micro y meso, este nivel se orienta a generar reformas sistémicas y coordinadas a
escala regional, que garanticen interoperabilidad, simplificacién administrativa y coherencia
regulatoria, condiciones esenciales para que las preferencias arancelarias se traduzcan en
ventajas competitivas sostenibles.

La primera medida, la Ventanilla Unica SPS Regional (G1), constituye el eje central de este
nivel. Su objetivo es armonizar los procedimientos y documentos sanitarios y fitosanitarios
entre los paises centroamericanos, integrando los sistemas de certificacion y control bajo una
plataforma digital interoperable. Esta ventanilla reduciria los tiempos de despacho, eliminaria
duplicidades regulatorias y permitiria el reconocimiento gradual de certificados entre los
paises miembros, generando un ahorro de costos logisticos significativo. Su implementacion
requiere la coordinacion del SICA, los ministerios sectoriales y las autoridades aduaneras,
junto con la definiciéon de un marco legal comun que respalde la interoperabilidad técnica y
juridica. En términos econdmicos, G1 incide directamente sobre el costo variable tipo iceberg
(1), reduciendo la friccion sistémica que obstaculiza el flujo comercial hacia la Unién
Europea.

La segunda iniciativa, el Mandato Proactivo en la Comision Administradora del AACUE
(G2), busca fortalecer el papel politico-técnico de este 6rgano binacional para enfrentar los
desafios regulatorios emergentes, en especial los derivados del Pacto Verde Europeo.
Mediante la negociacion de hojas de ruta de transicion, mecanismos de equivalencia
regulatoria y esquemas de cooperacion técnica, se pretende asegurar que las nuevas normas
ambientales europeas no se traduzcan en barreras no arancelarias para los exportadores
centroamericanos. Esta medida amplia el alcance del AACUE mas alld del comercio de

bienes, incorporando dimensiones de sostenibilidad, cumplimiento y diplomacia econdmica.
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Su ejecucion requiere una agenda coordinada entre cancillerias, ministerios sectoriales y el
SICA, consolidando una voz regional unificada frente a la Union Europea.

La tercera medida, la Agenda de Facilitacion Logistica y Digitalizacion (G3), aborda los
cuellos de botella fisicos y tecnologicos que afectan la competitividad regional. Esta agenda
prioriza corredores comerciales estratégicos SICA-UE, promueve la digitalizacion total de
los tramites aduaneros y fomenta la adopcion de mecanismos de gestion de riesgo en frontera,
con el fin de agilizar el movimiento de mercancias y reducir los tiempos de clearance.
Ademas, se propone la implementacion de sistemas de trazabilidad interconectados y la
expansion de la infraestructura de conectividad digital, lo que no solo optimiza los procesos,
sino que también refuerza la transparencia y la integridad en la gestion comercial.

En conjunto, las politicas macro (G1-G3) configuran un entorno regional mas integrado,
transparente y eficiente, capaz de disminuir los costos sistémicos que obstaculizan el
comercio centroamericano. Estas medidas generan sinergias con los niveles micro y meso:
la reduccion de los costos logisticos y regulatorios amplifica el impacto de las certificaciones
y la trazabilidad empresarial, mientras que la mejora de la gobernanza y la coordinacion
regional asegura sostenibilidad en el tiempo. En términos del modelo gravitacional, estas
politicas reducen la “resistencia” multilateral que separa a Centroamérica del mercado
europeo, fortaleciendo su insercion internacional bajo principios de eficiencia, equidad y
sostenibilidad.

6.5 Conclusion del capitulo

Los resultados presentados en este capitulo evidencian que el aprovechamiento efectivo del
AACUE requiere un enfoque de politica comercial integral, secuencial y diferenciado,
sustentado en las particularidades estructurales y productivas de cada pais centroamericano.
La propuesta de instrumentos en los niveles micro, meso y macro responde directamente a
las limitaciones detectadas por el modelo gravitacional y por la evidencia cualitativa:
mientras el nivel micro actia sobre los costos fijos de cumplimiento y las barreras de entrada
para las empresas exportadoras, el nivel meso fortalece los mecanismos de coordinacion y
difusién de informacion regulatoria, y el nivel macro reduce los costos sistémicos derivados
de la logistica y la gobernanza regional. En conjunto, estas intervenciones conforman una

arquitectura de politica publica capaz de transformar las preferencias arancelarias del
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AACUE en capacidades comerciales tangibles, con impacto verificable en la certificacion,
trazabilidad y fluidez del comercio birregional.

Asimismo, las recomendaciones disefiadas en este capitulo promueven una insercion
internacional mas equitativa, sostenible y resiliente de Centroamérica, al priorizar la
participacion de MIPYMES, el fortalecimiento de cadenas de valor, la adaptacion al Pacto
Verde europeo y la modernizacion institucional. Su implementacion efectiva, bajo un marco
de gestion por resultados con indicadores SMART, permitiria monitorear avances concretos
en el mediano plazo, reducir la “resistencia” comercial en sentido gravitacional y aumentar
la competitividad regional frente a la Union Europea. En definitiva, este capitulo traduce la
evidencia empirica en una hoja de ruta estratégica de politica econdmica, alineando los
objetivos del AACUE con los principios de eficiencia allocativa, sostenibilidad ambiental y
cohesion productiva, pilares esenciales para una insercion internacional duradera y con

beneficios compartidos en toda la region centroamericana.
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CAPITULO VII. CONCLUSIONES DE LA INVESTIGACION

La principal conclusion de la investigacion es que el Acuerdo de Asociacién entre
Centroamérica y la Union Europea (AACUE) ha tenido un impacto positivo, aunque
heterogéneo, en el comercio bilateral entre ambas regiones en el periodo 2000-2022. A nivel
agregado, el acuerdo ha contribuido a aumentar las exportaciones centroamericanas hacia la
UE, reducir aranceles y consolidar un marco normativo que brinda estabilidad y
previsibilidad al comercio. El café sigue siendo el principal producto exportado por varios
paises, pero se observa una diversificacion moderada hacia bienes agricolas, agroindustriales
y mineros, con una reducciéon en la magnitud de las caidas exportadoras en contextos
adversos. No obstante, persisten desafios estructurales como la concentracion de la canasta
exportadora, el bajo valor agregado y las limitaciones logisticas y regulatorias que
condicionan el aprovechamiento pleno de las preferencias comerciales.

A nivel de pais, los efectos varian segln la estructura productiva y la capacidad para alinear
oferta exportable con demanda europea. Honduras, Costa Rica, Nicaragua y Guatemala
muestran impactos positivos y significativos, mientras que El Salvador registra efectos
negativos y Panama no presenta evidencia estadisticamente significativa, debido a que sus
principales productos ya gozaban de acceso preferencial antes del acuerdo. La evidencia
econométrica, apoyada en el modelo gravitacional y el estimador PPML, confirma la
relevancia de factores econdomicos, culturales y geograficos, asi como de la “resistencia” no
arancelaria (SPS/TBT, costos logisticos, requisitos regulatorios). Las recomendaciones
planteadas, centradas en certificacion, trazabilidad, coordinacion de cadenas y facilitacion
logistica, ofrecen una hoja de ruta para convertir las reglas en capacidades productivas y
comerciales, avanzando hacia una insercion internacional mas equitativa, diversificada y

sostenible para la region.

7.1 Conclusiones sobre la Evolucion del comercio entre Centroamérica y la Union
Europea en el marco del AACUE

A nivel centroamericano, el andlisis descriptivo confirma que el Acuerdo de Asociacion entre
Centroamérica y la Union Europea (AACUE) ha actuado como un catalizador del comercio
birregional, reduciendo de manera sustancial las barreras arancelarias y consolidando el

acceso preferencial para productos estratégicos. Este efecto se refleja en un incremento
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sostenido de las exportaciones hacia la UE y en una menor magnitud de las caidas en periodos
de crisis, lo que sugiere que el marco institucional ha aportado estabilidad y previsibilidad a
los flujos comerciales. Sin embargo, la experiencia acumulada desde la entrada en vigor del
acuerdo muestra que la diversificacion exportadora, aunque presente, ha sido moderada y
todavia insuficiente para reducir la dependencia de unos pocos bienes primarios. Esto guarda
coherencia con conclusiones previas sobre la estructura productiva regional, que sefialan la
persistencia de cuellos de botella en innovacion, certificacion de calidad y encadenamientos
productivos, limitando el salto hacia bienes con mayor valor agregado. En este sentido, las
oportunidades abiertas por el AACUE se amplifican cuando los paises logran integrar sus
ventajas comparativas con politicas industriales y comerciales que promuevan la

sofisticacion de su oferta exportable.

Desde la optica desagregada, los resultados ponen de manifiesto que el impacto real del
acuerdo ha estado condicionado por la estructura productiva, el nivel de diversificacion y la
capacidad institucional de cada pais para responder a las demandas técnicas y sanitarias del
mercado europeo. Honduras ha reforzado su competitividad en café y aceite de palma,
consolidando su posicion en segmentos ya maduros, pero con potencial de valor afiadido si
se impulsa la diferenciacion de origen o la certificaciéon de sostenibilidad. Nicaragua ha
ampliado su canasta exportadora incorporando productos como mani, crustidceos y azucar,
en linea con estrategias identificadas en otros capitulos como clave para disminuir la
concentracion y mejorar la resiliencia ante choques de precios. Panam4, en cambio, sigue
anclado a la exportacion de minerales de cobre, que ya gozaban de libre acceso antes del
acuerdo, lo que resalta el desafio de diversificar y aprovechar plenamente las preferencias
arancelarias en rubros secundarios. Estas dinamicas confirman un patrén comun en la region:
la existencia de oportunidades compartidas bajo el AACUE, pero con resultados divergentes
en funcion del tejido productivo, las capacidades logisticas y la alineacion de las estrategias

nacionales de exportacion con las demandas especificas del mercado europeo.

7.2 Conclusiones sobre los determinantes econdmicos, culturales y geograficos de las
exportaciones centroamericanas hacia la union europea.

El andlisis realizado a partir del modelo gravitacional, complementado con estimaciones OLS

y PPML, confirma que los determinantes clasicos del comercio, tamafio econdémico del socio,
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distancia geografica y costos asociados, junto con factores culturales e historicos, contintian
desempefiando un papel central en la configuracion de los flujos comerciales entre
Centroamérica y la Union Europea. La evidencia respalda que los mercados de mayor tamafio
impulsan la demanda de exportaciones, mientras que la distancia fisica y la ausencia de litoral
imponen restricciones significativas al comercio, en linea con los planteamientos de la nueva
geografia econdmica. Variables como el idioma comun y el vinculo colonial presentan
efectos heterogéneos, lo que coincide con la literatura que subraya que las afinidades
culturales pueden reducir costos de transaccion, pero su impacto depende de la estructura

productiva y de la estrategia de insercion internacional.

En cuanto al Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE), los
resultados muestran una heterogeneidad marcada en su impacto. Honduras, Costa Rica y
Nicaragua han registrado efectos positivos y significativos, lo que evidencia una mejor
capacidad de adaptacion y aprovechamiento de las preferencias arancelarias, mientras que
Guatemala presenta un impacto positivo de menor magnitud. El Salvador, en contraste,
refleja un efecto negativo, asociado a una pérdida relativa de participacion en el mercado
europeo, y Panamd no presenta evidencia estadisticamente significativa de impacto,
posiciondndose como un caso atipico en la region. Este ultimo resultado parece estar
relacionado con la estructura particular de su comercio, mas orientada a servicios,
reexportaciones y a un posicionamiento como hub logistico global, lo que reduce la

dependencia del acuerdo.

El hallazgo de que la variable de remoteness resulta negativa y significativa para Panama
bajo PPML, pero no en OLS, refuerza la relevancia de aplicar métodos robustos que permitan
capturar los efectos reales en presencia de heterogeneidad y potencial heterocedasticidad.
Asimismo, confirma que, incluso para economias con alta conectividad fisica, la lejania
econdmica relativa sigue siendo un factor limitante. A nivel regional, el AACUE ha tenido
un efecto neto positivo, pero su magnitud y significancia dependen de la compatibilidad entre
la oferta exportable y la demanda europea, la infraestructura productiva y logistica, y el

marco institucional de apoyo a las exportaciones.
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En conjunto, estos resultados no solo validan los postulados teodricos del modelo
gravitacional, sino que también evidencian que los beneficios de los acuerdos comerciales
no son automaticos ni homogéneos. Su aprovechamiento requiere politicas complementarias
que fortalezcan la diversificacion, promuevan el valor agregado y aborden las barreras
estructurales internas. De esta forma, el AACUE puede pasar de ser un marco de
oportunidades latentes a un motor efectivo de transformacion productiva y consolidacion de

la presencia centroamericana en el mercado europeo.

7.3 Conclusiones sobre el aprovechamiento del AACUE y patrones diferenciales en el
comercio centroamericano con la union europea

El andlisis confirma que el aprovechamiento del AACUE en Centroamérica no es
homogéneo, sino que responde a una interaccion compleja entre incentivos formales del
acuerdo, barreras no arancelarias y capacidades productivas e institucionales de cada pais.
En los casos donde la certeza juridica se ha acompafiado de integracion vertical,
cumplimiento de estandares y coordinacion publico-privada, como en Honduras, Costa Rica
y, en menor medida, Nicaragua, el impacto comercial ha sido positivo y significativo. Por el
contrario, déficits en estas areas, sumados a costos de cumplimiento y exigencias regulatorias
crecientes como el Pacto Verde, han neutralizado o incluso revertido los beneficios
potenciales, como en El Salvador, mientras que Panamé mantiene un perfil neutral por su
especializacién en servicios y reexportaciones. La evidencia cualitativa y cuantitativa
converge en que las fricciones “invisibles”, SPS/TBT, trazabilidad, infraestructura, pueden
diluir el valor de las preferencias arancelarias, reproduciendo patrones de resistencia

comercial que la teoria gravitacional identifica.

A nivel operativo, las diferencias intrarregionales observadas demandan politicas focalizadas
y no estrategias uniformes. Esto implica disefiar programas de trazabilidad y certificacion
digital adaptados a MIPYMES, fomentar la integracion productiva por cadenas con potencial
en la UE y activar mecanismos permanentes de diplomacia regulatoria para gestionar
transiciones y equivalencias frente a exigencias ambientales europeas. Asimismo, se requiere
un fortalecimiento sostenido de la gobernanza del acuerdo, aprovechando foros como la
Comision Administradora para coordinar respuestas regionales y reducir asimetrias

estructurales. En definitiva, el AACUE puede seguir siendo un pilar del comercio birregional,
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pero su eficacia dependera de la capacidad de Centroamérica para cerrar brechas productivas,
organizativas y regulatorias, transformando el acceso preferencial en un aprovechamiento

real y sostenible.
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8. Recomendaciones de lineas de investigaciones futuras

El presente estudio ofrece una base integral para entender el desempefio del AACUE en el
comercio bilateral entre Centroamérica y la Union Europea. Sin embargo, existen areas de
mejora y lineas de investigacion futuras que permitirian profundizar y ampliar los hallazgos
obtenidos.

Si bien las entrevistas semiestructuradas aportaron insumos clave sobre las limitaciones
estructurales, técnicas e institucionales del acuerdo, futuras investigaciones podrian ampliar
el nimero de entrevistas e incluir una mayor diversidad de actores por pais, tales como
gremios empresariales locales, representantes de MIPYMES, organismos de cooperacion y
autoridades aduaneras. Esta ampliacion permitiria capturar con mayor precision las
particularidades nacionales y sectoriales.

Por otro lado, la tesis se centrd en flujos agregados de exportacion, lo que deja espacio para
futuros estudios sectoriales o territoriales. Analizar el desempefio del AACUE en sectores
estratégicos como agroindustria, tecnologia o manufactura, o su efecto en regiones
subnacionales  exportadoras, permitiria identificar patrones diferenciados de
aprovechamiento y disefiar politicas mas focalizadas. En este sentido, incorporar variables
relacionadas con inversion extranjera directa, infraestructura logistica, gasto publico en
promocion comercial o acceso a financiamiento exportador, podria enriquecer el modelo
gravitacional y explicar mejor las variaciones en el aprovechamiento del acuerdo. Asimismo,
medir la calidad institucional con indicadores especificos permitiria evaluar de forma mas
robusta su papel como facilitador o inhibidor del comercio exterior.

Este documento utilizé una delimitacion temporal entre el afio 2000 y 2022, pero dado que
el entorno comercial global ha evolucionado rapidamente, una actualizacion de datos podria
capturar los efectos de nuevas politicas europeas (como el Pacto Verde), la reconfiguracion
del comercio internacional posterior a la pandemia, asi como el cambio de politica exterior
de Estados Unidos de América.

Otra idea para ampliar este analisis es contrastar el impacto del AACUE con otros acuerdos
suscritos por los paises centroamericanos, como el CAFTA-DR (que es el acuerdo mas
importante de la region). Esta comparacion permitiria identificar caracteristicas
institucionales y de disefio que favorecen o limitan el desempefio comercial, extrayendo

lecciones ttiles para futuros procesos de negociacion.
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En suma, si bien esta tesis contribuye a una mejor comprension del impacto del AACUE, los
desafios de integracion econdmica, diferenciacion productiva y adaptacion a estandares
internacionales requieren investigaciones continuas, multidimensionales y colaborativas para

sustentar politicas de comercio exterior mds inclusivas y sostenibles.
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Anexos

Anexo [: Sistematizacion de evaluaciones expost de Acuerdos Comerciales.

Tabla 1

Sistematizacion de evaluaciones expost de Acuerdos Comerciales

Autores

Objetivo

Método

Hallazgos

A nivel mundial

Martinez
(2000)

- Evaluar los determinantes de los
flujos comerciales entre 47 paises.
- Determinar el impacto de los
acuerdos preferenciales entre

bloques y areas entre 1980 y 1999.

Modelo
gravedad

de

Se encontr6 que para algunos periodo y paises los acuerdos
comerciales resultaron tener un impacto no significativo
para los flujos comerciales, no obstante, para otras
variables dicotomicas propias de los modelos de gravedad
se obtuvieron los signos y magnitudes esperadas de

acuerdo a la evidencia empirica.

Anderson, et

al. (2003)

- Determinar los factores que

estimulan el comercio internacional

Modelo
gravedad

de

Anderson et al encontraron que los flujos de comercio
bilaterales estan determinados por los costos relativos del
comercio y no solo absolutos. Asimismo, encontraron
evidencia empirica de la reduccion en el comercio cuando
existen fronteras entre paises, asi como la magnitud de esta
reduccion que demostrd la sobreestimacion de este efecto

en investigaciones anteriores.

Cardamone

(2007)

- Examinar documentos que evaltan
el impacto de los acuerdos

comerciales en el comercio bilateral

Revision

literatura

de

La principal conclusion es que los Acuerdos Comerciales
fomentan el comercio y que existen problemas al momento
de estimar modelos gravitacionales, tales como:
- La variable ficticia que se utiliza para representar los
acuerdos  comerciales  captura  otros  efectos.
- Los resultados no son concluyentes, son heterogéneos en
cuanto a magnitud y sentido entre paises y periodos de
estudios.

- Tienen problemas econométricos de estimacion lo que

ocasiona que los parametros sean sesgados.

Santos, et al.,

(2006)

- Determinar las causas de la
heterogeneidad entre los resultados

de los modelos gravitacionales

Revision
literatura
modelos

gravedad

de

de

Los autores demostraron que uno de los principales
problemas en las estimaciones de los modelos de gravedad
es la existencia de heterocedasticidad, por tanto, los

parametros seran sesgados, asi que proponen el uso de
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Pseudo Méxima Verosimilitud de Poisson (PPML) para

estimar modelos de gravedad.

Revision  de
literatura, Ambos trabajos se realizaron por investigadores dentro de
Bacchetta et modelos  de la Organizacion Mundial de Comercio (OMC), en los
al.,, (2012) y - Elaborar una guia de evaluacion gravedad, cuales se reconoce el poder de los modelos de gravedad
Yotov et al., practica de politica comercial modelos  de para describir el flujo comercial bilateral y birregional y se
(2016) equilibrio recomienda el uso de PPML propuesta por Santos et al.
general y para obtener estimaciones robustas.
parcial
A nivel latinoamericano
Trejos propuso indicadores de comercio para el andlisis
) del impacto del comercio internacional como:
- Proponer instrumentos para la L . )
. ) . Participacion de productos de alta y baja tecnologia,
) evaluacion del impacto de acuerdos Revision  de L ) ) o .
Trejos (2009) i i . i participacion en el comercio mundial, diversificaciéon o
comerciales  internaciones para literatura ) ) ) ]
) . . concentracion de exportaciones e importaciones, etc.,
paises pequefios de América Latina. o
asimismo, propuso el uso de modelos de gravedad, de
equilibrio parcial y equilibrio general computable.
Lopez et al. encontraron que los efectos de los TLC en
Chile son significativos al contrario que en México, lo cual
- Determinar si los acuerdos se debe a la longevidad de los mismos en Chile, en esta
Lopez, et al. ) ~ Modelos de o )
comerciales afectan al comercio linea, destacan que el papel del comercio internacional no
(2008) ) ) ] ) gravedad B
internacional de México y Chile deberia ser preponderante en comparacién a problemas
mas transversales como son la redistribucion del ingreso y
disminucion de los niveles de pobreza.
Se evidencio6 que los efectos de los TLC no tienen efectos
) ) ) duraderos, ni destacables sobre el PIB pero si sobre las
- Medir el impacto comercial y el ) ) o
) ) Modelo  de exportaciones, en especial en manufactura livianas, asi
bienestar ~ econdomico de la o ) ) o
Durdn et al o ~ Equilibrio como un alza en las importaciones, asimismo, los
suscripcion de un acuerdo comercial ) )
(2007) ] ) General investigadores encontraron que el efecto neto de la
entre Colombia, Ecuador y Peru con o ) i
Computable  suscripcion de un TLC sobre el bienestar es negativo pero

los Estados Unidos.

heterogéneo entre sectores, asi que podria darse una

transferencia entre ganadores y perdedores.

A nivel centroamericano
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Vazquez implement6 modelos a nivel regional y por pais,
los cuales mostraron resultados heterogéneos entre si,

ademas que los resultados por pais exhiben signos que no

Vazquez - Determinar los factores que Modelo de corresponden con teoria (a excepcion de Costa Rica), por
(2011) estimulan el comercio internacional  gravedad ejemplo, para algunos paises la distancia entre el pais
destino de las exportaciones resulta tener una relacion
positiva con respecto a las exportaciones, es decir, a mayor
distancia mas comercio.
] Los autores concluyeron que el DR-CAFTA ha
- Estudiar el efecto del DR-CAFTA L ) )
) o ) contribuido a aumentar el bienestar y los niveles de
Rojas, et al, en el comercio internacional y Modelo de ) ) ]
) o comercio de la mayoria de sus miembros, aunque también
(2023) bienestar  econdmico de los gravedad i )
) B se encontraron evidencia de efectos adversos en Costa
habitantes de la region SICA . ) o
Rica y Republica Dominicana.
- Determinar los factores que Bone et al. estimaron varios modelos de gravedad con
estimulan el comercio internacional especificaciones y métodos distintos, siendo algunos de
de Nicaragua, asi como los impactos esos métodos Minimos Cuadrados Ordinarios, Tobit,
Bone, et al, en términos de crecimientos de Modelo de PPML, a través de los cuales concluyeron que existe
(2014) exportaciones, creacion o desviacion gravedad evidencia robusta acuerda del aumento en el crecimiento

de comercio de la suscripcion del

DR-CAFTA 'y otros acuerdos

comerciales.

de las exportaciones como resultado de la entrada en vigor

de acuerdos comerciales, asimismo encontraron

potenciales socios comerciales para Nicaragua.

Fuente: Elaboracion propia.
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Anexo II: Operacionalizacion de variables

Tabla 2

Descripcion de las variables °

Variables Descripcion Unidades Signos a priori Fuente
B . . ' ) Millones de ddlares Variable
T Exportaciones del pais de origen hacia el pais de destino . . SIECA
americanos dependiente
dist Distancia Kilometros - CEPII
) ) Millones de dolares .
gdp o Producto Interno Bruto Nominal del pais de origen + Banco Mundial
americanos
. ] Millones de ddlares .
gdp d Producto Interno Bruto Nominal del pais de destino + Banco Mundial
americanos
comcol Toma el valor de 1 si los paises comparten nexo colonial Variable dicotoma + CEPII
comlang_off Toma el valor de 1 si ambos paises comparten lenguaje Variable dicotoma + CEPII
AACUE Toma el valor de 1 si ambos paises son parte del AACUE Variable dicotoma + Elaboracion propia

> Todas las variables utilizadas en el modelo tienen periodicidad anual.
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DRCAFTA

cont

landl

rem_o

Toma el valor de 1 si ambos paises son parte del DRCAFTA Variable dicotoma

Toma el valor de 1 si los paises comparten frontera Variable dicotoma

Toma el valor de 1 si el pais de destino no tiene litoral Variable dicotoma

Ratio de 1 entre la division de la sumatoria del PIB nominal
del pais de origen sobre la distancia entre el pais de origen y Indice

destino

+

+

Elaboracion propia

CEPII

CEPII

Elaboracion propia

Fuente: Elaboracion propia.
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Anexo I1I: Métodos de estimacion para modelos de gravedad

Cuadro A.III

Métodos de estimacion para modelos de gravedad

Ventajas

Simplicidad.

Pérdida de informacion debido a los

flujos comerciales nulos.

Coeficientes sesgados.

Simplicidad
Se encarga del problema del flujo

comercial nulo.

Falta fundamento teorico.

Mismo conjunto de variables que se
utilizan para determinar si una
observacion sera eliminada y el valor de

la variable dependiente.

Simplicidad.
Controla la  heterogeneidad  no

observada.

Pérdida de informacion.

Eliminacién de los flujos comerciales
nulos, sesgo en la seleccion de la

muestra.

Método

Minimos Cuadrados
Ordinarios (MCO)

Tobit

Efectos fijos

Modelo Heckman

No tiene problemas de

multicolinealidad.

Provee una explicacion para los flujos

comerciales nulos.

Diferente conjunto de variables y
coeficientes para determinar la
probabilidad de censura y el valor de la

variable dependiente.

Es dificil encontrar una restriccion de

identificacion.

Es necesario excluir variables.

Poisson Pseudo Maximum

Likelihood (PPML)

Enfrenta el problema de los flujos

comerciales nulos.

Estimadores insesgados en presencia de

heterocedasticidad.

Todas las observaciones tienen la

misma ponderacion.

La media es siempre positiva.

Puede presentar un sesgo de variable
dependiente limitada cuando una parte

significativa es censurada.

Minimos Cuadrados No
Lineales (MCNL)

Enfrenta el problema de los flujos

comerciales nulos.

Asigna una mayor ponderaciéon a las

observaciones con una mayor varianza.
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No es robusto en presencia de

heterocedasticidad.

Sesgo en la seleccion de la muestra.

Minimos Cuadrados .
e Enfrenta el problema de los flujos .
Generalizados ~ Factibles )
comerciales nulos.

La matriz de varianza y covarianza debe

estimarse de primero.

(MCGF)
e Enfrenta el problema de los flujos
Gamma Pseudo Maximum . ® Menor peso a las observaciones con una
comerciales nulos.
Likelihood (GPML) gran media condicional.

Fuente: Elaboracion propia con base en Gémez-Herrera (2013), Bacchetta et al. (2012) y Yotov et al. (2016)

Anexo IV: Pruebas estadisticas y diagnosticos del modelo PPML

Cuadro A.IV

Pruebas estadisticas y diagnodsticos del modelo PPML

Prueba Qué evalua Resultado Interpretacion
Errores estandar robustos ~ Presencia de Errores robustos Garantiza inferencia valida aun
(HC1) heterocedasticidad en los aplicados con heterocedasticidad

datos

Sobre-dispersion (¢ = > Relacioén entre varianza y ¢=3.21 Existe heterocedasticidad
Pearson / g.l.) media condicional (esperada en datos de comercio)
RESET (PPML) -Razén Correcta especificacion v*=2.47,p=0.29 No se rechaza la hipotesis de
de verosimilitud funcional del modelo correcta especificacion

RESET (PPML) - Wald No linealidades omitidas en  No computable por

robusto el predictor colinealidad
Multicolinealidad (VIF Correlacion lineal entre VIF méx. =4.6
maximo) regresores

No indica mala especificacion
del modelo

No hay multicolinealidad severa
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Anexo V: Entrevistas a expertos

Entrevista para exportadores hacia la Union Europea
Estimado exportador (a)

Mi nombre es Angee Gadea, soy estudiante egresada de la Universidad Nacional de Costa
Rica y me encuentro elaborando mi tesis de maestria titulada “Acuerdo de asociacion
Centroamérica y Union Europea: Evaluacion del efecto en el comercio e Inversion Extranjera
Directa de Centroamérica, para el periodo de 2000 a 2022”.

El objetivo de esta entrevista es obtener una comprension integral de las repercusiones del
Acuerdo de Asociacion entre Centroamérica y la Union Europea (AACUE) en las
operaciones y estrategias de los exportadores centroamericanos, para la sistematizacion de
experiencias personales, desafios enfrentados, y éxitos logrados.

A lo largo de la entrevista, se exploraran temas como: experiencias, desafios y logros de
actores involucrados en el comercio con la Unién Europea. La informacion se usara con fines
académicos y no tendra otros usos mas alld de eso. Sus respuestas seran anonimizadas.

El tiempo aproximado es de 30 minutos, con el cierre de la investigacion se le compartira los
resultados obtenidos.

Lugar y Fecha:

Nombres y apellidos del entrevistado:
Puesto/cargo del entrevistado:
Contexto de partida:

1. (En qué industria se desarrolla su negocio? ;Qué productos exporta hacia la Unidon
Europea?
2. (Qué elementos fueron para usted mas significativos de esa negociacion?

Aprovechamiento del AACUE:

1. Después de la firma ;Coémo describiria el comportamiento del comercio en su
industria?
2. (Por qué asocia estos cambios a la suscripcion del acuerdo?

Recomendaciones de politica:

1. Baséandose en su experiencia, ;qué recomendaciones propondria para aprovechar los
beneficios del AACUE en su industria?
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Entrevista para personas involucradas en el proceso de negociacion o pertenecientes a
organismos que formaron parte del proceso

Estimado (a) experto en politica comercial

Mi nombre es Angee Gadea, soy estudiante egresada de la Universidad Nacional de Costa
Rica y me encuentro elaborando mi tesis de maestria titulada “Acuerdo de asociacion
Centroamérica y Union Europea: Evaluacion del efecto en el comercio e Inversion Extranjera
Directa de Centroamérica, para el periodo de 2000 a 2022”.

El objetivo de esta entrevista es aprovechar su experiencia como negociador o su trabajo en
el disefio de Tratados de Libre Comercio, se pretende explorar como estas negociaciones han
influido en las estrategias comerciales, la cooperacion regional y las negociaciones
internacionales. Ademas, se necesita su valoracion sobre el potencial del acuerdo para futuras
negociaciones de Centroamérica y disefio de politica comercial.

A lo largo de la entrevista, se exploraran temas como: experiencias, desafios y logros de
actores involucrados en el comercio con la Unién Europea. La informacion se usara con fines
académicos y no tendra otros usos mas alld de eso. Sus respuestas seran anonimizadas.

El tiempo aproximado es de 30 minutos, con el cierre de la investigacion se le compartira los
resultados obtenidos.

Contexto de partida:

3. ¢(En qué industria se desarrolla su negocio? ;Qué productos exporta hacia la Union
Europea?
4. ;Qué elementos fueron para usted mas significativos de esa negociacion?

Aprovechamiento del AACUE:

3. Después de la firma ;Como describiria el comportamiento del comercio en su
industria?
4. (Por qué asocia estos cambios a la suscripcion del acuerdo?

Recomendaciones de politica:

2. Basandose en su experiencia, ;qué recomendaciones propondria para aprovechar los
beneficios del AACUE en su industria?

Entrevista para académicos con especializacion en Comercio Internacional
Estimado académico (a)

Mi nombre es Angee Gadea, soy estudiante egresada de la Universidad Nacional de Costa
Rica y me encuentro elaborando mi tesis de maestria titulada “Acuerdo de asociacion
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Centroamérica y Union Europea: Evaluacion del efecto en el comercio e Inversion Extranjera
Directa de Centroamérica, para el periodo de 2000 a 2022”.

El objetivo de esta entrevista es capturar las percepciones y evaluaciones de académicos
acerca de los efectos econdmicos que ha tenido el AACUE en las exportaciones de
Centroamérica hacia la UE.

A lo largo de la entrevista, se explorard sobre su experiencia en el andlisis e investigacion
sobre el AACUE. La informacion se usaré con fines académicos y no tendra otros usos mas
alla de eso. Sus respuestas serdn anonimizadas.

El tiempo aproximado es de 30 minutos, con el cierre de la investigacion se le compartira los
resultados obtenidos.

Lugar y Fecha:

Nombres y apellidos del entrevistado:
Puesto/cargo del entrevistado:
Contexto de partida:

1. ;Usted fue parte de la negociacion del AACUE? ;Cual considera que fue el verdadero
interés de ambas regiones al suscribir este acuerdo?

2. Silarespuesta a la pregunta anterior fue si, preguntar: ;Fue parte de la negociacion
por el sector publico o privado?

3. Silarespuesta de la primera pregunta fue no, preguntar: ; En qué otra negociacion de
un Tratado de Libre Comercio ha participado?

Aprovechamiento del AACUE:

1. Después de la firma ;Como describiria el comportamiento del comercio entre ambas
regiones?

2. (Por qué asocia estos cambios a la suscripcion del acuerdo?

3. Desde su perspectiva ;La UE y Centroamérica estdn aprovechando plenamente el
Acuerdo Comercial? Explique su respuesta.

Recomendaciones de politica:

1. ;Qué lecciones han extraido del proceso de negociacion que podrian ser utiles para
futuras negociaciones comerciales?

2. (Cuadles serian sus recomendaciones para mejorar el aprovechamiento del Acuerdo
de Asociacion?
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